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EDITORIAL

Nur Wachstum schafft Arbeit

Ein niedriger Mindestlohn ist wirkungslos, ein hoher beschaftigungsfeindlich.

m Herbst 2013 wihlen wir einen

neuen Bundestag. Schon Monate

vorher bringen Politiker und Inter-

essierte, Ideen, Vorschldge und Ver-
sprechen unters Volk, um den Wahler
fiir die richtige Partei einzustimmen.
Sind diese Vorschliage aber auch wirt-
schaftlich sinnvoll? So forderten et-
wa Politiker und Okonomen kurz vor
Karneval die 30-Stunden-Woche bei
vollem Lohnausgleich. Das war kein
Scherz. Sie glauben tatsichlich, dass
sich dadurch drei Millionen Erwerbs-
lose in den Arbeitsmarkt integrieren
lassen und anschlief3end Vollbeschéf-
tigung herrscht.

Zunéchst einmal gehen die Initi-
atoren von einer falschen Annahme
aus, wenn sie in ihrem Offenen Brief
die ,Verknappung von Arbeit auf die
30-Stunden-Woche“ propagieren. Das
Arbeitsvolumen einer Volkswirtschaft
ist kein unveradnderliches Gut, das
sich an alle Arbeitnehmer gleichma-
Rig verteilen lédsst. Die Anzahl der Ar-
beitsplédtze ist abhingig vom Erfolg
der Volkswirtschaft. Knapp formu-
liert lautet die Erfolgsformel: Wachs-
tum schafft Arbeit. Das beste Beispiel
ist die deutsche Wirtschaft. Sie hat
sich in den vergangenen Jahren trotz
einiger Krisen als aullerordentlich
stark erwiesen. Die Arbeitslosigkeit ist
deutlich gesunken und die Zahl der so-
zialversicherungspflichtig Beschaftig-
ten in unserem Land hat ein Rekord-
niveau erreicht.

Dariiber hinaus lassen sich viele
der Erwerbslosen nicht einfach so ins
Berufsleben einbinden. Ihnen fehlt
oftmals die erforderliche Qualifikati-
on. Oder glaubt wirklich jemand, dass
gut ausgebildete Fach- und Fiihrungs-

Aéfu Q‘?"’{

Udo Dolezych, IHK-Prasident

krafte zeitweise und ohne
Probleme zu ersetzen wéren?
Das Gegenteil ist richtig. Der
demografische Wandel und
der sich abzeichnende Fach-
kraftemangel machen das
mehr als deutlich. Die Zahl
der Menschen im erwerbs-
fahigen Alter ist riicklaufig,
langfristig werden die Arbeit-
nehmer eher mehr arbeiten
miissen.

Deshalb sind flexible Ar-
beitszeitmodelle, welche die
Vereinbarkeit von Familie und Beruf
unterstiitzen, ein guter Ansatz, den
viele Unternehmen in der IHK-Region
bereits jetzt schon verfolgen.

Ein weiteres Argument: Weniger
Arbeitszeit (80 Prozent), aber volles
Gehalt (100 Prozent) — wie soll das
funktionieren? Ein Rechenmodell blei-
ben die Autoren leider schuldig. Die
Wirtschaft konnte eine derartige Ver-
teuerung der Arbeit kaum verkraften.
Damit wiirde jedes Unternehmen sei-
ne Wettbewerbsfiahigkeit und Zukunft
aufs Spiel setzen. Und ein Unterneh-
men ohne Zukunft ist auch ein Unter-
nehmen ohne Arbeitsplitze.

Eigentlich muss klar sein, dass der
Faktor Arbeit nicht unproduktiv zu
teuer werden darf. Aus diesem Grund
stehen wir auch einem allgemeinen
flichendeckenden Mindestlohn skep-
tisch gegeniiber. Faire LOohne miis-
sen sein, aber Riicksicht auf Branchen
und Regionen muss ebenfalls genom-
men werden.

Prof. Hiither vom IW in Kéln sagt:
»Ein gesetzlicher Mindestlohn ist,
wenn er niedrig ist, wirkungslos und,
wenn er hoch ist, beschéftigungs-
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Udo Dolezych und Reinhard Schulz.

feindlich. Insbesondere Geringqualifi-
zierte werden dauerhaft vom Arbeits-
markt ausgeschlossen.“ Es gibt sicher-
lich in einzelnen Branchen schwarze
Schafe, die sittenwidrig gering bezah-
len und die Arbeitnehmer zum , Auf-
stocken“ schicken. Wird aber nicht
wieder einmal ,,das Kind mit dem Ba-
de ausgeschiittet”, wenn ein eigent-
lich funktionierendes System von Ta-
rifvertrdgen durch einen gesetzlichen
Mindestlohn konterkariert wird? Und
was muss denn jemand mit abge-
schlossener qualifizierter Berufsaus-
bildung verdienen, wenn jeder Un-
qualifizierte fiir einfachste Téatigkei-
ten mindestens 8,50 Euro oder spiter
10 Euro bekommt?

Schon heute gibt es durch die
Rechtsprechung des Bundesarbeitsge-
richtes Lohnuntergrenzen. Nicht ta-
rifgebundene Unternehmer miissen
mindestens zwei Drittel eines im be-
treffenden Wirtschaftszweig gelten-
den Tariflohns zahlen. In jedem Fall
miissen aber zwei Drittel der iiblichen
Vergiitung gezahlt werden. Alles an-
dere ist nach Gerichtsentscheid sitten-
widrig.

Reinhard Schulz, IHK-Hauptgeschaftsfiihrer
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BILD DES MONATS

Fremde Galaxien

Ungewohnlicher Besuch
fir einen auBergewohn-
lichen Zoo: Anfang Marz
machten Figuren der Star-
Wars-Saga dem Dort-
munder Tierpark ihre Auf-
wartung. Die Mitglieder
des Star-Wars-Fanklubs
«Krayt-Riders” prasentier-
ten sich und ihre Helden
aus den Kinofilmen.

Nadelohr Kamel

GroBe und kleine Zoobe-
sucher konnten Jedi-Ritter,
Stormtrooper und Klon-
krieger in ihren den Ori-
ginalen zum Verwechseln
ahnlichen Kostiimen be-
staunen und bekamen Un-
terricht im Laserschwert-
kampf. Commander Co-
dy und Darth Vader ver-
suchten sich als Kamel-
Flusterer.

Episode Zoo

Der Zoo Dortmund ist
nicht nur bei den Star-
Wars-Fans beliebt, son-
dern auch bei im Schnitt
mehr als 630.000 Besu-
chern pro Jahr. Er beher-
bergt etwa 230 Arten und
1.500 Tiere. Im Mai 1953
wurde er er6ffnet und fei-
ert in diesem Jahr seinen
runden Geburtstag.

Riickkehrjubildum

Passend zum 60-jéhrigen
Jubilaum haben die orga-
nisierten Sternenkrieger
bereits zum sechsten Mal
nach mit den Tieren aus
dem Star-Wars-Universum
verwandten Arten im Dort-
munder Zoo Ausschau ge-
halten. Die Riickkehr der
Jedi-Ritter ist bestimmt
nicht ausgeschlossen.

Foto: Schaper
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Wirtschaft in Zahlen

Konstanz und Rekorde im Reiseverkehr

Fast 20 Millionen Gaste besuchten im Jahr 2012 die Hotels, Pensionen und Camping-
platze in Nordrhein-Westfalen und brachten es zusammen auf insgesamt 45,4 Millionen
Ubernachtungen. Damit wurde das bisherige Rekordergebnis aus dem Jahr 2011 ibertrof-
fen. Rekordverdachtig ist auch der Trend bei Beherbergungshetrieben im Westfalischen
Ruhrgebiet. Dortmund verfehlt bei der Zahl der Ubernachtungen knapp die Millionengren-
ze und steigert sich bei denen der auslandischen Gaste um mehr als 20 Prozent. Im Kreis
Unna haben mehr als 200.000 Besucher fast 400.000 Mal genachtigt. Lediglich Hamm
lockte etwas weniger Géste als im Vorjahr an, die Zahl der Ubernachtungen ist jedoch
konstant. Im Schnitt lieBen es sich die Besucher des Westfalischen Ruhrgebiets fast zwei
Tage lang gut gehen. Quelle: ITNRW

Stadt Dortmund
2011 @ 2012

624.816

Gasteankiinfte insgesamt: +5,1%

darunter Gaste aus dem Ausland: +15,2%

999.139
Gasteiibernachtungen insgesamt: +7,4%

darunter Gaste aus dem Ausland: +20,2 %

Stadt Hamm
2011 © 2012

Gasteankiinfte insgesamt: -2,6 %

darunter Gaste aus dem Ausland: -13,9%

Gasteiibernachtungen insgesamt: +0,3 %

darunter Gaste aus dem Ausland: -6,4 %

Kreis Unna
2011 @ 2012

208.184
Gasteankiinfte insgesamt: +2,0%

19.083

B 20.647

darunter Gaste aus dem Ausland: +8,2%

398.673

Gasteiibernachtungen insgesamt: +6,9 %

darunter Gaste aus dem Ausland: +14,8%
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Knacklges Gemuse vom Wochenmarkt lasst dle Herzen von Hobbykéchen hoher schlagen. Foto: Manuela Schwerte
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BLICKPUNKT WOCHENMARKTE

uf den Montagmorgen freut sich

Lieselotte Wessling schon das ganze

Wochenende. Dann kann sie ihren

Kiithlschrank wieder mit frischen
Lebensmitteln auffiillen, die ihr quasi vor der
Haustiir angeboten werden. Die 78-Jahrige
lebt in Liinen-Brambauer nur wenige Meter
vom Marktplatz entfernt Und jeden Montag
bauen hier die Handler ihre Stande auf. Auf-
schnitt, Kdse und Eier holt die Seniorin hier
ebenso wie Brotchen und Brot. Besonders
lobt sie das Angebot von Handler Ostkamp.
Das Angebot sei hochwertig und vielfaltig.
Seit sie vor vier Jahren in den Liiner Stadtteil
zog, hat sie kaum einen Markttag verpasst:
,»,S0 etwas gab es bei uns in Brechten nicht,
wo ich lange Jahre gelebt habe.“

Deshalb hat sie sich fest vorgenommen,
den Markt in Brambauer zu unterstiitzen.
Wenn sie dann schon einmal an den Stdnden
vorbeischlendert, trifft sie Bekannte, und
man plaudert ein bisschen. Mérkte haben
viele Funktionen, betont auch Klaus Ernst,
Chef des Stadtmarketings in Hamm. Men-
schen konnen sich nicht nur mit Waren ver-
sorgen, sondern auch Freunde und Bekann-
te treffen. Man kommt ins Gesprach und er-
fahrt manche Neuigkeiten. Es soll auch Stad-
te geben, in denen es zum guten Ton gehort,
sich auf dem Wochenmarkt sehen zu lassen.

Wochenmarkte beleben die Stadt

,Die Menschen bringen meist auch ein biss-
chen Zeit mit“, sagt Joachim Kockelke, Vor-
sitzender der Schwerter Werbegemeinschaft.
Von den Handlern, die zwei Mal pro Woche
vor der St. Viktor-Kirche stehen, weil} er, dass
sie noch mehr Marktanreize schaffen moch-
ten. Stande mit Getrdnken und einem kleinen
Imbiss seien angedacht, berichtet Kockel-
ke. Dabei habe der Markt ohnehin eine gro-
Be Anziehungskraft, von der die Kaufleute
profitierten. Die Innenstadt sei vor allem am
Samstag, neben Mittwoch der zweite Markt-
tag in der Woche, proppenvoll.

,Der Wochenmarkt belebt nun mal das
Geschift“, hebt Kockelke hervor. Das kann
Wolfgang Leiendecker, Vorsitzender des City-
rings in Unna vollends unterstreichen. ,,Man
muss sich dazu nur die Parkh&user am Diens-
tag und Freitag, den beiden hiesigen Markt-
tagen, anschauen und dann den Vergleich zu
einem anderen Werktag anstellen®, erlautert
Leiendecker. Daher sei es wiinschenswert,
wenn die Attraktivitdt der Wochenmarkte ge-
halten oder am besten noch gesteigert wer-
den konne.

Um junges Publikum zu gewinnen, soll-
ten die Handler durchaus auch die neuen
Medien nutzen, sagt Georg Ohmann, im Ord-
nungsamt der Stadt Dortmund zustandig fir
Wochenmérkte. Beispielsweise wire ein QR-

»Wir wissen nicht nur ganz genau, wo die Ware herkommt,
wir wissen auch um die Qualitit der Produkte.«
Thomas Franzer, Markthandler

Code am Stand fiir Jugendliche nicht nur ein
Hingucker, sie wiirden sicherlich gleich mit
ihrem Handy ausprobieren, was sich dahin-
ter verbirgt. Das Internet sollte die Marktbe-
schicker durchaus im Auge behalten, sagt Oh-
mann. Lobenswert seien auch solche Kochak-
tionen gewesen, bei denen man Schiilern zei-
ge, was sich aus den Waren des Marktes alles
zubereiten lasse.

Thomas Frinzer, dessen Familie schon
seit 65 Jahren auf den Wochenmérkten in der
Region unterwegs ist, hebt auf einen beson-
deren Pluspunkt ab, den es immer wieder he-
rauszustreichen gelte: ,Wir wissen nicht nur
ganz genau, wo die Ware herkommt, wir wis-
sen auch um die Qualitat der Produkte.” Ge-
rade nach Lebensmittelskandalen erleben
Héandler wie Franzer, dass sich die Verbrau-
cher wieder auf die traditionsreichen Wo-
chenmaérkte besinnen.

Wenn der 50-Jihrige in Liinen Obst und
Gemiise verkauft, dann hat er die Lebens-
mittel auf Hofen in der Soester Borde ge-
holt. Sein Vater habe noch zu den Selbster-
zeugern gehort. Er kaufe die Ware bei Liefe-
ranten ein und habe damit gute Erfahrungen
gemacht, sagt er. Das hat sich augenschein-
lich rumgesprochen. Ein Kunde nach dem an-
deren macht bei Frinzer Station, nimmt eine
Tiite Kartoffeln mit oder ein paar Apfel. Den
iiberwiegenden Teil der Besucher spricht der
Handler sofort mit Namen an. Die personli-
che Beziehung ist meist iiber Jahre gewach-
sen. Viele Handler wissen auch um manch

oy

Ly

Am Stand von Werner Ullrich liegen die siiBen und sauren Friichtchen.

Foto: Manuela Schwerte
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in Dortmund.

ine Win-win-Situation war es

auch im Mittelalter, wenn ei-

ne Stadt tber einen Markt
verfiigte. Um tberhaupt Waren un-
ter freiem Himmel anbieten zu
durfen, bedurfte es namlich eines
Marktrechts und das vergaben Ko-
nige, Fiirsten, Grafen oder auch Bi-
schofe, wenn sie zugleich weltliche
Herrscher waren. Mit dem Recht
verkniipft war zum einen, dass
Schutz gewahrt wurde, zum ande-
ren war auch eine Versorgungs-
sicherheit gegeben. Wahrend die
Bevélkerung auf dem Land die Le-
bensmittel direkt vor der Haustiir
hatte, waren die Menschen in ei-
ner Stadt auf die Waren aus dem
Umland angewiesen. Damit auf ei-
nem solchen Markt auch der ge-
samte Handel ordnungsgemal3
vonstattenging, wurden Markt-
gerichte eingesetzt, die tber das

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

uf dem Hansaplatz

Blick in die Geschichtsbiicher

Buntes Treiben: Markte im Wandel.

bunte Treiben wachten. Im Lau-

fe der Jahrhunderte wurden die
Markte auch selbst zum Ort der
Gerichtsbarkeit. Die Marktbesu-
cher wohnten den Prozessen bei
und nicht selten erlebten sie es,
wenn die Urteile auch gleich voll-
streckt wurden. Jemandem die
Hand abzuhacken waren die grau-
samen Formen, wie ein solches
Verfahren ausgehen konnte. Einen
gravierenden Wandel erlebten die
Markte mit der Industrialisierung,
weil in dieser Epoche groBe Stadte
wie Pilze aus dem Boden schossen,
der Bedarf an Waren aller Art stieg
und immer mehr Geschéftslokale
entstanden. Dieses Nebeneinander
pragt die Entwicklung des Handels
bis in die heutige Zeit, wobei in-
zwischen Discounter noch einmal
eine besondere Herausforderung
darstellen.

familidres Los oder die privaten Verhéltnisse.
Diesen direkten Kontakt mochten weder die
Gaéste noch die Kaufleute missen.

Verzichten mochte auch Ingeborg Wiede-
mann nicht auf die Dienstage und Freitage,
wenn die Stdnde das Bild des Marktplatzes in
Unterdorstfeld in Dortmund prégen. An die-
sem Morgen kauft sie eine Packung Eier bei
Ulrich Bésader-Engel. Wenn sie ihn fragt, wo-
her die Ware stammt und ob sie einwandfrei
ist, dann kann der Handler ihr die Fragen ein-
deutig beantworten. Von Betrieben aus Iser-
lohn und dem Miinsterland bekommt er die
frischen Eier in den iiblichen Handelsklas-
sen. Uberhaupt weil sich die Dorstfelderin
gut beraten, wenn sie auf dem Markt ihre Be-
sorgungen erledigt. Ob beim Fleischer Eisen-
reich oder am Obst- und Gemiisestand, {iber-
all sei die Ware frisch und gut, betont die
Dorstfelderin. Seitdem immer mehr Geschéf-
te den Ortsteil verlassen haben, berichtet die
Anwohnerin, gewinne der Wochenmarkt an
Bedeutung. Sie hatte auch nichts dagegen
einzuwenden, wenn hier noch mehr Handler
Prédsenz zeigen wiirden. Von einem Mangel
an Anbietern kann wiederum am Dortmun-
der Nordmarkt keine Rede sein. Hier findet
der Besucher eine Fiille an Warenvielfalt. Am
Obst- und Gemiisestand von Taner Gok drén-
geln sich ebenso die Leute wie beim Brotver-
kauf von Ibrahim Karaalp.

Besucher schéatzen das Flair

Doch damit nicht genug. Kopfhorer oder
Spielzeug finden sich ebenso in den Ausla-
gen wie Textilien und Lederartikel in den un-
terschiedlichsten Variationen. Der Anteil von
Héndlern mit Migrationshintergrund ist hier
hoher als auf manch anderen Wochenmark-
ten. Die Besucher, zu denen Deutschstammi-
ge ebenso wie Migranten gehoren, schétzen
dieses Flair. Das mache den Charakter dieses
Marktes nun mal aus, sagt einer der Kunden.
Dass die Mérkte in den Vororten und Stadt-
teilen ihre Anziehungskraft behalten, daran
ist den Markthindlern naturgeméaf gelegen.
Doch vielen liegt auch das Wohlergehen der
Stadt insgesamt am Herzen.

Die Ortsteile diirften in der weiteren wirt-
schaftlichen Entwicklung im Allgemeinen
und in der Zukunft des Handels im Beson-
deren nicht das Nachsehen haben, sagen die
Handler. Hier sind sie sich ganz mit der In-
dustrie- und Handelskammer einig, die sich
fiir eine nachhaltige Stadtentwicklung stark
macht. Dabei hebt die IHK besonders her-
vor, dass sowohl intakte Ortskerne als auch
lebenswerte Stadtteilzentren eine besonde-
re Bedeutung zukommt. Das deckt sich auch
mit dem Ansatz der Stadt Dortmund, wie Ge-
org Ohmann unterstreicht. Die Méarkte in den
Vororten wie auch in der City tragen nach
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Foto: Manuela Schwerte

Die gute Laune lasst sich Markthéandlerin Cornelia Gimmerthal selbst bei klirrender Kélte nicht verderben.

Doppelte Kontrolle

Ordnungs- und Veterinaramter: Wachsames Auge auf die Markte.

arkthandler unterliegen einer

doppelten Aufsicht. Zum einen

sehen die Marktmeister, also Mit-
arbeiter des Ordnungsamts, nach dem
Rechten, zum anderen sind Fachleute des
Veterindramts standig auf den Wochen-
markten zu Gast, sagt Constanze Rauert,
Sprecherin des Kreises Unna. Ein wachen-
des Auge haben die Marktmeister auf die
Preisschilder, ob die Angaben stimmig sind
und es sich beispielsweise auch wirklich
um Spargel vom Niederrhein handelt. Die

GroBe der Stande ist zu kontrollieren. Mit-
unter wenden sich die Marktmeister auch
an die Besucher, wenn deren Hunde all-
zu groBe AusmalBe annehmen. Dann heif3t
es: , Vierbeiner miissen auBerhalb blei-
ben.” Marktmeister erweisen sich aber
auch als Helfer in der Not. Fallt der Strom
aus und funktionieren Kiihlung, Licht oder
Heizung nicht mehr, holten die stadtischen
Bediensteten einen Elektriker herbei. Wie
oft die Veterinar-Experten die Stande auf-
suchen, hangt ganz und gar von der Art

der Lebensmittel ab. Fisch- und Fleischwa-
ren werden deutlich haufiger kontrolliert
als Kartoffeln oder Obst. Die Mitarbeiter
nehmen auch Proben, betont Rauert, und
verschaften sich zudem einen Gesamtein-
druck von den Auslagen. Im Falle von Be-
anstandungen drohen GeldbuBen. Ein be-
sonderes Augenmerk richte man darauf,
ob Hygienevorschriften eingehalten wer-
den, sagt die Sprecherin. Die Handler sei-
en zudem zu Schulungen im Umgang mit
Lebensmitteln verpflichtet.

Ruhr Wirtschaft Marz 2013
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BLICKPUNKT WOCHENMARKTE

»Der Wochenmarkt
belebt nun mal das
Geschéft.«

Joachim Kockelke,
Vorsitzender der Schwerter
Werbegemeinschaft

seinen Worten zur Vitalitdt der Stadt im gro-
Ren Rahmen bei. ,Mirkte und Einzelhan-
del ergédnzen sich gegenseitig®, sagt er und
spricht von einer ,Win-win-Situation®. Ein
klares Bekenntnis zum Wochenmarkt, das
willmanchem Kommunalpolitikerin Deutsch-
land nicht so recht {iber die Lippen kommen.
Da ist das Spannungsfeld zwischen Stadt
und Handlern bereits vorprogrammiert. Mit-
unter hort man auch schon aus der einen
oder anderen Region Klagen von Anbietern
iiber aus ihrer Sicht widersinnige Vorschrif-
ten oder einengende Regelwerke. Da sind
dann plotzlich Stande zu lang oder die Auf-
bauten zu hoch, wihrend andernorts noch
niemand von solchen Vorgaben gehort hat.

Markthéandler schlieBen sich zusammen
Als in Schwerte vor nunmehr 14 Jahren die
Markthéndler selbst die Regie {ibernommen
haben, hatte das nichts mit Frust {iber nor-
gelnde Marktmeister in Diensten der Stadt
zu tun. Ein GroRanbieter stand vor den To-
ren der Stadt. Es drohte ein beinharter Ver-
drangungswettbewerb. ,,Gemeinsam sind wir
stark” war die Losung der Kaufleute, die sich
zur Markthandels GmbH zusammenschlos-
sen, Richtlinien und Offnungszeiten festleg-
ten. Zweifler, die meinten, das Experiment
wiirde schiefgehen, wurden eines Besse-
ren belehrt. 60 Handler gehoren zum festen

Stamm, und dank der Selbstverwaltung kann
auch die Stadtverwaltung Geld sparen.

Als im Ortsteil Westhofen vor einigen
Jahren der Wochenmarkt am angestamm-
ten Platz immer mehr zu einer Veranstaltung
unter Ausschluss der Offentlichkeit wurde,
kam die Idee auf, die Ortlichkeit zu wech-
seln. Seitdem die Stédnde nun an der Haupt-
verkehrsader, der Reichshofstraf3e, aufge-
stellt werden, brummt das Geschéft. Als Stra-
Renumbauten unvermeidlich waren, setz-
te sich die Kommune mit den Héandlern in
Verbindung. Klein, aber fein, so kommt der
Markt im Westen der Ruhrstadt daher. Hier
wie auch auf vielen anderen Markten macht’s
die Mischung aus, die die Menschen anlockt,
gern auch mal bereichert durch Stédnde wie
sie Heike KOppe mit der Smoothies-Bar und
den Ganzfruchtgetrdnken anbietet. Fleisch,
Aufschnitt, Kése, FEier, Obst, Gemiise, Blu-
men, dazu noch Textilien und Accessoires
sollten in einem ausgewogenen Verhéltnis
vorhanden sein. Dann sei eine wichtige Vo-
raussetzung fiir den Erfolg erfiillt, sind sich
die Héndler einig.

Ansprechpartner

» [HK zu Dortmund, Christian Korte,
Tel. 0231 5417-153, E-Mail:
c.korte@dortmund.ihk.de

www.dortmund.ihk24.de, Dokumentnummer 139669

,Wie in der Stadtmitte muss der Branchenmix stimmen.”

Nachgefragt: Dieter Bahrend, Interessenverband Dortmunder Marktbeschicker.

Ein Leben ohne den Dortmunder Wo-
chenmarkt kann sich Dieter Bahrend
nicht mehr vorstellen. Seit 58 Jahren
gehort er zum festen Handlerstamm.
Mehr noch: Er war es, der vor einem
Vierteljahrhundert die Geschiftsleu-
te im Interessenverband Dortmunder
Marktbeschicker zusammengefiihrt
hat.

Bis heute lenkt er die Geschicke
des Vereins und ist nach wie vor vol-
ler Tatendrang.

Herr Bahrend. Was zeichnet den
Dortmunder Wochenmarkt ganz
besonders aus?

Von Obst und Gemiise iiber Kase und
Fleisch bis hin zu Brot und Geback fin-
det der Gast eine grof3e Fiille an Wa-
ren, die allesamt einen hohen Qua-
litatsstandard erfiillen. Zahlreiche
Marktbeschicker gehéren auch zu den
Selbsterzeugern. Es gibt nur wenige

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

Mérkte, die vom Prinzip her Viktuali-
enmaérkte sind — den grof3ten néchst-
gelegenen Markt dieser Art findet man
im Schatten des Miinsteraner Domes.

Warum ist ihnen denn daran gele-
gen, dass Lebensmittel zum Sorti-
ment gehdren?

Damit haben wir ein Aushédngeschild,
das von den Verbrauchern sehr ge-
schitzt wird. Schauen Sie sich an, wer
bei uns einkauft. Das sind ganz viele
Biirger aus Dortmund, die sich auf die
hiesigen Héndler verlassen koénnen,
aber zahlreiche unserer Kunden stam-
men auch aus den umliegenden Stad-
ten und sind gern bei uns. Da gehort
der Professor aus Liidenscheid eben-
so dazu wie der Arbeiter aus Bochum
oder die Seniorin, die aufSerhalb von
Dortmund bei ihren Kindern lebt,
aber am Samstag in ihrer Heimatstadt
fiirs Wochenende einkauft.

Lassen Sie uns noch einen Moment
bei den Kunden bleiben. Sind sie da
wirklich mit der Anzahl, der Alters-
struktur und dem Zuspruch insge-
samt zufrieden?

Nattirlich gibt es Tage wie beispiels-
weise solche im frostigen Februar, an
denen der eine oder andere Besucher
ausbleibt. Aber darauf ist man einge-
stellt. Uns wundert gleichwohl, wie
viele Menschen dann doch noch bei
Klirrender Kéilte zu uns finden, weil sie
ihre Teesorte nur hier bekommen, der
spezielle Schafskdse anderswo nicht
zu haben ist oder der Fisch nun mal so
lecker schmeckt. Von der Hand zu wei-
sen ist sicherlich nicht, dass von der
jlingeren Generation noch etwas mehr
Zuspruch kommen konnte. Als Gliicks-
fall hat sich fiir uns indes die Thier-Ga-
lerie erwiesen. Aus Gesprachen wis-
sen wir, dass manch ein Kunde von
dort kommend noch schnell einen Ab-



stecher zum Markt unternimmt.

Diese Weichenstellung im Einzel-
handel hat den Handlern also zum
Vorteil gereicht. Wie schatzen Sie es
ein: Profitiert der Handel auch von
der Existenz der Markte?

Davon bin ich nicht nur fest iiber-
zeugt, das hort man von den Kaufleu-
ten immer wieder. Markt zieht Men-
schen an. Wenn sie einmal in der In-
nenstadt sind, bleibt meist auch noch
Zeit fiir eine kleinere oder grolere
Shoppingtour.

Braucht ein Markt wie der in der
Dortmunder Innenstadt eigentlich
noch zuséatzlich Werbung oder ist er
ein Selbstlaufer?

Natiirlich handelt es sich bei dem
grofdten Teil unserer Besucher um
Stammkunden. Mundpropaganda ist
fiir uns wohl die beste Werbung. Darii-
ber hinaus lassen wir uns auch beson-
dere Attraktionen einfallen wie den
Besuch des Osterhasen oder des Niko-

SiiBe Verfiihrung: Im ,Friichteparadies” verkauft Orkan Gusejnor leckeres Naschwerk.
Foto: Manuela Schwerte

laus. Kochaktionen, bei denen der Er-
16s fiir einen guten Zweck bestimmt
ist, erfreuen sich grofRer Beliebtheit.

Verlassen wir mal fiir den Moment
die City und gehen gedanklich in

die Vororte. Rentieren die sich denn
eigentlich noch?

Wenn das nicht so wire, hétten die
Héandler langst die Segel gestrichen.
Sicherlich ist es ein hartes Geschéaft
und den Wettbewerb mit dem Ein-
zelhandel gibt es nun mal. Aber wir
sind der festen Uberzeugung, dass
die Markte das Leben in den Stadttei-
len bereichern. Wie in der Stadtmit-
te auch, muss aber der Branchenmix
stimmen. Es sollte ein ausgewogenes
Verhéltnis im Gesamtsortiment herr-
schen, von Lebensmitteln aller Art
bis hin zu Textilien. Mitunter gehéren
auch technische Artikel oder kleinere
Haushaltswaren dazu.

Richten wir den Blick mal in die
Zukunft. Was meinen Sie, wie der

Der Hammer Markt

Mit neuen Formaten das Publikum
gewinnen, das war das Leitmotiv,
als sich Handler des Paulusmarkts
in Hamm zusammengeschlossen
haben. ,Wo GenieBer gerne ein-
kaufen”, wahlten sie zu ihrem Slo-
gan und lieBen den Worten Taten
folgen: Wer die eingekaufte Wa-
re zwischenlagern mdchte, fiir den
steht ein kostenloses Taschende-
pot bereit, das auch iber eine Kiih-
lung verflgt. Gebeten wird um ei-
ne Spende fiir Menschen in Not. In
unmittelbarer Nahe liegt eine Park-
zone, um den Pkw beladen zu kon-
nen. Grundschulen sind zu Markt-
besuchen mit Rundgang und Friih-
stiick eingeladen. Die Kinder sol-
len erleben, was gesunde Erndh-
rung bedeutet, erklart Klaus Ernst,
Geschaftsfiihrer des Hammer Stadt-
marketings. Die Klassen, die das An-
gebot genutzt haben, ,waren von
der Warenvielfalt sehr angetan”. In
Kiirze wollen die Handler Marktta-
schen mit Slogan und Marktemblem
fiir einen Euro das Stiick verteilen.
Im Internet haben die Marktbeschi-
cker eine eigene Seite geschaltet:
www.hamm.de/wochenmarkt

Wochenmarkt in zehn oder 20 Jah-
ren aussehen wird?

Das lasst sich schwer voraussagen. Der
Markthandel ist natiirlich einem ste-
ten Wandel unterworfen. Als ich vor
58 Jahren, damals mit meinen Eltern,
erstmals auf dem Wochenmarkt in
Dortmund war, gab es noch 260 Hand-
ler, die Stande erstreckten sich von der
Reinoldikirche bis zum Hansaplatz.
Heute sind wir noch gut 60. Aber vie-
le von uns betreiben das Geschéft in
der dritten, vierten oder fiinften Gene-
ration. In unserem eigenen Kisehan-
del hat jetzt meine Tochter Tanja die
Regie tibernommen. Aufgrund dieser
langen Traditionen blicke ich sehr op-
timistisch in die Zukunft.

Dieter Bahrend,
Interessenverband
Dortmunder Markt-
beschicker

)
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Marktanhanger von ALF:
Keine Ware von der Stange

Die Nachricht hat Uta Leisentritt gern gehort: Die Stadt Werne will dem Wochenmarkt

mehr Geltung verschaffen und raumt den Handlern mehr Platz ein.

Einfallsreichtum ist
gefragt, ansonsten
hitte der Betrieb
heute nicht ein
solches Renommee,
denn gerade in sei-
ner Flexibilitat liegt
eine seiner grof3en
Starken.

ie 43-Jahrige freut sich {iber diesen

Schritt der Kommune, in der sie mit ih-

rer Firma ALF zuhause ist. Damit lege
Werne ein klares Bekenntnis fiir den Stellen-
wert der Markte ab, sagt die Geschéftsfrau.
Thr Unternehmen ist der fithrende Herstel-
ler von Marktanhéngern. Handler aus ganz
Deutschland und dem Ausland haben die Ad-
resse Gewerbehof 12, Sitz des Betriebs, fest
gespeichert, wissen sie sich doch bei dem
Spezialunternehmen gut aufgehoben. Hier
gibt es keine Ware von der Stange, hier wird
jedes Fahrzeug im wahrsten Sinn des Wor-
tes auf die Wiinsche des Kunden zugeschnit-
ten. ,Handler haben auf den Wochenmérk-
ten ihre festen Plitze und da kann es durch-

Hier werden die Marktstande gebaut: ALF-Chefin Uta Leisentritt (r.),
Mitarbeiter Ludger Frenzer (l.) und Edward Gebauer.

Ruhr Wirtschaft Marz 2013
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VON FRANZ HAGEMANN

aus sein, dass fiir die gewiinschte Lange des
Wagens ein Baum oder eine Laterne im Weg
steht. Dafiir finden wir immer eine Losung,
beispielsweise indem an der fraglichen Stel-
le des Wagens Aussparungen vorgenommen
werden“. Die Wiinsche der Kunden sind fiir
ALF das oberste Gebot. Jeder Handler habe
seine Ideen und Vorstellungen, ,die fiir uns
Richtschnur sind“, sagt die Geschéftsfiihre-
rin. Um den Kunden gerecht zu werden, neh-
me man sich viel Zeit, bis die Plédne abge-
schlossen seien. Aber auch wéhrend der Kon-
struktionszeit stehe man fiir Vorschlage und
Fragen bereit.

Stets fiir die Kunden parat zu stehen, was
auch die Wochenenden einschliel3t, gehort
fiir die Firmenchefin zur Selbstversténdlich-
keit. ,Da wird ein Markthindler in einen Un-
fall verwickelt und der Anhénger so stark be-
schadigt, dass das Gefdahrt vor einem neuen
Einsatz in die Werkstatt muss. In solchen Fél-
len stellen wir ein Ersatzwagen bereit und
sorgen fiir eine schnelle Reparatur®, berich-
tet die Unternehmerin. Wenn ein Markthand-
ler seinen Stand nicht aufbauen kénne, dann
sei das mit einem Einzelhédndler vergleichbar,
der auf sein Ladenlokal verzichten miisse.

Die Ware ins rechte Licht geriickt

Wenn nun ein Marktbeschicker sein mobiles
Lokal in Auftrag gibt, stehen die Fachleute
von ALF mit Rat, Tat und Erfahrung zur Seite.
Der Betrieb blickt inzwischen auf eine 40-jdh-
rige Geschichte zuriick, hat im Laufe der Zeit
seine Produkte stets weiterentwickelt und die
Technik immer weiter verfeinert. Die moder-
nen Anhénger lassen sich binnen zehn Minu-
te in einen attraktiven Marktstand verwan-
deln, berichtet Uta Leisentritt. Beim Ausei-
nanderklappen koénne der Handler auf Gas-
druckhebel vertrauen, durch die Vorderfron-
ten und Seitenwande mit Leichtigkeit hoch-
gefahren werden. Ebenso einfach sei es,
Tische und Auslagen in Position zu bringen,



betont Leisentritt. Um die Ware ins rechte
Licht zu setzen, haben die Mitarbeiter von
ALF viel getiiftelt und ausprobiert. Heute
kann der Kunde die Art der Leuchten, die Far-
be und die genaue Platzierung selbst bestim-
men. Damit noch nicht genug. Wer mdch-
te, kann Anzeigentafeln installieren lassen.
Auch der Einbau von Lautsprechern zahlt
zum Repertoire. Das sei fast schon Standard.
,Leise Musik ist doch auch beim Einkauf in
den Laden iiblich“, sagt die Unternehmerin.
Dann diirfe sie doch auch auf einem Markt
nicht fehlen. Zwingend zu einem Verkaufs-
stand gehoren auch die Planen in den passen-
den Farben. Die Kombination von Orange,
Gelb und Griin ist sehr beliebt bei Handlern,
die Obst und Gemiise feilbieten, aber natiir-
lich kénne man die Planen auch in anderen
Tonen liefern, erklart die Firmenchefin.

An ihrer heutigen Profession fiihrte ei-
gentlich kein Weg vorbei. Als ihr Vater die Fir-
ma griindete, war sie noch ein kleines Kind.
Das ganze Leben der Familie drehte sich um
den Betrieb mit seinen Marktwagen als dem
einen sowie den Vieh-, Pferde- und Kasten-
anhéngern als dem anderen Standbein. Nach
und nach wuchs die gelernte Grof3- und
Auflenhandelskauffrau in die neuen Aufga-
ben hinein. Als Frau an der Spitze eines Un-
ternehmens zu stehen, das hauptséchlich
Maénner beschaftigt, ist fiir sie schon deshalb
nichts Aullergewohnliches, weil sie sich seit
jeher so eng mit der Firma verbunden fiihlt.

Dabei weild die Unternehmerin, dass sie
auf ihre gesamte 47-kopfige Belegschaft set-
zen kann. Umgekehrt fiihlen sich die Mitar-

beiter bei ALF sehr wohl, die Fluktuation ist
sehr gering. Diejenigen, die hier anfangen,
bleiben, bis das Rentenalter beginnt. ,Die
Aufgaben, die auf die Beschéftigten warten,
sind abwechslungsreich®, sagt Leisentritt.
Einfallsreichtum ist gefragt, ansonsten hat-
te der Betrieb heute nicht ein solches Renom-
mee, denn gerade in seiner Flexibilitat liegt
eine seiner grof3en Starken. Anhanger gibt es
in den unterschiedlichsten Variationen, Gro-
Ben und Breiten. Der Jumbo unter den Fahr-
zeugen ist ein Marktstand, der es auf 20 Me-
ter Lange bringt.

International bekannt

Kreativitdt war auch schon in der Geburts-
stunde der Firma angesagt. Reinhold Leisen-
tritt, passionierter Reiter, wollte bei einem
Fachbetrieb einen Pferdeanhénger bestellen
und bekam als Antwort, er miisse sich noch
einige Wochen gedulden. Weil das viel zu
lange dauerte, ergriff er selbst die Initiative,
sattelte um und machte sich selbststédndig.
Allein bei Pferdeanhdngern sollte es nicht
lange bleiben. Als wenig spater ein Markt-
héndler ihn fragte, ob er nicht auch mal einen
fahrbaren Stand konstruieren konne, war der
Grundstein fiir eine unternehmerische Er-
folgsgeschichte gelegt.

Uta Leisentritt ist es gelungen, gemein-
sam mit ihrem Vater und ihrer Mutter Anna
Theresia ALF national und international ei-
nen anerkannten Namen zu verschaffen. Wer
in Skandinavien oder den Beneluxstaaten
Markte besucht, hat gute Chancen, an einem
ALF-Stand bedient zu werden.

40 Jahre Erfahrung

stecken in den klug ausgetif-
telten Marktanhangern von
ALF. Sie lassen sich binnen
zehn Minuten in einen attrak-
tiven Marktstand verwandeln.
Planen in Orange, Gelb und
Griin sind sehr beliebt bei
Handlern, die Obst und Ge-
muse feilbieten.

Foto: ALF
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~Die Ladungssmherheﬂ bei Lkw ist haufig
( mang elhaft - mit schweren Folgen

Wahrend einer Vollbremsung durchbrachen drei ineinanderliegende Stahlrohre das
Fiihrerhaus dieses Sattelzugs — der Fahrer wurde nur leicht verletzt. Foto: Johann Ridder
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iszu 1,3 Millionen Lkw rollen tég-

lich iiber die deutschen Autobah-

nen. Den Augen der iibrigen Ver-
kehrsteilnehmer bleibt ihre Ladung
meist verborgen. Bei den Verkehrs-
kontrollen durch die Polizei spielt die
Ladungssicherung neben der Uber-
priffung der Beleuchtung, Bremsen,
Bereifung und Lenkung aber eine zu-
nehmend wichtige Rolle. RegelméRig
ziehen die Beamten die Experten des
Dortmunder Sachverstandigenbiiros
Schumann hinzu, um sach- und fach-
gerecht entscheiden zu koénnen, ob
das Frachtgut ordnungsgeméal} gesi-
chert ist. Auf den Schultern der Fach-
leute lastet dabei eine enorme Verant-
wortung, denn sollte eine Fortsetzung
der Fahrt nicht moglich sein, drohen
dem Transportunternehmen Konven-
tionalstrafen, bei verderblichen Gii-
tern kann zudem die Ware verfallen.
Gegebenenfalls erstellen die Sachver-
standigen des Biiros Schumann zur
Beweissicherung ein gerichtsverwert-
bares Gutachten. ,,Neben nicht einge-
haltenen Lenk- und Ruhezeiten sind
die haufigsten Mangel bei Lkw-Kont-
rollen im Bereich der Ladungssicher-
heit anzutreffen®, erkléart Jorg Schoof,
Ladungssicherheitsexperte bei Schu-
mann.

2.100 Unfalle pro Jahr

Nach Schitzungen des Gesamtver-
bandes der Deutschen Versicherungs-
wirtschaft (GDV) ist mangelhafte La-
dungssicherung die Ursache fiir iiber
20 Prozent der Unfille im Schwer-
lastverkehr, also rund 2.100 pro Jahr,
Schaden: etwa 240 Millionen Euro.
Die Dunkelziffer konnte noch einmal
so hoch sein. Bei von der Polizei in Zu-
sammenarbeit mit dem GDV durch-
gefiihrten Verkehrskontrollen ist in
70 Prozent der Falle die Ladung nicht
oder nur schlecht gesichert. ,Dabei
hat sich bei der Fahrzeugaufbautech-
nik sehr viel getan: Durch neue Hilfs-
mittel und konstruktive Verbesserun-
gen ist es heute leichter, Ladung gut
zu sichern und ein Verrutschen zu
verhindern“, sagt Jorg Schoof. Leider
werde aus finanziellen Griinden das
technisch Machbare beim Fahrzeug-
kauf oft nicht beriicksichtigt. Dann
sei es notwendig, die Ladung konven-
tionell auf dem Fahrzeug zu sichern.
Und hierbei schétzen die Fahrer hau-
fig die Moglichkeiten des Niederzur-
rens, also das Uberspannen der La-
dung durch Zurrgurte, falsch ein —
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Die Experten des Kfz-Sachverstandigenbiiros Schumann (v. I.): Prokurist Bodo Velmer,
Roland Jakubczyk, Giinter Hoffmann, Christof Schumann, Jorg Schoof.

etwa bei schweren Giitern wie Stahl-
produkten. Schoof: ,Man kann Stahl-
trager, die mehrere Tonnen wiegen,
nicht mit nur einem einzigen Zurrgurt
sichern.“ Auch die Bedeutung besen-
reiner Ladefldchen werde von einigen
Fahrern unterschatzt. Ist die Flache
durch Verschmutzungen nicht ganz
eben, kann die Ladung viel schnel-
ler ins Rutschen geraten. Nach Jorg
Schoofs Erfahrung miisste hier mehr
Aufklarungsarbeit geleistet werden.
Leicht umzusetzen ist etwa der Ein-
satz von rutschhemmenden Materi-
alien, auf denen die Ladung platziert

Saure
Portoerhohung?

Foto: Lutz Kampert

wird. ,Rutschhemmende Matten in
Kombination mit Zurrgurten sind eine
gute und kostengiinstige Sicherungs-
methode — leider wird das Materi-
al in der Praxis oft unsachgeméf ein-
gesetzt.“ Durch die Aus- und Fortbil-
dungsverordnung, die fiir Lkw-Fahrer
seit 2009 in Kraft ist, sei man aber auf
dem richtigen Weg. Die Fahrer miiss-
ten nun regelméflige Fahrsicherheits-
trainings und Schulungen zum Thema
Ladungssicherung nachweisen.

Nicht nur Fahrer und Fahrzeug-
halter sind fiir die Sicherung verant-
wortlich — auch die Unternehmen, de-

ren Frachtgut transportiert wird. Der
Verlader der Transportgiiter ist der
erste Ansprechpartner in der Verant-
wortungskette. Um stets auf dem ak-
tuellen Stand zu sein, miissen sich Un-
ternehmen und Fahrer gut {iber neue
Entwicklungen und Innovationen in-
formieren. Der Experte vom Sachver-
stdndigenbiiro Schumann empfiehlt
daher Schulungen, wie sie zum Bei-
spiel die GTU in Stuttgart anbietet,
und den Besuch von Fachmessen - et-
wa der IAA Nutzfahrzeuge oder der
transport logistic.

Fiir das Kfz-Sachverstandigenbiiro
Schumann und die Schumann-Priif
GmbH arbeiten rund 50 Mitarbeiter
an sieben Standorten in Dortmund,
Castrop-Rauxel, Gelsenkirchen, Un-
na, Hamm, Erfurt und Arnstadt.

Unternehmenskontakt:

» Dipl.-Ing. (FH) Jorg Schoof, Priifstel-
lenleiter und Sachverstéandiger fir
Ladungssicherheit sowie anerkann-
ter Ausbilder fiir Ladungssicherung
gem. VDI 2700, Tel. 0231 981023-30,
E-Mail: j.schoof@sv-schumann.de

www.sv-schumann.de

Wechseln Sie jetzt zu

Ihr personliches Sparpotenzial finden Sie unter

www.portorabatt.de oder bei unserem
Kundenservice unter 01805 868-7678.

Anrufe 0,14 €/Min.aus dem dt. Festnetz. Mobilfunkhochstpreis: max. 0,42 €/Min.
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Fiir welche Strecken reicht die Batterie? Ein neues Onlinetool zeigt es.

Foto: pa

Pendeln im Elektroauto

Ein neues Onlinetool der EnergieAgentur.NRW berechnet die Reichweiten gangiger
Elektrofahrzeuge und bietet eine Marktiibersicht zu aktuellen Modellen.

iir Unternehmen, die eigene Au-

toflotten betreiben, aber auch fiir

Pendler, wird das Thema Elekt-
romobilitdt immer interessanter. Au-
tofahrer konnen auf dem deutschen
Markt zurzeit zwischen 15 verschie-
denen Modellen mit Elektromotor
wihlen. Die entscheidende Frage bei
der Anschaffung: Welches Fahrzeug
ist fiir den individuellen Bedarf das
Richtige? Vor allem: Wie steht es um
die Reichweite? Hier hilft der E-AU-
TO.check der EnergieAgentur.NRW.
Mit der Anwendung kann jeder {iber-
priifen, welche Elektroautos die All-
tagsanforderungen erfiillen. Gibt man
Start und Ziel einer Route ein, erfahrt
man Reichweite, Kosten und CO,-
Emissionen der géngigen Elektroau-
tos. Uberdies gibt es eine Vergleichs-

Sie wiinschen sich Planungssicherheit? Niedrige Betriebs-
kosten? Die Termin- und Kostenkontrolle steht bei uns auf
drei soliden Saulen: ein perfektes Projektmanagement,
gut qualifizierte Mitarbeiter und beste Ausristung. Fur Sie
gehen wir auf Nummer sicher — in jeder Hinsicht.
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funktion, die jeweils zwei beliebige
Modelle gegentiiberstellt.

Eigenes Verbrauchsmodell
Die Fahrzeughersteller ermitteln die
Verbrauche und Reichweiten ihrer
Fahrzeuge in einem genormten Priif-
verfahren (NEFZ, Neuer Europaischer
Fahrzyklus). Diese Messergebnisse
sind aber oftmals keine geeignete An-
haltspunkte fiir den Alltag. Gerade bei
Elektrofahrzeugen hangt die Reich-
weite stark von der Route ab. Der E-
AUTO.check verwendet daher nicht
die Herstellerangaben, sondern be-
rechnet eine realistische Reichweite
auf Basis individueller Routen des Be-
nutzers.

Dazu ist fiir jedes Fahrzeug ein
spezielles Verbrauchsmodell hinter-

legt. In der Stadt ist die Reichweite ei-
nes Elektrofahrzeugs grol3. Bei schnel-
ler Fahrt auf der Autobahn verringert
sich der Aktionsradius allerdings deut-
lich. Fahrzeuge mit Verbrennungsmo-
toren unterliegen einem gegenteiligen
Effekt: Der Wirkungsgrad in der Stadt
ist besonders schlecht und fiihrt zu ei-
nem hohen Verbrauch, der meist {iber
dem Autobahnverbrauch liegt.

Besondere Features:

» Detaillierte Fahrzeugiibersicht
mit technischen Daten und
Vergleichsfunktion

» Ladezeiten am Zielort konnen
eingestellt werden

» CO,-Emissionen auf Basis
des deutschen Strom-Mixes

www.energieagentur.nrw.de/tools

GUT DING
BRAUCHT WEILE.

Hamm | Rdmerstrale 113
T.02381.79900
www.heckmann-bau.de

GEWERBEBAU fiir alle Branchen

M) Heckmann

Fiir professionelles Bauen
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MEDIENTECHNIK
Moderne Flotte DER ZUKUNFT.

~Next Generation Fleet Management”:
hohere Effizienz bei weniger Kosten.

icht nur klassische Logistikketten sind auf best-

mogliche Wirtschaftlichkeit und Nachhaltig-

keit angewiesen. Auch die grof3en Fahrzeug-
flotten von Service-Unternehmen bergen 6konomi-
sche und 6kologische Potenziale, die sich mit mo-
dernem Flottenmanagement heben lassen. Dabei ist
es wichtig, dieses Steuerungselement in die klassi-
sche Betriebswirtschaft einzubetten: Mittels neuer
IT-, Satelliten- und Mobilfunk-Technologie lasst sich
das sogenannte Next Generation Fleet Management
realisieren. Wie das funktioniert, zeigt ein aktuelles
Whitepaper des Marktanalyse-Unternehmens Liinen-
donk GmbH. Die Handreichung entstand zusammen
mit dem internationalen Flottenmanagement-Spezi-
alisten TomTom Business Solutions.

,,Je nach Grofle und Struktur einer Flotte sind er-
hebliche Kostenvorteile bei gleichzeitiger Optimie-
rung von Liefer- und Serviceketten sowie einer redu-
zierten Umweltbelastung moglich®, sagt Thomas Lii-
nendonk, Herausgeber des Whitepapers. Next Gene-
ration Fleet Management reicht dabei tiber die klas-
sische Fuhrparkverwaltung hinaus. Der Ansatz inte-
griert eine bessere Routenplanung, Ortung und Na-
vigation, technische Fahrzeugiiberwachung und
Ferndiagnose, Optimierung der Fahrer-Performance
und die dynamische Tourenplanung sowie eine fle-
xible Auftragsallokation mit Disponenten- und Auf-
tragsmanagement. Dariiber hinaus sorgt moder-
nes Flottenmanagement fiir die Einhaltung gesetzli-
cher Regulierungen und revisionssichere Nachweise.
Kostenloser Download des Whitepapers:

» www.luenendonk.de (,,Publikationen”)
» oder unter http://business.tomtom.com

BRI R AR RN 2 PARTNER GBR

Mediensteuerung

Michael Stimpges, WP/StB Westfalen-Center

Stephan Brune, WP/StB LindemannstraBe 77 Présentationssysteme
Dirk Timmer, WP/StB 44137 Dortmund

Klaus Schititer, StB/FBIStR Tel. 0231 58707-0 Beschallungssysteme
Dr. Claus Becker; RA Fax 0231 58707-10 .

Ralf Spielhofen, RA E-Mail: mail.do@ssup.de Konferenztechnik

Ihr Erfolg ist unser Ziel!

Unsere Starke ist die ganzheitliche Beratung. »T°¢
Daimlerstrape 6
u l 45891 Gelsenkirchen
Verschaffen Sie sich einen Uberblick Uber das gesamte Spektrum Telefon: +49(0)231 - 997676-50
- info@fulfil.de
unserer Beratungskompetenz unter www.stuempges.de

Vertragsdienstleister des BVB




SONDERTHEMA MOBILITAT: FUHRPARK - LEASING - NUTZFAHRZEUGE

Ein A+ fiir die Sparsamsten

Neues Pkw-Label: Ein Onlinetool hilft Unternehmern beim Kauf kostengiinstiger und
klimafreundlicher Fahrzeugmodelle.

ut ein Jahr nach Einfiihrung

des Pkw-Labels kennen immer-

hin 31 Prozent der Autokiu-
fer die Kennzeichnung fiir energieef-
fiziente Neuwagen. Fast zwei Drittel
derjenigen, denen das Label bekannt
ist, schitzen es als wichtige Hilfe bei
der Fahrzeugwahl. Das zeigt eine re-
prasentative Umfrage der Deutschen
Energie-Agentur GmbH (dena). Au-
tokaufer, die sich im Vorfeld tiber die
Effizienz ihres Wunschautos infor-
mieren wollen, konnen dafiir jetzt
ein neues Onlinetool der dena unter
www.pkw-label.de nutzen.

Bei der Entscheidung fiir ein neues Fahrzeug gibt das Pkw-Label Orientierung.
Foto: dena / Ingo Heine

Kennzeichnungspflicht
Das Pkw-Label fasst fiir jeden angebo-
tenen Neuwagen alle wichtigen Infor-

mationen zusammen und zeigt iiber
eine Farb- und Buchstabenskala (A+,
A, B...), wie energieeffizient ein Fahr-
zeug im Vergleich zu anderen Mo-
dellen ist. Ergédnzt wird die Farbska-
la durch Angaben zu den Kraftstoff-

kosten und zur Hohe der CO,-basier-
ten Kfz-Steuer. Autohédndler oder Lea-
singunternehmen sind verpflichtet,
das Label am Neuwagen oder in des-
sen unmittelbarer Nahe anzubringen.

Ein Unternehmer sieht dann auf

Wir par/(eu lkre Datew sicher!

P

s

Meiw Datewparkplott

NN NN

Wir haben den sicheren Platz,
den Sie benotigen:

fr lhre Server

fur Ihr (Notfall-)Rechenzentrum

fir lhre Anwendungen auf unseren
virtuellen Servern

auf ca. 2000 gm Rechenzentrumsflache
mit héchster Datensicherheit

und optimaler Verfligbarkeit

f:
Jetzt erleben au
www.rechenzentrum—dortmund.de

waleer...

einen Blick, welche energiebezogenen
Ausgaben mit dem Fahrzeug verbun-
den sind: Auf dem Label ist angege-
ben, wie hoch die durchschnittlichen
jahrlichen Kosten fiir den Kraftstoff-
verbrauch sind. Auch die CO,-basierte
Kfz-Steuer ist aufgelistet. Zudem be-
kommen Gewerbetreibende mit der
Farbskala der CO,-Effizienzklassen
ein einfaches System an die Hand und
konnen in kiirzester Zeit bewerten,
wie energieeffizient ein Geschaftswa-
gen in der gewtiinschten Klasse ist.

Entscheidungshilfe

Das Onlinetool der dena beantwor-
tet schon vor dem Besuch beim Hand-
ler zentrale Fragen rund um die Effi-
zienzkennzeichnung. Es unterstiitzt
Autokaufer bei der Identifizierung der
effizientesten Neuwagen im jeweili-
gen Fahrzeugsegment (Mittelklasse,
Nutzfahrzeuge etc.). Neben den CO,-
Effizienzklassen kann gezielt nach
weiteren Parametern wie Kraftstoffart
oder Marke gesucht werden.

Wie sich das Pkw-Label im Fuhr-
parkalltag nutzen lasst, zeigt die Bro-
schiire ,Erfolgsfaktor Effizienz: Ach-
ten Sie auf das Pkw-Label“.

Was lie

¢:0234.930-9% 02

wiw.ololiow2A.ole » Download: www.pkw-label.de/

flottenkunde.html

DOKOM2|
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. STETS GEFORDERT
Rasche Hilfe

Rettungsdatenblatt-Software macht
Informationen zu Unfallwagen verfiigbar.

www.vogt-gruppe.de

euerwehren und Rettungskrifte konnen bei Un-

fallen im StraBenverkehr kiinftig noch schneller

und gezielter helfen. Alle erforderlichen Daten-
bléatter mit Informationen zur Rettung von Personen
aus Unfallwagen sind ab sofort bei den Rettungsleit-
stellen in elektronischer Form verfiigbar. Die digita-
len Rettungsdatenblitter enthalten Hinweise zu sen-
siblen Bauteilen wie Tanks, Batterien oder Airbags.
Der Verband der Automobilindustrie (VDA), der Ver-
band der Internationalen Kraftfahrzeughersteller
(VDIK) und der ADAC préasentierten kiirzlich eine ent-
sprechende Softwarelésung.

Seit Februar 2013 erlaubt das Bundesverkehrsmi-
nisterium die Abfrage der fahrzeugbezogenen Infor-
mationen direkt aus der Datenbank des Kraftfahrt-
bundesamts (KBA). Die Abfrage dauert nur wenige
Sekunden: Die Feuerwehr gibt per Funk das Kenn-
zeichen eines Unfallwagens an die Rettungsleitstel-
le durch. Dort wird das Kennzeichen in die Software
eingegeben, die sich mit dem KBA verbindet und In-
formationen erhélt, um welches Fahrzeugmodell
es sich handelt. Die Software ordnet dann aus iiber
1.100 Fahrzeugmodellen unterschiedlichster Herstel-
ler und Baujahre das passende Rettungsdatenblatt zu
und zeigt es auf den Monitoren der Leitstelle an. Diese
schickt das Rettungsdatenblatt auf ein mobiles End-
gerat der Feuerwehr — etwa einen Laptop oder einen
Tablet-PC.

Erste Rettungsdatenblitter gab es Mitte der 1990-
er Jahre. Seit 2008 bieten die Fahrzeughersteller stan-
dardisierte Rettungsdatenblatter modellspezifisch an.
Grafisch dargestellt werden neben Tanks, Batterien T
und Airbags auch Bauteile wie Gurtstraffer, Struktur- Kaufmann/Kauffrau
versteifungen und Hochvoltbauteile elektrisch ange-
triebener Fahrzeuge.

Landschaftsgartner/in

bei Dortmunds Nr.1

Jetzt bewerben: (02 31) 79 32-0

Hauptverwaltung

Unna » Bonen » Hamm » www.hippler24.de Stockumer Strafie 167 AAa
44225 Dortmund '\

Telefon (02 31) 79 32-0 v .
Telefax (0231) 79 32-199 VOGT-GRUPPE

infodvogt-gruppe.de



Seit 2011 ist der Fahrdienst des Bundestags mit Erdgas-Autos ausgestattet. Eine allzu groBe Verbreitung haben CNG-Fahrzeuge

(Compressed Natural Gas) aber noch nicht. Foto: erdgas mobil

Noch kein Durchbruch

Rund 100.000 Fahrzeuge in Deutschland tanken Erdgas. Trotz des Angebots an entsprechenden
Fahrzeugen und Tankstellen verbreitet sich die Technik langsamer als erwartet.

»Erdgas und
Biomethan bieten
attraktive Potenziale
zur Verbesserung der
CO,-Bilanz, der
Energieversorgungs-
sicherheit und zur
Minderung des
Schadstoffausstof3es.«
Dr. Andreas Scheuer,

Staatssekretar beim
Bundesverkehrsministerium

as Angebot an Erdgasfahrzeugmodel-
len und Erdgastankstellen konnte in
den letzten Monaten weiter ausgebaut
werden. Um die Nachfrage deutlich zu stei-
gern und die Marktpotenziale zu erschlie-
Ren, miissen die Investitionen der Wirtschaft
jedoch Hand in Hand gehen mit einer Verbes-
serung der politischen Rahmenbedingungen.
Das geht aus einem Zwischenbericht her-
vor, den die Initiative Erdgasmobilitdt dem
Bundesverkehrsministerium {ibergeben hat.
An der von der Deutschen Energie-Agentur
GmbH (dena) koordinierten Initiative sind
fiihrende Fahrzeughersteller, Energieunter-
nehmen und der ADAC beteiligt.
,Die Politik kann dem Markt fiir Erdgas-
mobilitdt wichtige Impulse geben®, beton-

GiselherstraBe 12 - 44319 Dortmund -
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Ihr Partner fiir:

O Zaunanlagen

O Larm- und
Sichtschutz

O Torsysteme

O Durchgangs-
sperren

O Schranken
O Sonderlésungen

LLLLEF T T L T T

Tel. 0231/84 194 480 - Fax 0231/84 194 489 - kontaki@zsa.de - www.zsa.de

te Stephan Kohler von der dena. ,Wir brau-
chen vor allem eine transparente Auszeich-
nung der Kraftstoffpreise an den Tankstellen,
damit jeder Autofahrer den Preisvorteil von
Erdgas und Biomethan erkennen kann; eine
Verldngerung der Energiesteuerermaigung
iiber das Jahr 2018 hinaus und eine finanzi-
elle Forderung des Ausbaus des Erdgastank-
stellennetzes. Ohne diese Impulse konnen
die Potenziale nicht ausgeschopft werden.“

Attraktives Potenzial

Das Bundesverkehrsministerium begriif3-
te das Engagement der Initiative und sag-
te zu, die Vorschlage im Rahmen der Mobili-
tats- und Kraftstoffstrategie zu priifen: ,,Erd-
gas und Biomethan bieten attraktive Poten-

ZSN\

Zaun- und
Sicherheitsanlagen GmbH




SONDERTHEMA

ziale zur Verbesserung der CO,-Bilanz, der Energie-
versorgungssicherheit und zur Minderung des Schad-
stoffausstol3es im Verkehrssektor. Der Ausbau des An-
gebots an Erdgasfahrzeugen und des Tankstellennet-
zes sind zentrale Elemente, um den Markt voranzu-
bringen. Gemeinsam werden wir beraten, wie der An-
teil der Erdgasmobilitit gesteigert werden kann®, sag-
te der Parlamentarische Staatssekretdr Dr. Andreas
Scheuer.

Laut Zwischenbericht sind im Jahr 2012 drei neue
Erdgas-Pkw-Modelle auf den Markt gekommen, bis
2015 wird sich die Zahl der Erdgasmodelle von elf
auf 19 fast verdoppeln. Auch bei den Nutzfahrzeu-
gen wird das Angebot deutlich erweitert, wie sich be-
reits auf der IAA 2012 in Hannover zeigte. Die Zahl
der Erdgastankstellen ist auf iiber 900 angewachsen,
bis 2020 sollen es nach den Zielen der Initiative 1.300
sein. 2011 und im ersten Halbjahr 2012 wurden 36
neue Tankstellen in zentraler Lage eroffnet, bis Ende
2012 sind 20 weitere hinzukommen. Bei rund zehn

Prozent des als Kraft-
stoff verwendeten
Erdgases handelt es
sich um Biomethan,

CNG das aus erneuerba-
ren Quellen gewon-
nen wird. Der Be-
stand an Erdgasfahr-
|- — _ zeugen ist 2011 um
' == gut vier Prozent auf
94.000 gewachsen,
fiir 2012 zeichnet sich
e ein geringeres Wachs-
[ tum ab. Fiir die ange-
[ strebten  Ausbauzie-

le miissten jedoch ho-

he Wachstumsraten

- — Z erreicht werden. Laut

' Kraftstoffstrategie

der Bundesregierung

konnten Erdgas und

Biomethan bis 2020

einen Anteil von vier

Prozent am deutschen

Kraftstoffmix erreichen — im Vergleich zu heute wé-

re das allerdings ein Anstieg um mehr als das Acht-

fache und wiirde einem Bestand von etwa 1,4 Millio-

nen Erdgasfahrzeugen entsprechen. Ohne ein starke-

res Wachstum der Fahrzeugzahlen wird sich der Aus-
bau des Tankstellennetzes nicht rentieren.

Im September 2011 hatten die Mitglieder der In-
itiative eine gemeinsame Absichtserklarung zur For-
cierung von Erdgas und Biomethan im Verkehr unter-
zeichnet. Die Initiative Erdgasmobilitét vereint Fahr-
zeughersteller, Tankstellen, Erdgas- und Biogaswirt-
schaft, Gastechnik und den ADAC. Die dena koordi-
niert die Initiative. Schirmherr ist das Bundesministe-
rium fiir Verkehr, Bau und Stadtentwicklung.

Derzeit gibt es in Deutschland rund
950 Erdgas-Tankstellen.
Foto: erdgas mobil / Danny Kurz Photography

» Ubersicht zu gingigen Erdgas-Nutzfahrzeugen
und zum Tankstellennetz:
www.erdgas-mobil.de/flottenkunden

TEPE SYSTEMHALLEN

Satteldachhalle Typ SD11
11,01m Breite, 15,00m Lénge
- Traufe 4,00m, Firsthéhe 5,90m
- mit Trapezblech, Farbe: AluZink
-incl. Schiebetor 4,20m x 4,00m
- feuerverzinkte Stahlkonstruktion
-incl. priffahiger Baustatik

Aktionspreis € 16.700,-
ab Werk Buldern; zzgl. MwSt.

www.tepe-systemhallen.de - Tel. 02590-600 nfos )

Ausstellung - Fertigung - Verkauf in 48249 Diilmen- Buldern

Windzone 2, a. auf Anfrage

Schneelastzone 2,

Typen o. t mit Dacheindeckung + Ri

priiffahiger Statik, mit + ohne Montage. Absolut prelswertI
Reithallentypen 20/40m + 20/60m besonders preiswert!
*1000-fach bewahrt, freundlich, feuer F-30B
Timmermann GmbH - Hallenbau & Holzleimbau

59174 Kamen |  Tel.02307-4484 |  Fax 02307-40308
Typ Lombard yyw, i de | E-Mail: i de

STRAHLENDER

SIEGER!

DER NEUE FORD TRANSIT CUSTOM IST GEWINNER
DES INTERNATIONAL VAN OF THE YEAR 2013 AWARD.

FORD PROTECT
J(lj':;TI;IR—IL:IS';I'iE-SCZHUTZBRIEF2

Abbildung zeigt Wunschausstattung gegen Mehrpreis.
FORD TRANSIT CUSTOM

Kapazitat fUr bis zu 3 Europaletten, selbst bei kurzem Radstand,
verlangerte Inspektionsintervalle (50.000 km oder 2 Jahre),
Trennwand mit Durchlademdglichkeit von 3 m beim kurzen
Radstand, integrierter Dachgepacktrager als Wunschausstattung

GUnstig mit der monatlichen Leasingrate von

‘189,
T
7JEBBINGHAUS

Ebbinghaus Autozentrum Dortmund GmbH Ebbinghaus am Tierpark
Arminiusstr. 51-53 | 44149 Dortmund Hagener Str. 152 | 44225 Dortmund
Info-Hotline: 0231-9174-0 Info-Hotline: 0231- 40 90 90
www.Ebbinghaus-Automobile.de
Quelle: www.van-of-the-year.com. “Zeitlich befristetes Einfuhrungsangebot, goltig bis Kaufvertragsdatum
31.03.2013 - gultig fur alle Gewerbekunden (ausgeschlossen sind GroBkunden mit Ford Rahmenvertrag)
und Privatkunden, fur das 3. und 4. Jahr bis max. 150.000 km Gesamtfahrleistung. ’Ein
Gewerbekundenangebot der Ford Bank Niederlassung der FCE Bank plc bei allen teilnehmenden Ford
Partnern. Angebot gilt fur Gewerbetreibende. ‘Leasingrate zzgl. gesetzl. Umsatzsteuer. Angebot gilt
bei Vertragsabschluss bis 31.03.2013 und nur fur Gewerbetreibende. Z. B. der Ford Transit Custom
Kastenwagen LKW Basis 270 12,21 TDCi 74 kW (100 PS),€189,- monatliche Leasingrate, € 0,— Leasing-
Sonderzahlung, bei 48 Monaten Laufzeit und 40000 km Gesamtlaufleistung zzgl. Uberfihrungskosten.
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Fahrzeugmarkt mit Minus

Wahrend die Zahl der Pkw- und Nutzfahrzeug-Neuzulassungen 2012 schrumpfte,
haben alternative Antriebe inzwischen einen Marktanteil von rund einem Prozent.

er deutsche Pkw-Markt schliel3t

den Dezember 2012 mit gut

204.000 Neuzulassungen und
einem Minus von 16 Prozent gegen-
iiber dem Vorjahresmonat ab. Auch
das Marktergebnis 2012 insgesamt
fallt mit minus 2,9 Prozent und 3,08
Millionen Neuzulassungen deutlich
schwécher aus als 2011. Die Fahrzeu-
ge mit Dieselmotor steigern ihren An-
teil weiter auf 48 Prozent. Fahrzeuge
mit den alternativen Antrieben Hy-
brid, Fliissiggas, Erdgas und Elektro
verzeichnen ein Plus von mehr als 60
Prozent. Mit anndhernd 40.000 Zu-
lassungen liegt ihr Anteil am Gesamt-
markt jetzt bei {iber einem Prozent.
Mehr als die Hélfte des Neuzulas-
sungsvolumens alternativer Antriebs-
techniken entfallt auf den Hybridan-
trieb, der um tiber 75 Prozent zulegt.

Drei Millionen Neuzulassungen

,Wenn eine Stabilisierung der wirt-
schaftlichen Situation gelingt und sich
die bestehende Konsumneigung auch
auf den Pkw-Markt iibertragt, dann
halten wir fiir das Jahr 2013 {iber drei

i a—_ '.—_

Nutzfahrzeug-Produktion mit Absatzschwierigkeiten: 2012 wurden sieben
Prozent weniger Fahrzeuge neu zugelassen als 2011. Foto: pa

Millionen Pkw-Neuzulassungen bis
hin zum Ergebnis 2012 fiir moglich®,
sagte Volker Lange, Préasident des Ver-
bands der Internationalen Kraftfahr-
zeughersteller (VDIK).

Der deutsche Nutzfahrzeugmarkt
lag im Dezember 2012 um 25 Pro-
zent unter dem Vorjahresmonat und
erreicht {iber 23.000 Neuzulassun-
gen. Arbeitstagbereinigt geht der De-

Zum Gliick
gibt’s ETL

ETL | Hohaus

Steuerberatungsgesellschaft mbH

Fachkompetenz im ETL-Haus:
Hammer StraRe 146

59075 Hamm

Telefon (o 23 81) 9 70 20-0
www.hohaus-steuerberater.de
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Zweckbau mit Mehrwert
Meisterstiick-HAUS Zweckbau
Otto-Korting-Str. 3 - 31789 Hameln

Tel.: 05151/9538 95 - Fax: 05151/39 51 o

zweckbau@meisterstueck.de

zember allerdings nur leicht hin-
ter das Niveau des Vorjahresmonats
zuriick. Der Nutzfahrzeugmarkt in
Deutschland schlief3t das Jahr 2012
mit mehr als 311.000 Neuzulassungen
ab, das entspricht einem Minus von
sieben Prozent. Dieses Volumen ist al-
lerdings im langjahrigen Vergleich als
iiberdurchschnittlich anzusehen.

Flr 2013 erwartet der VDIK ins-
gesamt 310.000 Nutzfahrzeug-Neuzu-
lassungen, wenn es gelingt, die Schul-
denkrise in Europa in den Griff zu be-
kommen und so den Unternehmen
bei Stabilisierung des Warenexports
mehr Sicherheit fiir verstarkte Investi-
tionen zu geben®, sagte Volker Lange.

ZWECKBAU

DIE NEUE ART, NACHHALTIG UND
ENERGIEEFFIZIENT ZU BAUEN

Meisterstiick
HAUS
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Markentreue bei Nutzfahrzeugen nimmt
ab, denn die Qualitaten nahern sich an.

uropdische Lkw-Kunden sehen immer weniger

Unterschiede zwischen den einzelnen Fahrzeu-

gangeboten der Nutzfahrzeughersteller — die
Markentreue nimmt ab. Zu diesem Ergebnis kommt
die aktuelle Studie der Managementberatung Bain
& Company mit dem Titel ,Winning in Europe —
Truck Strategies in Europe for the Next Decade“.
Dennoch gibt es auch kiinftig durchaus Moglich-
keiten, sich im europdischen Lkw-Markt zu diffe-
renzieren. Hierzu zédhlen ein umfangreiches, kun-
denorientiertes Serviceangebot und exzellente
Kundenbetreuung, einhergehend mit der Erfiil-
lung hoher Anspriiche, wie etwa der Zuverlassig-
keit und des Kraftstoffverbrauchs.

Die Studie zeigt, dass sich die Kundenbediirf-
nisse verdndern. Die Kunden erwarten heute von
ihrem Lkw-Hersteller deutlich mehr als noch vor
fiinf oder zehn Jahren®, sagt Jorg Ghamm von Bain
& Company in Miinchen. ,Wer Marktanteile hal-
ten oder hinzugewinnen will, muss diese Kunden-
erwartungen ganzheitlich erfiillen. Das geht nur
iiber ein Gesamtpaket aus einem leistungsfahigen

= e

& e 3 . n.,_,_L".l
Fahrzeug, umfassenden Services rund um den Lkw :,3‘ : TN ’ = l‘,.-" NS
und einer exzellente Kundenbetreuung auch nach ' i J
dem Verkauf.“ BVB Meister, fuel 2011 & 2012 Puma Trikotprdsentation

Das Preis-Leistungs-Verhéltnis als Kriterium
beim Kauf neuer Lkw liegt in den vergangenen 20
Jahren auf einem konstant hohen Niveau. Hierzu
zahlen die Fahrzeugleistung und -zuverlassigkeit,
der Kraftstoffverbrauch sowie die Betriebs- und
Anschaffungskosten. Gemeinsam dominieren sie
die Entscheidungsfindung beim Kauf.

In den Augen der Kunden sind die Unterschie- :
de der Anbieter bei Themen wie Technologie und Showproduktionen
Fahrzeugleistung aber immer geringer geworden, Sicherheitskonzepte
und auch bei den Betriebskosten liegen die Anbie-
ter so nah beieinander wie noch nie in den letzten Planung Veranstaltungstechnik
20 Jahren. Zudem verliert das Markenimage iiber

die Zeit an Bedeutung. Ein hiufig genannter Grund Guest Management Systeme
dafiir ist, dass heute alle Top-Lkw-Marken ein gutes

Image haben. Ganzheitliche Koordination

®
o Werner Strape 47
u Z 44388 Dortmund
Telefon: +49(0)231-997676-0
E-Mail: info@fulfil.de

Vertragsdienstleister des BVB
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) EUTSCHE INDUSTRIEBAU | GROUP - Lippstadt/Geseke « Tel. 029 41 /97 65 0 « www.deu-bau.de
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Schub fiur die Brennstoffzelle

Die weltweit ersten wettbewerbsfahigen Elektrofahrzeuge mit Brennstoffzelle sollen 2017 rollen.
Eine Kooperation von Daimler, Ford und Nissan will die Technologie vorantreiben.

ie Daimler AG, die Ford Motor
Company und Nissan Motor Co.
wollen die Kommerzialisierung
der Brennstoffzellen-Fahrzeugtech-
nologie entscheidend fordern. Ziel
der Zusammenarbeit ist es, ein Brenn-
stoffzellensystem zu entwickeln und
dabei gleichzeitig die Entwicklungs-
kosten zu senken. Durch hochstmog-
liche Vereinheitlichung der Entwick-
lung sowie ein hohes Produktionsvo-
lumen soll der Weg fiir die Einfithrung
des weltweit ersten wettbewerbsfa-
higen Brennstoffzellenfahrzeugs im
Jahr 2017 geebnet werden.
Zusammen haben Daimler, Ford
und Nissan mehr als 60 Jahre Erfah-
rung in der Entwicklung im Bereich

der Brennstoffzellentechnologie. Thre
Fahrzeuge haben weltweit insgesamt
mehr als zehn Millionen Testkilome-
ter bei Demonstrationsprojekten und
in Kundenhand gesammelt. Gemein-
sam planen die Partner die Entwick-
lung eines Brennstoffzellensystems,
das in deren Zero-Emission-Fahrzeu-
gen zum Einsatz kommt. Die Koope-
ration hofft auf eine Signalwirkung
fiir Zulieferer, Politik und Industrie im
Hinblick auf den weiteren Ausbau der
weltweiten Wasserstoffinfrastruktur.
Denn eine ausreichende Zahl an Was-
serstofftankstellen ist die Vorausset-
zung, um mit Wasserstoff betriebene
Elektrofahrzeuge in grofRer Stiickzahl
auf den Markt zu bringen. Von elektri-

<

scher Energie angetrieben, die aus der
Reaktion von Wasserstoff und Sauer-
stoff direkt an Bord entsteht, stof3t ein
Brennstoffzellenfahrzeug  wéihrend
der Fahrt lediglich Wasserdampf aus.
Wasserstoffbetriebene  Elektrofahr-
zeuge ergidnzen batterieelektrische
Fahrzeuge um eine weitere Facette des
emissionsfreien Fahrens. ,,Wir sind da-
von iiberzeugt, dass Brennstoffzellen-
autos eine zentrale Rolle in der emissi-
onsfreien Mobilitat der Zukunft spie-
len“, sagt Prof. Thomas Weber, Vor-
standsmitglied der Daimler AG.

Bei der Entwicklung arbeiten die
Unternehmen parallel auf drei Konti-
nent — das soll die Festlegung von Spe-
zifikationen und Standards fordern.

Jeder Mensch hat etwas, das ihn antreibt.

Wir machen den Weg frei.

Unternehmer mussen vieles konnen. Ihr Antrieb ist dabei unsere Mission. Wir — die Volksbanken
Raiffeisenbanken - begleiten Sie zuverléssig und kompetent bei Ihren unternehmerischen Heraus-
forderungen. Mit unseren passgenauen Finanzierungsldsungen sorgen wir dafir, dass Sie sich voll
und ganz lhrem Unternehmen widmen kénnen. Was auch immer Sie antreibt, sprechen Sie einfach
personlich mit Ihrem Berater vor Ort oder gehen Sie online auf vr.de

Volksbank KYd

26 Ruhr Wirtschaft Marz 2013



Angaben In Prozent

Elektrik 32,1 Rund 105 000 Mal rockte der ADAL TruckSenvice
; im Jahr 2012 aus, um defekte Lkw wieder ot
Reif t
o 6,8 Zu machen. Am haufigsten streikten die Elektrik,
Motor 25,3 die Reilen und der Motar.
Bremsen LB
Betriebs- u. 317
Iusatzstoffe '
Aufbau| 2,5
Fahrwerk| 2,3

Antriebsstrang 2,2
Service-Dienste| 0,2
Kiihlaggregate, 0,1

Die haufigsten Lkw-Pannenursachen im vergangenen Jahr.

Anfallige Elektrik

Der ADAC TruckService war im Jahr 2012 rund 105.000 Mal im Einsatz.
90 Prozent der Pannen konnten vor Ort behoben werden.

Grafik: ADAC

it dem Rekordwert von 32,1
Prozent fithren Schaden an
Elektrik und Elektronik die
Lkw-Pannenstatistik des ADAC fiir das
Jahr 2012 an (2011: 29,2 Prozent).
Meiststreikte die Batterie. Kaputte Rei-
fen landen mit 26,8 Prozent auf Platz
zwei der haufigsten Pannenursachen
(2011: 31,6 Prozent). An dritter Stel-
le folgen Motorschéden (zum Beispiel
Anlasser und Keilriemen). Mit 25,3
Prozent iibertreffen sie das Niveau
desVorjahres (2011: 20,7 Prozent) und
liegen fast gleichauf mit den Reifen.
Insgesamt verzeichneten die Gel-
ben Engel fiir Brummifahrer im ver-
gangenen Jahr rund 105.000 Einsétze.
Am haufigsten wurde der ADAC Truck-
Service in den Morgenstunden zwi-
schen 7 und 11 Uhr gerufen (27,6 Pro-
zent).Insgesamtkonntendurchschnitt-
lich iiber 90 Prozent der Pannen an
Ort und Stelle behoben werden.

Komplexe Pannenursachen

Weil die Schaden immer komplexer
werden, setzt der ADAC TruckService
markeniibergreifende Diagnosegeréte
ein. Sie ermoglichen einen schnellen
Zugriff auf die Fahrzeugelektronik al-
ler Herstellermarken, wodurch Fehler
schneller analysiert und behoben wer-
den konnen. ,,Zunehmend sind hoch-
komplexe FEinzelkomponenten ver-
baut, wodurch die Pannenursachen

immer unterschiedlicher und kompli-
zierter werden“, sagt Werner Renz,
Geschéftsfithrer des ADAC TruckSer-
vice. ,Die Fahrer konnen diese De-
fekte kaum mehr selbst erkennen, ge-
schweige denn beheben. Damit sind
die Pannenkosten insgesamt schwie-
riger zu kalkulieren. Festpreisange-
bote wie der erweiterte ,ADAC Truck-
Service Pannenschutz‘ bieten Trans-
portunternehmen maximale Planbar-
keit der Kosten im Pannenfall.“ Trotz
der wachsenden Herausforderungen
konnte der ADAC TruckService die
Standzeiten von Pannen-Lkw in den
vergangenen fiinf Jahren um weite-
re 15 Prozent reduzieren. Im Durch-
schnitt stehen die Lkw-Réader bei einer
Panne in Deutschland nur rund zwei
Stunden still.

Der ADAC TruckService ist Markt-
fithrer in der Pannenhilfe fiir Trucks,
Trailer, Busse und leichte Nutzfahr-
zeuge. Neben der neuen gebiihren-
freien Pannenhilfe-Hotline  unter
0800 5 248000 organisiert der ADAC
TruckService mit seinem Mobilitéts-
management fiir mehr als 100 Unter-
nehmen aus der Nutzfahrzeugindus-
trie deren 24-Stunden-Services. Das
Rund-um-die-Uhr-Stiitzpunktenetz
in Deutschland umfasst derzeit rund
800 Standorte. Das verkiirzt die Aus-
fallzeiten und senkt so die Kosten fiir
die gewerblichen Kunden.

. wir die

passenden Ideen!

Iang
seit 1910 und bauen
Hand in Hand

rgers

Generalunternehmen Hoch- und Tiefbau
Borgers GmbH

48703 Stadtlohn - MihlenstraBe 29

Tel: 02563/407-0 - Fax: 02563/407-30

Borgers Siid GmbH
63322 Rodermark - Dieburger StraBe 129 b
Tel: 06074 /89 09-0 - Fax: 06074 /976 53

Borgers Ost GmbH
14469 Potsdam - Kaiser-Friedrich-StraBe 96
Tel: 0331/567 09-0 - Fax: 0331/567 09-30

E-Mail: info@borgers-industriebau.de
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Fiir Schutzzolle un
ein TeegRatennetz

Die IHK zu Dortmund wird 150 Jahre
alt. Im zweiten Teil der historischen
Serie blickt die Ruhr Wirtschaft zu-
riick auf die Zeit der Hochindustriali-
sierung und die Professionalisierung
der Kammerarbeit.

A b ¥ E ¥ i &1
Dr. Oskar Martens stand der Dortmunder Handelskammer von 1902 bis 1914 als Syndicus vor. Alle Abb.: WWA, Dortmund
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WIRTSCHAFT REGIONAL

VON DR. KARL-PETER ELLERBROCK, DIREKTOR DER
STIFTUNG WESTFALISCHES WIRTSCHAFTSARCHIV

ie das gesamte Ruhrgebiet be-

fand sich auch der Dortmunder

Wirtschaftsraum in den Jahr-

zehnten nach der Kammergriin-
dung auf dem Weg in die Hochindustrialisie-
rung und entwickelte sich zu einem montan-
industriellen Kraftzentrum. Mit dem Horder
Verein (seit 1906 Phoenix AG fiir Bergbau
und Hiittenbetrieb), der Dortmunder Uni-
on (seit 1910 Deutsch-Luxemburgische Berg-
werks- und Hiitten-AG) und Hoesch waren
allein in Dortmund drei Grof3konzerne an-
séssig, die zu den ,,Top-Ten“ in Europa z&hl-
ten. Dortmund z&dhlte um 1900 bereits iiber
25.000 Beschéftigte allein in der Eisen- und
Stahlindustrie und wurde so die heimliche
Hauptstadt des Ruhrgebiets. Ein Drittel der
Roheisenproduktion des ,Reviers”, das mit
2,7 Millionen Tonnen sogar Frankreich {iber-
holt hatte, entfiel auf Dortmund, und 34 Ze-
chen forderten hier mit 46.000 Beschéftigten
elf Millionen Tonnen Steinkohle.

Auch in Liinen waren mit der 1826 ge-
griindeten Eisenhiitte Westphalia und der Ze-
che Minister Achenbach leistungsstarke Mon-
tanunternehmen anséssig. Im Raum Cast-
rop (seit 1926 Castrop-Rauxel) sind die Ze-
chen Erin, Graf Schwerin, Victor und Ickern
zu nennen. Die Dortmunder Handelskammer
berichtete, dass im Jahr 1870 in Schwerte 15
Puddel- und vier Schweif36fen, zwei Him-
mer, fiinf Walzstraf3en und zwei Dampfhédm-
mer mit einer Belegschaft von 300 Arbeitern
in Betrieb gewesen seien. Hier besafen neben
der Eisenindustrie zu Menden und Schwerte
AG die Kettenfabriken Priinte in Frondenberg
und Theile in Villigst iberregionale Bedeu-
tung. Grofdtes Unternehmen waren die Ver-
einigten Deutschen Nickelwerke (VDN), die
die Industrialisierung der Stadt an der Ruhr
malf3geblich beeinflussten. Die VDN erwarb
sich auf dem Gebiet der Nickelverarbeitung
vor allem durch die Patente des Firmengriin-
ders Theodor Fleitmann (1828-1904), eines
Chemikers und Schiilers von Justus Liebig,
Weltgeltung.

Kammerbezirk wachst

Nicht nur die Wirtschaft wuchs, sondern
auch die Kammer. Wurden 1863 gerade ein-
mal 290 eingetragene Firmen nachgewiesen,
stieg deren Zahl bis zur Jahrhundertwende
auf 1.149. Hatte sich die Einwohnerzahl des
Kammerbezirks bereits durch das industri-
elle Wachstum von 96.332 im Jahr 1863 bis
1900 auf etwa 330.000 erhoht, wurde die-
se Zahl 1913 mit einem Schlag auf 668.000
mehr als verdoppelt, da der Kammerbezirk
durch Ministerialerlass vom 2. April 1913 auf

den Landkreis Hamm, seit 1930 Kreis Unna,
ausgedehnt wurde. Die Zahl der Unterneh-
men stieg jetzt auf 2.712.

Im Zuge der Zwangsbewirtschaftung im
Ersten Weltkrieg wurde der Kammerbezirk
am 18. Mérz 1917 auch um die Stadt Hamm
erweitert. Die Bevolkerungszahl stieg jetzt
auf 780.000 und die Zahl der eingetragenen
Unternehmen auf 3.550. Hamm hatte sich
lange gegen eine Eingliederung gewehrt und
immer wieder erfolglose Vorsto3e zur Griin-
dung einer eigenen Handelskammer unter-
nommen. Bismarck hatte 1880 personlich
ein solches Gesuch abgelehnt, weil er Wider-
stand gegen seine Schutzzollpolitik befiirch-
tete. Schon ein fliichtiger Blick in die Unter-
nehmenslandschaft des so erweiterten Wirt-
schaftsraumes zeigt, dass eine Anzahl bedeu-
tender Unternehmen der Dortmunder Han-
delskammer zugeschlagen wurden. Zu nen-
nen sind die Eisengief3erei und Metalldre-
herei der Gebr. Jellinghaus und die Gewerk-
schaft Monopol in Kamen, die Gewerkschaft
Konigsborn in Unna, in Hamm die Westfa-
lische Union Aktiengesellschaft fiir Eisen-
und Drahtindustrie, ,das grofdte Etablisse-
ment der Welt fiir die Fabrikation von Walz-
draht, gezogenem Draht und Drahtnégeln®,
die Olmiihle Brokelmann & Co., die Brau-
ereien Isenbeck und Probsting, die Stérke-
fabrik Hundhausen und die Firma Aklaf,
Lackwerk Dorscheln & Co.

Neues Kammergesetz

Das neue Kammergesetz vom 24. Februar
1870 veranderte das Profil der Dortmunder
Handelskammer entscheidend, denn parallel
zu der iiberflligen Revision des Aktienrechts
erlosch jetzt auch der Bannstrahl auf die Ak-
tiengesellschaften. Auch altere handelsrecht-
liche Bestimmungen fielen, die bis in die Zeit
des preuldischen Allgemeinen Landrechts zu-
riickreichten und das léndliche Gewerbe so-
wie unter anderem auch Gast- und Schank-
wirte, Brennereien und Brauereien sowie
die Handwerker von der Mitgliedschaft aus-
schlossen. Handwerkskammern wurden erst
im Jahr 1900 in Deutschland reichsweit ge-
griindet. Kriterium fiir die beitragspflichtige
Kammerzugehorigkeit war fortan der Eintrag
der Firma ins Handelsregister und die Veran-
lagung zur Gewerbesteuer.

Mit Wilhelm Miiller von der Dortmunder
Union, Johann Friedrich Wiesehahn, Her-
mann Beitter und Josef Massenez vom Hor-
der Verein und wenig spéter auch Albert
Hoesch zogen seit 1872 die ersten hochran-
gigen Reprasentanten der Montankonzerne
in das Dortmunder Parlament der Wirtschaft
ein. Josef Massenez folgte 1887 Wilhelm
Overbeck und Wilhelm von Born in der Kam-
merspitze und begriindete damit eine lange

Josef Massenez

Josef Massenez (1839-1923),
der beim Horder Verein das
Thomasverfahren zur Be-
triebsreife entwickelt hatte

— ein Meilenstein in der Ge-
schichte der europdischen
Stahlindustrie — folgte 1887
als erster Vertreter einer Mon-
tanaktiengesellschaft Wil-
helm Overbeck und Wilhelm
von Born in der Kammerspit-
ze und begriindete damit eine
lange Tradition.

Dr. Ernst Bernhardi

Dr. Ernst Bernhardi wurde
1877 zum ersten hauptamt-
lichen Kammersyndicus
bestellt.

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

29



30

WIRTSCHAFT REGIONAL

Der politische
Einfluss der
Dortmunder
Handelskammer
war grol3.

Tradition, die iiber die Prasidenten Hermann
Brauns, Eduard und Eugen Kleine, Walter
Borbet, Otto Make, Carl Lipp, Eduard Beck-
héauser, Friedrich Wilhelm Engel, Willy Ochel
und Friedrich Harders bis zu Detlev Rohwed-
der reichte, der als letzter Vertreter von FEi-
sen und Stahl von 1982 bis 1990 Vizeprési-
dent war.

Zum ersten nebenamtlichen Sekretar
wurde 1866 der Versicherungsagent und Spi-
rituoseneinzelhdndler August Droege ge-
wiéhlt. Thm folgte 1877 der ehemalige Ober-
lehrer Ernst Bernhardi, der in Géttingen und
Marburg Philosophie, Sprachen und Ge-
schichte studiert hatte, als erster hauptamtli-
cher Kammersyndikus, der — wie noch zu zei-
gen sein wird — die Kammer in der Schutzzoll-
debatte neu positionierte. Er blieb bis 1902
im Amt, aus dem er mit 68 Jahren ausschied.
Zu seinem Nachfolger wurde Oskar Martens
bestellt, dem jetzt drei Mitarbeiter zur Verfii-
gung standen. Der Historiker Martens wech-
selte aus Hamburg, wo er beim Arbeitgeber-
verband titig gewesen war, nach Dortmund.
Er war ein Protagonist der Tirpitzschen Flot-
tenpolitik und wie zuvor Bernhardi ein glii-
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hender Verehrer Bismarcks. Seine ablehnen-
de Haltung gegeniiber der Sozialdemokratie
war nicht zu iibersehen.

Zélle und Telegrafennetze

Das Spektrum der Kammerarbeit war breit.
Ein erheblicher Teil wurde durch das Ehren-
amt erledigt. Dazu wurden bis 1897 monat-
lich Plenarsitzungen abgehalten. Daneben
waren nach der Geschéftsordnung von 1898
sechs ,Kommissionen* tatig, und zwar in den
Bereichen innere Angelegenheit, Redaktion
des Jahresberichts, Handel, ,,produktives Ge-
werbe“, Zolle und Abgaben und schlieBlich
Verkehrswesen.

Die von der Dortmunder Handelskam-
mer vor dem Ersten Weltkrieg behandelten
Themen reichten von handels- und steuer-
rechtlichen bis hin zu wirtschaftspolitischen
Fragen. Die Kammer setzte sich fiir Ausdeh-
nung der Telegrafie-Netze ebenso ein wie
fiir die Senkung von Zoll- und Frachttari-
fen. Ein wichtiges Thema schon im Vorfeld
der Reichsgriindung war die Harmonisie-
rung der Ma3- und Gewichtsordnung fiir den
Norddeutschen Bund (1869). Bis heute ver-
geblich war allerdings das Bemiithen um die
,Portofreiheit simmtlicher Correspondenzen
der Handelskammer®. Preisbildung, Sachver-
stindigenwesen, Ladenoffnungszeiten oder
die Arbeitszeiten in Industrie und Einzelhan-
del — es gab kaum eine Frage, zu der die Kam-
mer nicht Stellung bezog.

Auch die grofien Debatten um das Sozi-
alistengesetz oder {iber Ursachen und Fol-
gen der groBen Bergarbeiterstreiks haben ih-
re Spuren hinterlassen. Ein Schwerpunkt war
der tégliche Kampf um die Verbesserung der
Verkehrsinfrastruktur, wie den Bau des Dort-
mund-Ems-Kanals. Als die Kammer gegriin-
det wurde, war der Dortmunder Wirtschafts-
raum bereits Eisenbahnknotenpunkt, ein
wichtiger strategischer Standortfaktor. Man
war sich bewusst, dass dieser Entwicklungs-
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vorsprung im regionalen Wettbewerb nur Be-
stand hatte, wenn man den stdndigen Ausbau
im Auge hatte. In den 1870er- Jahren folgten
die Dortmund-Gronau-Enscheder Eisenbahn
sowie weitere erfolgreiche Projekte wie die
Verlangerung der Bergisch-Markischen FEi-
senbahn iiber Schwerte nach Arnsberg und
Kassel oder der Bau der Lenne-Lahn-Bahn.

Schon friih lenkte die Dortmunder Han-
delskammer ihr Augenmerk auf die berufli-
che Bildung. Zunéchst beschrédnkte sie sich
aufdie Forderung des kaufménnischen Schul-
wesens. Regelmif3ig findet man in den Jah-
resberichten ausfiihrliche Berichte iiber die
Gewerbeschule, eine Griindung des Gewer-
bevereins, aus der sich spéter die Oberreal-
schule entwickelte, die Maschinenbauschu-
le, die Hohere Handelsschule und die Fortbil-
dungsschulen.

Engagement fiir Ausbildung

Seit 1889 war die Kammer Mittrager der
Dortmunder kaufménnischen Fortbildungs-
schule, die zu den ersten dieser Art in West-
falen zéhlte. Die Einfithrung des obligatori-
schen Schulbesuchs von Lehrlingen datiert
aus dem Jahr 1901 und war ein Verdienst
Bernhardis. Dortmund nahm nun in der be-
ruflichen Bildung in Deutschland eine Spit-
zenstellung ein, und die Kammer leistete lan-

ge Zeit mit die hochsten Beitrdge unter den
deutschen Kammern fiir das kaufménnische
Fortbildungswesen.

Der politische Einfluss der Dortmunder
Handelskammer war grol3. Eines der beherr-
schenden ordnungspolitischen Themen war
um diese Zeit die Positionierung der Kammer
in der Debatte um Schutzzoll oder Freihan-
del. Mit der Einflihrung von Agrarzoéllen und
Zollen auf englisches, franzosisches und bel-
gisches Roheisen hatte sich die ,Schutzzoll-
bewegung®, die in fithrenden stahlindustriel-
len Kreisen mit entwickelt wurde, formiert,
und es wurde eine enge politische Allianz
von ,Junkern und Schlotbaronen“ geschmie-
det, die die deutsche Handelspolitik bis zum
Ersten Weltkrieg weitgehend prigen sollte.
Angesichts der Erfahrungen der ,,Griinderkri-
se“ verliel§ die Dortmunder Handelskammer
vor allem seit dem Eintritt Bernhardis ihre
freihdndlerische Grundhaltung und bekann-
te sich nun in ihren Eingaben zu den Ideen
des ,,Schutzes der nationalen Arbeit“ in bes-
ter Tradition von Friedrich List. Spatestens
1878 wandte sich auch das Deutsche Reich
von seiner bisherigen freihdndlerischen Han-
delspolitik ab, woran stahlindustrielle Ein-
flussnahmen ,,an hochster Stelle entschei-
dend mitgewirkt hatten. 1879 verabschiede-
te der Reichstag die Schutzzolle.

Kammergeschichte

Bl Der Aufstieg des Einzel-
handels verlief parallel zur
Hochindustrialisierung. Die
groBe Bedeutung des Han-
dels unterstreicht, dass 1911
mit dem Kleinhandelsaus-
schuss der erste Ausschuss
der Dortmunder Handelskam-
mer Uberhaupt gebildet wur-
de. 1904 zog mit dem Kauf-
haus von Theodor Althoff,
hier eine zeitgendssische An-
sicht, die erste Kathedrale des
Konsums in den Dortmunder
Kammerbezirk ein.

n Nach der konstituieren-
den Versammlung im Dort-
munder Rathaus fanden die
nachfolgenden Sitzungen in
der Gesellschaft ,Casino”,
zwischenzeitlich auch beim
Gastwirt Heuner in der Beten-
straBe und seit den 1880-er-
Jahren schlieBlich im Stadt-
verordneten- und Magist-
ratssaal des Dortmunder Rat-
hauses statt. 1899 bezog die
Dortmunder Handelskammer
nach dem Ankauf des Hauses
von Karl Wiskott Am Spitthof
4 in der Dortmunder Innen-
stadt ein eigenes Gebaude.

B Der Bau des Dortmund-
Ems-Kanals war das erste
groBe Verkehrsinfrastruktur-
projekt der Dortmunder Han-
delskammer.

I Die Eisenhiitte Westpha-
lia in Liinen von 1826, hier ei-
ne Ansicht aus den 1830er-
Jahren.

B vit der Eingliederung der
Stadt Hamm in den Bezirk der
Dortmunder Handelskammer
am 18. Méarz 1917 kam eine
Anzahl leistungsstarker Un-
ternehmen neu in den Kam-
merbezirk; hier ein Briefkopf
der Olmiihle Brékelmann aus
dem Jahr 1933.
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Kompakt

Kommende-Forum
Versorgung nach
Kassenlage?

Das Sozialinstitut Kommende Dort-
mund ladt zusammen mit sei-
nen Kooperationspartnern, der IHK
und der Handwerkskammer, zu ei-
nem spannenden Abend seiner Rei-
he Kommende-Forum , Wirtschaft
— Gesellschaft — Politik” ein. Thema
wird am Dienstag, 23. April um 18
Uhr in der Kommende am Bracke-
ler Hellweg 144 in Dortmund sein:
»Gesundheitsversorgung nach Kas-
senlage? Gesundheitswirtschaft
2020". Einer der Gesprachspart-
ner ist Reinhold Schulte, Vizeprasi-
dent der IHK zu Dortmund und Vor-
standsvorsitzender der Signal Iduna
Gruppe. Anmeldungen unter:
www.kommende-dortmund.de

Wie Wirtschaft funktioniert

Am 1. Marz gehorte der GroBe Saal der IHK den Kleinen: Bei der ,KinderUni* erfuh-
ren rund 150 Teilnehmer zwischen 8 und 13 Jahren von Prof. Dr. Andreas Hoffjan (r.)
und IHK-Geschaftsfiihrer Stefan Schreiber (l.), wie Wirtschaft funktioniert. Beim Bau
eines Lego-Fahrzeugs lernten die Kinder spielerisch, worauf es in Unternehmen bei

Entwicklung, Herstellung und Verkauf neuer Produkte ankommt.

Foto: Kentrup Berufsforderungswerk
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Premiere: IHK-Newsletter

Die IHK zu Dortmund hat jetzt die erste Ausgabe ihres neuen
Newsletters ,Business Region Dortmund” verschickt.

er Newsletter wird kiinftig alle

zwei Monate in deutscher und

englischer Sprache erscheinen.
Er geht als klassische Printversion
und per E-Mail bundesweit an deut-
sche und ausgewdhlte auslédndische
Unternehmen und Medienvertreter.
,Business Region Dortmund“ entwi-
ckelte sich aus dem Informationsbrief
,Neues aus dem Westfilischen Ruhr-
gebiet“. Dieser hatte vierteljahrlich in
einer Auflage von 30.000 Exemplaren
das wirtschaftliche und kulturelle Le-
ben der Region mit den Stadten Dort-
mund, Hamm und dem Kreis Unna be-
leuchtet und dariiber berichtet. ,,Busi-
ness Region Dortmund“ kann kiinftig
auch online von den Unternehmen als
E-Mail-Newsletter versandt oder an-
gefordert werden.

In ihrem neuen Newsletter stellt
die IHK ausschlieRlich die Wirtschaft
der Region in den Vordergrund.
Denn: ,Gute und spannende Nach-
richten aus den Unternehmen gibt es
in Hiille und Fiille“, sagt THK-Prasi-
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dent Udo Dolezych. ,Das verdanken
wir der Leistungsfahigkeit und Inno-
vationskraft der fast 60.000 Unter-
nehmen in unserer dufderst dynami-
schen Wirtschaftsregion®, so Dole-
zych weiter. Gerade das mache den
Standort fiir Investoren, Unterneh-
men sowie Fach- und Fiihrungskraf-
te so attraktiv, national wie internati-
onal. Dolezych: ,Und genau dariiber
wollen wir in neuer, ansprechender
Form berichten und damit auch das
Marketing fiir das Westfalische Ruhr-
gebiet insgesamt vorantreiben.“

Neben den herausragenden Er-
folgsgeschichten etablierter Unter-
nehmen informiert der Newsletter
iiber Start-ups, Investitionsvorhaben
oder Preisverleihungen.

Kostenloser Download:

» www.dortmund.ihk24.de, Doku-
ment-Nummer: 142921; Aufnahme in
den Verteiler: IHK zu Dortmund,
Karin Abfalter, Tel. 0231 5417-256,
E-Mail: k.abfalter@dortmund.ihk.de

Teilnehmer waren
erfolgreich

Acht Teilnehmer des Berufsforde-
rungswerks (BFW) Hamm haben ih-
re Priifung vor der IHK zu Dortmund
mit Erfolg abgeschlossen. Die Elekt-
roniker fiir Gerate und Systeme wer-
den kiinftig als Betriebselektriker

in der Instandhaltung und -setzung
von Produktionsanlagen oder in der
Fertigung und Reparatur elektroni-
scher Baugruppen und Geréte ta-
tig sein. Die Halfte der Absolventen
konnte bereits einen Arbeitsplatz in
der Industrie antreten.

Wochentlich nach Usedom
eurolot fliegt ab
Dortmund

Ab Mai fliegt die polnische Airline
eurolot einmal wéchentlich ab Dort-
mund nach Usedom. Damit folgt
das Tochterunternehmen der LOT
auf Air Berlin, die die Verbindung
noch im Sommer 2012 angeboten
hat. Ab dem 4. Mai wird die Ost-
see-Insel jeden Samstag um 10:50
Uhr angeflogen. Der Riickflug wird
ebenfalls Samstag um 8:55 Uhr
angeboten. Die Fliige nach Use-
dom dauern etwa 90 Minuten. Die
deutsch-polnische Insel Usedom gilt
als die sonnigste Insel der Ostsee
und ist vor allem als Urlaubsziel und
fir seine Kurbader bekannt.
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Polnischer IT-Markt wachst

Polen war in diesem Jahr Partnerland der CeBIT. Eine IHK-Veranstaltung im Signal Iduna Park
informierte iiber Chancen auf dem osteuropaischen IT-Markt.

ie Beziehungen unserer bei-

den Lander sind hervorragend.

Deutsche und polnische Unter-
nehmen arbeiten sehr vertrauensvoll
und erfolgreich miteinander. Auch auf
dem wichtigen IT-Markt wollen wir
diese Zusammenarbeit weiter star-
ken und ausbauen.“ Mit diesen Wor-
ten begriiBte Wulf-Christian Ehrich,
stellvertretender Geschéftsfithrer der
IHK zu Dortmund und Federfiihrer
der NRW-IHKs im Bereich Auf3enwirt-
schaft, die Teilnehmer der Veranstal-
tung ,,Polen als Partnerland der CeBIT
2013 - Potenzial und Geschéftsmog-
lichkeiten“. Zusammen mit dem Ge-
neralkonsulat der Republik Polen in
Koln und der Wirtschaftsforderungs-
gesellschaft des Landes NRW.INVEST
hatte die IHK zum Informationsaus-
tausch in den Signal Iduna Park gela-
den. Im Business Club des Fuf3ballsta-
dions — Heimstétte des amtierenden
deutschen Fuf3ballmeisters Borussia
Dortmund, fiir den aktuell drei polni-
sche Nationalspieler spielen — infor-
mierten sich die Teilnehmer iiber die
Chancen auf dem wachsenden pol-
nischen Markt der Hightechindust-

y @

rie. Die Wirtschaftsbeziehungen zwi-
schen Deutschland und Polen sind
bereits sehr eng, in der Informations-
und Kommunikationstechnologie gibt
esjedoch noch viele Moglichkeiten fiir
eine Zusammenarbeit deutscher und
polnischer Unternehmen. ,,Der polni-
sche Markt fiir Informationstechnolo-
gie birgt groldes Potenzial fiir IT-Un-
ternehmen aus Nordrhein-Westfalen.
Uber 50.000 IKT-Unternehmen sor-
gen dafiir, dass der polnische IT-Markt
hinter Russland der zweitgrofste in
Zentral- und Osteuropa ist. Jedes Jahr

-

Organisatoren und Gastredner der IHK-Veranstaltung im Signal Iduna Park.

Foto: Jirgen Markus

entstehen hier zahlreiche Start-ups,
die in den Internetmarkt dréngen®,
sagte Dr. Glinther Horzetzky, Staats-
sekretar im NRW-Wirtschaftsministe-
rium, in seinem GrufSwort.

Grazyna Henclewska, Staatssekre-
tarin im polnischen Wirtschaftsminis-
terium, erlduterte: ,Es freut uns sehr,
dass Deutschland, unser wichtigs-
ter Handelspartner, das Potenzial der
polnischen ITK-Branche erkannt und
Polen als Partnerland fiir die CeBIT
2013, die weltgrofte IT-Messe, ausge-
wahlt hat.”

Gewerbebau mit
System: wirtschaftlich,
schnell und nachhaltig

konzipieren bauen betreuen. www.goldbeck.de

B coLpBECK

GOLDBECK West GmbH, Niederlassung Ruhr
44801 Bochum, Lise-Meitner-Allee 2
Tel. 0234/32418-0, ruhr@goldbeck.de
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Bestrickende Kampagne in
Schwarz und Gelb gewinnt

Die Dortmunder Agentur Goldene Generation hat den ,,Marketingpreis des Sports” gewonnen.
Preiswiirdig war den Juroren die Kampagne der Agentur fiir BVB-Sponsor Puma.

»Wir haben die
gesamte Aktion
personlich hautnah
miterlebt, weil wir
von der Idee von
Anfang an begeistert
waren.«

Markus Rejek, Marketing-
leiter Borussia Dortmund

Is am Morgen des 4. Juli 2012 die

Sonne aufging, staunten viele Dort-

munder und rieben sich verwundert

die Augen: Die gesamte Stadt war in

schwarz und gelb eingehiillt. Die Dortmun-
der Kommunikationsagentur Goldene Gene-
ration hatte mit mehr als 120 Helfern in einer
Nacht- und Nebelaktion mehr als 2.500 gel-
be Strickteile in der Innenstadt an Baumen,
Pollern, Miilltonnen und Banken angebracht.
Diese Aktion war Teil der Einfiihrungs-
kampagne des neuen Puma-Trikots bei Bo-
russia Dortmund. Der Sportartikelhersteller
aus Herzogenaurach hatte zuvor einen Aus-
riistervertrag beim BVB bis 2020 unterschrie-
ben. Die von den Ful3ballspezialisten der Gol-
denen Generation konzipierte und umge-

Runninggag in den Kampagnenfilmen: BVB-Keeper Roman Weidenfeller strickt.
Fotos: Goldene Generation

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

setzte Kampagne wurde nun im Rahmen des
SpoBiS-2013-Kongresses mit dem Marke-
tingpreis des Sports ausgezeichnet. Die grof3-
te und begehrteste Auszeichnung im Sport-
marketing wurde am 18. Februar vor rund
1.600 Entscheidern der Sportbusinessbran-
che im CCD Congress Center in Diisseldorf
verliehen.

Die erfolgreiche Einfiihrungskampagne
des neuen BVB-Trikots bestand aus insgesamt
drei Phasen. Auf einer eigens eingerichteten
Facebook-Fanseite weckten ein strickender
BVB-Torwart Roman Weidenfeller und seine
Kollegen Neven Subotic und Patrick Owomo-
yela die Neugier der Fans auf das neue Tri-
kot in insgesamt acht aufwéndig produzier-
ten Kurzfilmen. Zwei Stunden nach Verof-
fentlichung des letzten Videos auf Facebook
wurde die Geschichte mit der Strick-Gueril-
la-Aktion nahtlos aufgegriffen. Der Clou: Je-
des Strickteil war eine ,,Einladung® zur gro-
Ren Trikotparty am Abend.

Bester Verkaufsstart fiir BVB-Trikot

Ab 20.30 Uhr wurde auf dem Alten Markt
in der Dortmunder Innenstadt vor mehre-
ren Tausend Zuschauern eine sieben Meter
hohe Biiste von einer achtkopfigen Graffiti-
Crew live mit dem Design des neuen Puma-
BVB-Trikots bespriiht. Kronender Abschluss
war der Auftritt der gesamten BVB-Mann-
schaft, die vor der Trikotbiiste die neue Spiel-
kleidung der Borussen présentierte. Die um-
fangreiche Kampagne fiihrte zum besten Ver-
kaufsstart eines Trikots in der Geschichte von
Borussia Dortmund.

LWir freuen uns natiirlich riesig iiber die-
sen Preis“, sagt Markus Christmann, Ge-
schéftsfithrer der Agentur Goldenen Genera-
tion. ,Immerhin haben wir uns gegen grof3-
angelegte Kampagnen von Unternehmen wie
Telekom, Allianz, Mercedes-Benz, Volkswa-
gen, Commerzbank, Sky, Rewe und Hyundai
durchgesetzt.“



Pia Madison, Marketingleiterin Puma,
sagte nach der Siegerehrung: ,Dass der Start
unserer Partnerschaft mit dem BVB so er-
folgreich angenommen wird, freut uns sehr.“
Markus Rejek, Marketingleiter Borussia Dort-
mund, ergédnzt: ,,Die Ehre gebiihrt natiirlich
der Goldenen Generation als Ideengeber und
Agentur sowie dem Partner Puma, die diese
Sache iiberhaupt moglich gemacht haben.
Wir haben die gesamte Aktion personlich
hautnah miterlebt, weil wir von der Idee von
Anfang an begeistert waren.“

Der Sieg beim Marketingpreis des Sports
war jedoch nicht der erste Preis der Dort-
munder Agentur. Schon im vergangenen Jahr
stand die Goldene Generation auf dem Sie-
gertreppchen und holte den zweiten Platz.
Damals mit der Kampagne ,,Du bist Deut-
scher Meister“ fiir Signal Iduna, bei der die

Agentur ein 700 Quadratmeter grof3es Ban-
ner mit den Trikots aller BVB-Spieler am Sta-
dion aufgehingt hatte. Das Besondere dar-
an: Auf dem grof3ten Trikot mit der Nummer
zwolf konnte jeder Fan seinen Namen auf ei-
nem LED-Modul fiir zehn Sekunden der Of-
fentlichkeit prasentieren und somit Teil der
BVB-Meistermannschaft werden.

Die Goldene Generation

» Die Goldene Generation wurde im Mai
2010 von Ibi Michel und Markus Christ-
mann gegriindet und beschéaftigt zwolf Mit-
arbeiter. Zu den Kunden der Agentur, die
sich auf die Aktivierung von Sportsponso-
rings spezialisiert hat, zdhlen neben Puma
noch Unternehmen wie Gazprom, Sig-
nal Iduna, Bitburger, Lufthansa, Unilever,
Hankook Reifen und Burg Wachter.

Alles Schwarz-Gelb

Die Dortmunder Innenstadt
wurde fir die Trikot-
Kampagne schwarz und
gelb eingestrickt.

Ruhr Wirtschaft Marz 2013
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Olaf Hemker (l.) und Stefan Lammerding, Vorsitzende der Geschaftsleitung der
Commerzbank Dortmund.

Foto: Commerzbank AG

Commerzbank ist
im Jahr 2012 gewachsen

Jubilaen

Die Commerzbank hat das Geschaftsjahr 2012 in der Region
Dortmund erfolgreich abgeschlossen.

owohl im Bereich Privatkunden

als auch in der Mittelstandsbank

konnte die Bank ihre Marktposi-
tion vor Ort weiter ausbauen. Das Fir-
menkundengeschéft, das in der Mit-
telstandsbank der Commerzbank zu-
sammengefasst wird, konnte 2012
in der Region Dortmund ein erfreu-
liches Rekordergebnis verzeichnen.
Das bisher beste Ergebnis seit der Fu-
sion der beiden GroRbanken wurde
unterstiitzt vom Im- und Exportge-
schift der regionalen Unternehmen,
einer starken Nachfrage nach komple-
xen Finanzierungslésungen sowie ei-
ner erh6hten Beratungsnachfrage bei
Zinsen, Wahrungen und Rohstoffen,
bedingt durch die unsicheren Méarkte
infolge der Eurokrise. Die Kundenzahl
konnte abermals um erfreuliche fiinf
Prozent auf deutlich mehr als 4.000
Kunden gesteigert werden.

,In einem Jahr mit wirtschaftlich
schwierigen Rahmenbedingungen ha-
ben sich die Unternehmen im ostli-
chen Ruhrgebiet, im Markischen Kreis
und im Hochsauerlandkreis sehr ro-
bust gezeigt und sind fiir die kommen-

den Jahre im Allgemeinen zukunfts-
fahig aufgestellt. Auch in den néchs-
ten Jahren sehen wir unsere Kernauf-
gabe bei der Kreditversorgung unse-
rer mittelstdndischen Kunden“, sag-
te Olaf Hemker, Vorsitzender der Ge-
schiftsleitung Mittelstand fiir das Ge-
biet Dortmund.

Mehr Privatkunden

Im Privatkundengeschéft hat sich die
Zahl der Dortmunder Kunden 2012
auf 79.900 erhoht. ,,Dazu haben An-
gebote wie unser kostenloses Giro-
konto und die anbieterunabhéngige
Baufinanzierung beigetragen, die es
so bei keiner anderen Filialbank gibt*,
sagte Stefan Lammerding, Vorsitzen-
der der Geschéiftsleitung fiir das Pri-
vatkundengeschéft im Gebiet Westfa-
len. Das Neugeschéft bei Immobilien-
finanzierungen wuchs um 50 Prozent.
Die Kundeneinlagen stiegen um sechs
Prozent auf 394 Millionen Euro. Auch
das Wealth Management in Dort-
mund kann sich iiber Wachstum freu-
en. Die Neuabschliisse stiegen im Ver-
gleich zum Vorjahr auf das Fiinffache.

50 Jahre
Ilse ter Horst
Damenmoden GmbH

Der Familienbetrieb wurde 1963
von llse ter Horst in Hamm-Heessen
an der HulseistraBe eroffnet. Seither
wurden dort exklusive Damenmo-
de und Accessoires angeboten. Im
Jahr 1986 wurde das Geschaft an
die Kleine AmtsstraBe verlegt. 1997
ibernahm Tochter Petra ter Horst-
Vollmer die Geschéftsleitung und
flhrt seitdem die erfolgreiche ,ter-
Horst-Philosophie” fort. Nach dem
Studium zur Bekleidungsfachwirtin
in Nagold ist mit Stefanie Vollmer
auch bereits die dritte Generation
im Unternehmen tétig. Im Jahr 2010
war das Modehaus ganz vorn un-
ter den Nominierten fiir den West-
falischen Handelspreis, mit dem der
Einzelhandelsverband Westfalen-
Miinsterland und die National-Bank
Dortmund erfolgreiche Mittelstand-
ler der Region auszeichnen.

25 Jahre
e+p Elektrik Han-
dels GmbH & Co.KG

Am 8. Marz 1988 griindete Bern-
hard Ebbers die e+p Elektrik Han-
dels GmbH & Co.KG in Unna. Her-
vorgegangen ist die e+p Elekt-

rik Handels GmbH & Co.KG aus der
Einzelfirma , Bernhard Ebbers”,
Holzwickede, die bereits im Jah-

re 1969 ihre Aktivitaten im Kabel-
geschaft aufnahm. Seit 25 Jahren
leitet Firmengriinder und -inhaber
Bernhard Ebbers das Unternehmen
erfolgreich als Geschéftsfiihrer. Das
Produktspektrum von e+p erstreckt
sich Uiber die gesamte Bandbreite
der modernen Unterhaltungselek-
tronik: Antenne/Sat/Audio/Video/
Computer/Telefon/Elektro/Car-HIFI/
Foto. e+p bietet kompetente Losun-
gen fiir die Verbindung unterschied-
lichster Schnittstellen und Gera-

te. Fir kundenspezifische Wiinsche
existiert eine Spezialfertigung direkt
am Standort Unna. Zum Kunden-
kreis zahlen alle namhaften GroB-
handelskooperationen in Deutsch-
land, der Radio- und Fernsehfach-

Der besondere Geschmack durch eigene Herstellung handel sowie Fachmarkte.

www.Fisch-Schroeter.de
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Mehr Licht und Atmosphare

Jorg Priiser, Geschaftsfiihrer des , Freischiitz” investiert abermals: Jetzt bekommt
der ,Dorfplatz” ein neues Gesicht und mehr Platz.

it der Zeit zu gehen — das hat

der , Freischiitz“ sich zum Ziel

gesetzt und in den vergan-
genen sieben Jahren insgesamt zwei
Millionen Euro in die Modernisierung
des historischen Gebaudes in Schwer-
te investiert. Jetzt bekommt auch der
,Dorfplatz eine Verjiingungskur. Vor
allem mehr Licht und mehr Platz soll
der Vorraum zum grof3en Jugendstil-
saal bekommen. Gemiitlich, aber zu-
gegeben ein wenig dunkel erschien
der Platz im Vergleich zu dem direkt
angrenzenden lichtdurchfluteten Ju-
gendstilsaal bisher.

Jetzt sollen bodentiefe Fenster
Helligkeit bringen — wie bereits in der
iibrigen vorderen Gebidudefassade.
,In einer modernen Gastronomie er-

nd_'A"irport steht fiir entspanntes Reisen zu

warten die Géste eine freundlich hel-
le Atmosphére”, sagt Jorg Priiser. Bei-
des erhilt der Dorfplatz nun mit ei-
nem speziellen Lichtkonzept, einer
multifunktionalen Raumplanung und
einer neuen Innenausstattung. Dafiir
werden nochmals 200.000 Euro in-
vestiert.

Raumplanung

Durch die Installation einer Lein-
wand und eines Beamers eignet sich
der Dorfplatz kiinftig auch als Se-
minarraum fiir Tagungen. 70 Perso-
nen finden hier Platz. Die Einrichtung
im Lounge-Stil ist modern. Mit De-
tails wie kupferfarbenen Lampen und
Schieferfulboden gelingt der Brii-
ckenschlag zur Tradition.

JFreischiitz”-Geschaftsfiihrer Jorg
Priiser packt bei der Modernisierung
tatkraftig mit an.

Foto: p:e:w

Ab Mérz: Ryanair ab Dortmund! 4

Weitere Infos unter:

ven Zielen in ganz Europa. Hier sind Sie in wenigen
en am Auto.und nach wenigen hundert Metern auf

\ '-1..»;,. = o[)

ie in Dortmund?

Dortmund Airport

www.dortmund-airport.de/ryanair2013

A .
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Migranten bilden aus

Der Verein Selbstandiger Migranten im Kreis Unna, Hamm und Dortmund macht sich

fiir die Ausbildung in Betrieben mit Migrationshintergrund stark.

in Viertel der Unternehmens-

griindungen im Jahr 2011 wur-

den von Menschen mit Migrati-
onshintergrund durchgefiihrt, dies
geht aus dem KfW Griindungsmonitor
2012 hervor. Auch gehoren Selbstan-
dige mit Migrationshintergrund mitt-
lerweile zum festen Bestandteil der
Wirtschaft im Westfédlischen Ruhrge-
biet. Denn sie sind in der Region in
fast allen Branchen vertreten, mitt-
lerweile decken sie auch zukunftsfa-
hige Zweige mit hohem Wirtschafts-
erfolg ab. Sechzig von ihnen haben
sich im Verein Selbstédndiger Migran-
ten im Kreis Unna, Hamm und Dort-
mund (VSM) zusammengeschlos-
sen, um den brancheniibergreifenden
wirtschaftlichen, sozialen und kultu-
rellen Austausch zu férdern und inno-
vative Unternehmensmodelle voran-
zutreiben. Neben Beratung und Ver-
netzung setzt der Verein auch auf in-
terkulturelle Offnung und auf die Er-

hoéhung der Ausbildungsbeteiligung
bei Betrieben mit Migrationshinter-
grund. Denn obwohl Betriebe mit Mi-
grationshintergrund bundesweit rund
zwei Millionen Arbeitsplétze zur Ver-
fligung stellen, bilden lediglich 14
Prozent aus, der deutschlandweite
Durchschnitt liegt bei 24 Prozent.

Ausbildereignungspriifung

Der VSM setzt sich mit dem Xenos
Projekt ,Perspektivwechsel“ fiir die
Schaffung neuer Ausbildungsplat-
ze bei Betrieben mit Migrationshin-
tergrund ein. Xenos ist Teil des Nati-
onalen Aktionsplans Integration der
Bundesregierung und wird durch das
Bundesministerium fiir Arbeit und So-
ziales sowie den Europaischen Sozial-
fonds gefordert.

Zwolf Selbststindige mit Migra-
tionshintergrund nahmen zwischen
September und Dezember vergange-
nen Jahres an einem kostenlosen Vor-

Wirtschaft

Das regionale Unternehmermagazin
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bereitungskurs fiir die Ausbildereig-
nungspriifung teil, der vom VSM an-
geboten wurde. Im Dezember absol-
vierten die Teilnehmer dann erfolg-
reich die Priifung bei der IHK zu Dort-
mund und sehen sich nun in der Rol-
le des Ausbilders. Die Resultate er-
freuen auch die erfahrene Kursdo-
zentin Frauke Paskowiak: ,,Auszubil-
den heilt auch soziale Verantwortung
zu {ibernehmen. In Betrieben mit Mi-
grationshintergrund steckt sehr viel
Potenzial, vor allem die Vielfaltigkeit
ist von Vorteil.“ Von der Ausbilder-
eignung will auch Tankstelleninha-
berin Ozlem Koése profitieren. ,Wenn
ein Betrieb selber ausbildet, investiert
er auch in seine eigene Zukunft®, sagt
sie. Ziilfiye Kaykin, Staatssekretirin
fiir Integration, iibergab im Rahmen
des Neujahrsempfangs des VSM am
25. Februar auf Haus Opherdicke den
erfolgreichen Kursteilnehmern ihre
Urkunden.

www.vsm-nrw.de

IHK-Finanzierungs-
sprechtag in Hamm

Filir Betriebserweiterungen, -verlage-
rungen, -umstrukturierungen, -tiber-
nahmen oder auch -sanierungen gibt
es interessante Finanzierungs- und
Forderprodukte von Land und Bund.
Dariiber informiert die IHK zu Dort-
mund am 24. April beim Finanzie-
rungssprechtag in der Zweigstelle
Hamm gemeinsam mit den Experten
von NRW.BANK und Biirgschafts-
bank. Das Beratungsangebot richtet
sich sowohl an Griinder, bestehen-
de Unternehmen wie auch potenziel-
le Nachfolger, die mehr {iber eine zu-
kunftsfahige Finanzierungsstruktur
wissen wollen. In Einzelgesprachen
werden Finanzierungslésungen nach
Mal? erarbeitet. Eine vorherige Anmel-
dung ist erforderlich bei: Anke Schul-
ze-Altenmethler, Tel. 02381 92141-14,
E-Mail: a.schulze@dortmund.ihk.de.



Gliickwunsch

65. Geburtstag
Wolfgang
Leiendecker

Am 3. Mérz feierte Wolfgang Lei-
endecker, Mitglied der IHK-Vollver-
sammlung, seinen
65. Geburtstag.
1976 griindete er
die Sport Leiende-
cker GmbH in Un-
na, die er bis heu-

Ostliches Ruhrgebiet
Standort der Handelslogistik

Stellten das Schild vor (v. I.): IHK-Hauptgeschaftsfiihrer Reinhard Schulz, Hamms Oberbiir-
germeister Thomas Hunsteger-Petermann sowie die Wirtschaftsforderer des Kreises Unna
und der Stadt Hamm, Dr. Michael Dannebom und Christoph Dammermann. Foto: IHK/Printz

Neues Autobahnschild
markiert Standort

Eine Marketing-Initiative der Industrie- und Handelskammern soll
die Bedeutung der Industrie in Nordrhein-Westfalen unterstreichen.

uf Initiative der Industrie- und

Handelskammern (IHKs) in

Nordrhein-Westfalen werden
an 15 Standorten entlang der Au-
tobahnen des Landes Schilder auf-
gestellt, die auf die industriellen
Schwerpunkte der jeweiligen Region
hinweisen. Die besondere Bedeutung
des 6stlichen Ruhrgebiets als Standort
fiir Handelslogistik wird jetzt durch
ein Schild hervorgehoben, das an der
A 2 in Hohe Hamm-Rhynern aufge-
baut wird.

Hamms Oberbiirgermeister Tho-
mas Hunsteger-Petermann, die Wirt-
schaftsforderer der Stadt Hamm und
des Kreises Unna Christoph Dammer-
mann und Dr. Michael Dannebom so-
wie der Hauptgeschéftsfiihrer der IHK
zu Dortmund Reinhard Schulz stell-
ten das Schild heute auf dem Park-
platz des Edeka-Logistikzentrums in
Hamm-Rhynern vor. Das Schild ist fiir
Autofahrer zu sehen, die in Fahrtrich-
tung Oberhausen unterwegs sind. Es
zeigt auf weil-braunem Hintergrund
die drei Verkehrstrager Schiff, Bahn
und Lkw und hat dasselbe Format
wie die touristischen Hinweisschilder
(2,40 x 3,60 Meter). Der Schriftzug
lautet: ,Ostliches Ruhrgebiet. Stand-
ort der Handelslogistik".

Das Projekt ,, Autobahnbeschilde-
rung“ ist im Rahmen der NRW-Alli-
anz ,Pro Industrie und Nachhaltig-
keit“ entstanden. ,Ziel ist es, eine

Route des Verarbeitenden Gewerbes
zu markieren, die ein aktuelles und
modernes Bild der Industrie im Land
darstellt. Wir wollen somit auf die Zu-
kunftschancen hinweisen, die die Un-
ternehmen der Branche fiir Wohl-
stand, Wachstum und Beschéftigung
bieten“, sagte Reinhard Schulz. ,Ich
freue mich deshalb sehr, dass unse-
re IHK-Initiative auf breite Unterstiit-
zung stof3t.“

Visitenkarten der Region
SWir sind froh, dass die sogenann-
ten ,industriebezogenen Unterrich-
tungstafeln‘ auf einen wichtigen Wirt-
schaftsbereich unserer Region — die
Handelslogistik — hinweisen. In den
letzten Jahren haben sich viele Han-
delslogistiker fiir unsere Region ent-
schieden und zahlreiche neue Ar-
beitsplétze geschaffen. Logistik ist das
Riickgrat unserer Wirtschaft“, ver-
deutlichte Thomas Hunsteger-Peter-
mann die Bedeutung der Autobahn-
schilder fiir Hamm und die Region.
Christoph Dammermann ergénz-
te: ,Die Autobahnschilder sind ein
deutliches Bekenntnis der Region zur
Logistik und ein wichtiges Marketing-
instrument. Die Schilder sind plakati-
ve Visitenkarten unserer Region. Sie
markieren sehr deutlich unsere exzel-
lente Verkehrsinfrastruktur und sind
ein Willkommensgruf3 fiir jedes an-
siedlungswillige Unternehmen.“

te als Geschafts-
fuhrer fihrt. 2010
erweiterte Leiendecker sein Sport-
fachgeschaft indem er das Firmen-
geb&ude in der Massener StralBe
aufstockte und komplett renovier-
te. Zu den ehrenamtlichen Tatigkei-
ten von Wolfgang Leiendecker zahlt
der Vorsitz des City-Werberings Un-
na. 2010 wurde er mit dem Westfa-
lischen Handelspreis ausgezeichnet.
Mit dem Preis wiirdigen der Einzel-
handelsverband Westfalen-Miins-
terland e. V. und die National-Bank
Dortmund erfolgreiche Einzelhan-
delsunternehmer der Region.

70. Geburtstag
Peter Pohlmann

Peter Pohlmann, Geschaftsfiihrer
und Vorsitzender des Aufsichtsra-
tes der Pocim Holding Verwaltungs-
GmbH, feierte
am 5. Marz sei-
nen 70. Geburts-
tag. 1973 arbei-
tete er als Ge-
schéftsfiihrer der
Teppichfabrik
Westfalia in Berg-
kamen-Riinthe, wo die Wurzeln der
heutigen Pocim GmbH liegen. 1979
griindete Pohlmann die Quadro-Ver-
triebs GmbH, kaufte das Teppichdo-
mizil Westfalia hinzu und errichtete
eine Polstermobelhalle. Zusammen
mit dem Einkaufsverband Apollo
griindete er das Unternehmen Po-
co — Pohlmann und Compagnons.
Seit 1992 engagiert er sich an der
Privatuniversitat Witten/Herdecke.
Er ist Ehrenbiirger der tlirkischen
Stadt Sinop und Trager der Silber-
nen Ehrennadel der Stadt Bergka-
men. 1998 wurde er in den Einzel-
handelsausschuss der IHK berufen.
Er ist auBerdem Mitglied der IHK-
Vollversammlung.
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IHK-Prasident Udo Dolezych (l.) und Minister Garrelt Duin.

Foto: Schaper

Dolezych empfangt Duin

NRW-Wirtschaftsminister zu Gast beim Mittagstisch des
IHK-Prasidenten. Intensive Gesprache iiber Wirtschaftspolitik.

ur Veranstaltungsreihe , Mittags-

tisch des Présidenten” konnte

IHK-Prasident Udo Dolezych den
NRW-Wirtschaftsminister Garrelt Du-
in im Harenberg City-Center begrii-
Ben. In seinem Grufwort skizzier-
te Dolezych die Herausforderungen,
vor denen die Wirtschaft steht. Auch
nach zwei Jahren intensiver Diskussi-
on gebe es keinen Masterplan fiir die
Umsetzung der Energiewende. Weder
die Versorgungssicherheit noch die
Bezahlbarkeit des Stroms seien mit-
telfristig sichergestellt. , Allein die-
se Ungewissheit verursacht Unsicher-
heit, Misstrauen und schadet deshalb
dem Investitionsstandort Deutsch-
land und besonders uns in Nordrhein-
Westfalen, dem bisherigen Energie-
Erzeuger- und Verbraucherland Num-
mer eins in Deutschland, sagte Do-
lezych. Die hohen Strompreise seien
ein Klotz am Bein der Unternehmen.
Darunter leide die Wettbewerbsfahig-
keit der gesamten Wirtschaft, nicht
nur der Industrie, sondern auch des
Mittelstands, einschlief8lich der Kon-
sumbereitschaft der Verbraucher. Mi-
nister Duin pflichtete Dolezych in vie-
len Punkten bei und stellte klar, dass
er ebenfalls gegen eine weitere Be-
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lastung der energieintensiven Unter-
nehmen sei. Zudem rief er dazu auf,
fiir mehr Akzeptanz beim Bau neuer
Kraftwerke zu werben: ,Wir brauchen
weiter Gas-, Steinkohle- und Braun-
kohlekraftwerke, um die Versorgungs-
sicherheit zu gewéhrleisten.“

Steuern belasten Unternehmen
Auch im Bereich der Steuer- und Aus-
gabenpolitik, so Dolezych, gebe es He-
rausforderungen fiir die Unterneh-
men. Die von der NRW-Regierung
neu angefachte Diskussion um hohe-
re Steuern und Abgaben erzeuge Un-
verstindnis und fast schon Empo-
rung. Diese Steuern wiirden vorran-
gig die mittelstdndischen Familienun-
ternehmen treffen, die wichtiger Ga-
rant fiir die Schaffung von Arbeits-
plédtzen seien. Auch die hohen Gewer-
besteuerhebesétze in der IHK-Region
und im Ruhrgebiet seien problema-
tisch. Als dritten Punkt sprach Dole-
zych die Verkehrsinfrastruktur an. Fiir
die THK-Region als Logistikstandort
ersten Ranges seien intakte Verkehrs-
wege von grofdter Bedeutung. Umso
dringlicher seien Investitionen, damit
NRW nicht ldnger Stauland Nummer
eins in Deutschland bleibe.

Jubilaen

100 Jahre
Drees KG

Am 10. Februar 1913 griinde-

te der Kaufmann Bernhard Drees,
der GroBvater der heutigen Inhaber
und Betreiber des Hotels Drees, die
Bernhard Drees KG. Am Vorabend
des Ersten Weltkriegs schaffte sich
Bernhard Drees mit dieser Rechts-
form einen besonderen Vertrau-
ensbonus bei den Lieferanten sei-
nes damaligen Tabakwaren-GroB-
und Einzelhandels. Die schwieri-
gen Nachkriegsjahre iiberstand er
vor allem durch ein gut funktionie-
rendes Netzwerk in der groBen Ver-
wandtschaft und die Schaffung wei-
terer wirtschaftlicher Standbeine,
wie die Errichtung gastronomischer
Betriebe, unter anderem die Gast-
statte ,Drees” an der Hohe Strale
107. Dort entstand nach dem Zwei-
ten Weltkrieg und dem Wiederauf-
bau — unter der tatkraftigen Leitung
seiner Tochter Else Riepe — das Vier-
sternehotel Drees. AuBerdem gelang
es Else Riepe auch, im selben Hau-
serblock das Hotel Consul zu bau-
en — damals das erste Dortmunder
Hotel mit einem Hallenschwimm-
bad. Als ihren groBten Erfolg be-
zeichnet Else Riepe jedoch die Tat-
sache, dass sie ihre drei Kinder fur
die Hotellerie und Gastronomie be-
geistern konnte. Ihre beiden Sohne
Bernd und Hans-Georg setzten ge-
meinsam mit ihren Frauen Rosema-
rie und Monika den erfolgreichen
Weg der Unternehmenserweiterung
fort. Zwischen 1983 und 1996 ent-
standen vier weitere Hotel- und Re-
staurantbetriebe in den Nachbar-
stadten Herdecke, Liinen, Witten
und Unna. Entsprechend der Vergro-
Berung des Unternehmens ist auch
die Zahl der Mitarbeiter gestiegen.
Derzeit werden rund 350 Mitarbei-
ter einschlieBlich rund 65 Auszu-
bildenden beschaftigt. Mit Andre-
as, Markus und Veronika sind schon
drei Urenkel des Griinders in dessen
FuBstapfen getreten und bringen
sich mit unterschiedlichen Aufgaben
und Verantwortungen in den Betrie-
ben ein. Mit Johannes und Burkhard
hat die Familie noch zwei Eisen im
Feuer, denn die beiden bereiten sich
durch eine entsprechende Ausbil-
dung auf ihren Einsatz im Familien-
unternehmen vor.
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Campus Unna zieht [«LX4®3]
Studenten an A

Der Hochschulcampus Unna befindet sich nach seiner Er6ffnung
zum Wintersemester 2011/12 auf Wachstumskurs.

ie Zahl der Studierenden ist von

anfinglich 68 auf inzwischen

172 gestiegen. Neben den Ba-
chelorstudiengéngen ,Sportmanage-
ment“ und ,Wirtschaftspsychologie*
sowie , Psychologie und Mentale Ge-
sundheit“ und ,Sanitits- und Ret-
tungsmedizin“ sind zum Winterse-
mester 2012/13 auch neue Studi-
engidnge wie ,Educational Manage-
ment“ (Master) oder ,,Sport und ange-
wandte Trainingswissenschaft (Ba-
chelor) am Campus Unna erfolgreich
gestartet. In diesem Bachelorstudien-
gang erhalten die Studierenden fun-
dierte Einblicke in die Disziplinen der
Sportwissenschaft.

Dabei setzt das Studium neben
wissenschaftlicher Fokussierung auf
eine hohe Praxisorientierung: Theo-
retisches Wissen wird in Fallstudien
angewendet, durch praxiserfahrene
und wissenschaftlich gut ausgewie-
sene Dozenten gelehrt und in Exkur-
sionen und Praxissemestern vertieft.
Die Realisation und Vermittlung aus-
gewdhlter Sportarten steht ebenfalls
im Vordergrund. Im Kurs , Trendsport-
arten“ unter der Leitung von Diplom-
sportlehrer Timo Schédler konnten
die Sportstudierenden im Hochseil-
garten an der Helmut Koérnig Halle in
Dortmund erlebnispddagogische Er-
fahrungen sammeln.

Auch die Kooperation mit regio-
nalen Unternehmen fordert den Stu-
dierenden einiges an Kondition ab: Im
Medico-Fitness- und Gesundheitszen-
trum in Wickede standen Yoga, Zum-
ba und Spinning auf dem Trainings-
plan. Exzellente Trainingsbedingun-
gen und kurze Wege bieten auch die
von der Hochschule im Rahmen des
Leichtathletikkurses genutzten Sport-
stiatten im Sportcentrum Kaiserau
oder am frisch sanierten Herder Sta-
dion in Unna. In der Sportklinik Hel-
lersen konnten die Studierenden Ein-
blicke in professionelle leistungsdiag-
nostische Verfahren erhalten.

Leistungsdiagnostik

Derzeit wird am Campus Unna ein ei-
gener Leistungsdiagnostikbereich ein-
gerichtet. Die Praxiskurse werden
durch Lehrproben und themenspezi-
fische Studienarbeiten abgeschlossen.
Das Sportstudium richtet sich an alle
Sportinteressierte, die beispielsweise
eine Laufbahn in wissenschaftlichen
Einrichtungen, Sportvereinen oder
Sportverbanden anstreben.

Weitere Informationen
» IUN Hochschulcampus Unna,
Wellersbergplatz 1, 59427 Unna,
E-Mail: info@hochschule-unna.de
www.hochschule-unna.de

zur schlusselfertigen Halle

/\ WolfSystem GmbH
94486 Osterhofen,
m | Tel.09932/37-0
— Mail@wolfsystem.de
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Der erste , Tag der offenen Tiir” am Hochschulcampus Unna im November 2012 fand
mit mehr als 200 interessierten Besuchern eine gute Resonanz. Foto: IUN Hochschulcampus Unna
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Die Erreichbarkeit des Campus der TU Dortmund soll verbessert werden.

100 Ideen fiir die
Wissenschaftsstadt

Masterplan Wissenschaft: Dortmund soll als Stadt der Wissenschaft
starker ins Bewusstsein riicken — IHK mit Projekten dabei.

er Moderator des Masterplans

Wissenschaft, Prof. Dr. Detlef

Miiller-Boling, und Mitglieder
des begleitenden Lenkungskreises
iiberreichten Mitte Februar Oberbiir-
germeister Ullrich Sierau den Master-
plan Wissenschaft. Nach dem Ratsbe-
schluss im Sommer 2011 wurde der
dialogorientierte Prozess gestartet,
und mit viel Engagement und kreati-
ven Ideen wurden gemeinsame Ziele
und Handlungsfelder entwickelt.

Der Masterplan erfasst einerseits
die heutige Bedeutung und das Po-
tenzial der Wissenschaft in Dortmund
mit mehr als 45.000 Studierenden,
sechs Hochschulen, 19 weiteren ex-
zellenten  Wissenschaftseinrichtun-
gen und einer ausgeprédgten Zusam-
menarbeit in Netzwerken. Das beglei-
tende regionalwirtschaftliche Gut-
achten hat der Wissenschaft in Dort-
mund eine hohe 6konomischen Wir-
kung mit einer Bruttowertschopfung
in der Region von 773 Millionen Euro
(Gesamt-Bruttowertschopfung Dort-
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munds im Vergleich: rund 17 Milliar-
den Euro) bescheinigt. 18.400 Men-
schen verdanken dem Wissenschafts-
bereich ihre Beschéftigung.

Aufbauend auf diesen Ergebnis-
sen und den guten Netzwerken haben
knapp 120 Experten aus Wirtschaft
und Wissenschaft, des Studenten-
werks, der Kammern, Gewerkschaf-
ten und Studierendenvertretungen
sowie der Stadt und Kultureinrichtun-
gen in sieben Arbeitskreisen und im
begleitenden Lenkungskreis mit dem
Moderator gemeinsame Ziele und 100
MaRnahmen fiir die Entwicklung der
Wissenschaftsstadt Dortmund erar-
beitet.

Zehn KernmaBnahmen

Der Zeithorizont der Vorschlédge
reicht bis 2020. Wesentliches Ziel des
Masterplans ist es, Dortmund zu einer
Stadt zu entwickeln, die in der Wissen-
schaftsgemeinschaft sowie national
und international als Wissenschafts-
stadt angesehen wird und in der die

Foto: Printz

Biirger sich mit Wissenschaft identi-
fizieren. Die zehn Kernmaf3nahmen
umfassen die Starkung der wissen-
schaftlichen Kompetenzfelder ebenso
wie die moderne Campusentwicklung
und Verbesserung seiner Erreichbar-
keit. Eine bessere Willkommenskul-
tur soll durch eine gemeinsame Will-
kommensagentur und durch die Aus-
weitung der Angebote fiir die Verein-
barkeit von Studium, Beruf und Fami-
lie geschaffen werden. Neue gemein-
same Veranstaltungen, ein bewuss-
tes Marketing fiir den Wissenschafts-
standort sowie eine stérkere Sichtbar-
keit der Institute und Hochschulen
in der Stadt sollen dazu fiihren, dass
Studium und Forschung mehr Teil der
Stadtgesellschaft werden. Die beste-
hende gute Zusammenarbeit von Wis-
senschaft und Wirtschaft soll in ei-
nem Innovationsprogramm fokus-
siert werden. Eine noch stirkere Zu-
sammenarbeit innerhalb der Wissen-
schaftseinrichtungen und eine noch
engere Kooperation mit den anderen
Akteuren sind die Voraussetzungen
fiir die schrittweise Realisierung der
Mafnahmen. ,Dieser Geist der Zu-
sammenarbeit zeichnete den bisheri-
gen Masterplanprozess aus und wird
den Umsetzungsprozess befliigeln®,
ist sich Prof. Detlef Miiller-Boling si-
cher. So bekunden die beteiligten,
rund 20 Mitglieder des Lenkungskrei-
ses mit der Ubergabe des Masterplans
ihre Bereitschaft, weiter aktiv an der
Umsetzung der MaSnahmen mitzuar-
beiten.
www.masterplan-wissenschaft.dortmund.de



[HK begriif$t Ryanair

Die IHK zu Dortmund sprach mit Ryanair-Chef Michael O’Leary iiber das Potenzial
des Dortmunder Flughafens fiir die lokale Wirtschaft.

ie irische Fluggesellschaft Rya-

nair hat im Marz den Flugverkehr

von Dortmund aufgenommen
und das Streckennetz um sechs attrak-
tive Ziele (Alghero auf Sardinien, Mala-
ga, Faro, Porto, Girona Costa Brava, Pal-
ma de Mallorca) erweitert. Mit rund 76
Millionen Passagieren im Jahr 2011,
iiber 1.500 Strecken und europaweit
50 Basen ist Ryanair die passagier-
stirkste Fluggesellschaft auf dem eu-
ropdischen Markt. Die Airline schafft
nach eigenen Angaben 250 Arbeits-
platze am Flughafen Dortmund sowie
in der Region und geht von weiterem
Wachstum aus. Der Dortmunder Flug-
hafen freut sich {iber die neue Airline.
Geschiftsfithrer Markus Bunk sieht in
der Stationierung ,eine sinnvolle Er-
ganzung zu den Low-Fare-Airlines am
Platz und einen wichtigen Beitrag, um
den Wachstumskurs weiter voran zu
treiben. Dies ist ein grofer Vertrau-
ensbeweis der grof3ten europédischen
Airline in das Potenzial der Region
und des Flughafens. Durch die neuen

Im Gespréch: Ryanair-Chef Michael O’Leary, Stefan Peltzer, IHK, und

Flughafenchef Markus Bunk (v. I.).

Flugverbindungen ab Dortmund wer-
den dringend bendtigte Arbeitsplitze
geschaffen und der Tourismus in der
Region unterstiitzt.”

Bessere Anbindung

Die IHK zu Dortmund nahm dies
zum Anlass, den Dialog mit Michael
O‘Leary, Chef von Ryanair, zu suchen.
,,Low Cost ist inzwischen ein fester Be-
standteil des Geschéftsreiseverkehrs.

Foto: Flughafen Dortmund

Mehr als jeder dritte Kunde am Dort-
mund Airport ist bereits Geschéftsrei-
sender“, erlautert Stefan Peltzer, bei
der IHK zustidndiger Referent fiir den
Bereich Verkehr, das Interesse an ei-
ner Zusammenarbeit mit Ryanair.

Dariiber hinaus bedeute die An-
bindung an das Streckennetz der Rya-
nair mit rund 180 weiteren Flughéfen
in Europa eine steigende Anzahl aus-
landischer Gaste.

Richtfest fiir Neubau
Hochschule Hamm

Der Rohbau des Hammer Campus der
Hochschule Hamm-Lippstadt ist fer-
tig. Anfang Méarz wurde Richtfest ge-
feiert. Die neuen Horséle sollen recht-
zeitig zur Schulentlassung des dop-
pelten Abiturjahrgangs fertig werden.
Zum Wintersemester 2013/14 kdnnen
die Studenten das Horsaalzentrum,
Mensa und Medienzentrum nutzen.
Aufgeteilt je zur Hélfte auf die bei-
den Standorte der Hochschule wird
der Doppelcampus Hamm-Lippstadt
Platz fiir rund 4.000 Studierende bie-
ten. Aktuell gibt es insgesamt knapp
1.900 Studierende an der Hochschu-
le, rund 1.000 davon am Standort
Hamm. ,,Die Hochschule Hamm-Lipp-
stadt ist ein Motor fiir den Struktur-
wandel der Stadt“, lobte Staatssekre-
tér Gunther Adler.
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[HK: Seit 150 Jahren
am Puls der Zeit

Die IHK feiert in diesem Jahr ihren 150. Geburtstag. Aus diesem Anlass gibt es am 11. Juni
einen groBen Festakt mit Bundesprasident Joachim Gauck im Opernhaus.

Jubidumsjahr
Reinhard Schulz (I.) und

Udo Dolezych mit histori-
schen Unterlagen zur Ge-
schichte der IHK.

Foto: Schiitze
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m Jubildumsjahr lautet unser Motto ,150

Jahre Zukunft‘. Denn die IHK hat ihre Auf-

gaben seit ihrer Griindung 1863 immer als

vorausschauend und in die Zukunft ge-
richtet gesehen. Gleichzeitig ist ein Jubilaum
auch ein Blick zuriick auf eine Entwicklung
— in unserem Fall auf ein spannendes Kapi-
tel Wirtschaftsgeschichte!“ Mit diesen Wor-
ten begriilite IHK-Prdsident Udo Dolezych
die Teilnehmer der Pressekonferenz, auf der
die IHK ihre Aktivitdten fiir das Jubilaums-
jahr vorstellte.

Dolezych ging zu Beginn seiner Ausfiih-
rungen auf den Hohepunkt des Jubildums-
jahres ein — den Festakt am 11. Juni im Dort-
munder Opernhaus. ,,Hier wird Bundesprési-
dent Joachim Gauck der Festredner sein. Das
ist eine grof3e Ehre fiir uns“, sagte Dolezych.
Der Prasident, der seit 2006 an der Spitze der

THK steht, welches in den Stadten Dortmund,
Hamm und dem Kreis Unna rund 59.000 Mit-
gliedsunternehmen angehoren, erinnerte da-
ran, dass das Jubildum nicht nur ein Anlass
zum Feiern sei. ,,150 Jahre sind vor allem ein
langes, aufregendes und sehr bewegtes Stiick
Wirtschaftsgeschichte. Deshalb werden wir
eine Festschrift herausbringen, die das Ges-
tern, Heute und Morgen unserer Wirtschafts-
geschichte sowohl historisch wie auch mo-
dern und unterhaltsam umspannt. Ich glau-
be, das wird eine gelungene Werbung fiir un-
seren Wirtschaftsstandort“, sagte Dolezych.
Die Festschrift erscheint zum Festakt in einer
Auflage von 8.000 Exemplaren.

Im Anschluss erlduterte Dolezych die Eck-
punkte der IHK-Griindungsgeschichte. In ei-
ner Zeit, in der die Unternehmer der Region
begonnen hétten, sich zu organisieren, sei der
erste Kammerprasident Wilhelm Overbeck
der entscheidende Mann gewesen. ,Over-
beck war ein unternehmerisches Multitalent,
unter anderem Besitzer der Lowenbrauerei
und eines Eisenwerks“, erzédhlte Dolezych. Er
verwies darauf, dass die IHK stets treibender
Motor der wirtschaftlichen Entwicklung ge-
wesen sei. Er rief beispielhaft in Erinnerung,
dass die IHK bereits 1907 die Griindung einer
Technischen Hochschule in Dortmund gefor-
dert habe. Schon damals sei das Thema Fach-
kraftemangel aktuell gewesen und die Kam-
mer habe ihre Forderung iiber sechs Jahr-
zehnte hinweg aufrecht erhalten, bis die Uni-
versitdt Ende der 1960er-Jahre tatséchlich
gegriindet wurde. Wegbereiter und Vorden-
ker sei die ITHK auch beim Thema Verkehrs-
infrastruktur gewesen. ,Die selben Manner,
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die 1860 ein Gesuch zur Griindung ei-
ner Handelskammer an Konig Wilhelm I.
schickten, hatten zuvor das Dortmunder
,Canal Comité‘ gegriindet, das eine Was-
serstraf3e zur Anbindung Dortmunds an
Rhein, Elbe und Weser forderte. Spater
forcierten meine Vorgénger den Bau ei-
nes Flughafens — und auch dieses Thema
begleitet uns bekanntlich bis heute.”

Mittelstand pragt die Region

Dolezych erlduterte, dass die Zeit der
grolen Montanunternehmen der Ver-
gangenheit angehore. Das heutige Wirt-
schaftsleben in der Region werde vor al-
lem vom Mittelstand geprégt. ,,Eines aber
hat sich in 150 Jahren nicht verandert:
Die Unternehmer der Region iibernah-
men und {ibernehmen Verantwortung.
Sie engagieren sich. Fiir die IHK im West-
falischen Ruhrgebiet tun dies mehr als
3.000 Unternehmerinnen und Unterneh-
mer. Sie bringen sich mit ihrer Erfahrung
und Kompetenz in die Gremien ein, zum
Beispiel in die IHK-Vollversammlung und
die Ausschiisse. Und mit diesem Engage-
ment beweisen sie: Die Selbstverwaltung
hat bei uns eine lange Tradition, ist aber
auch ein echtes Zukunftsmodell.“

Mit Blick in die Zukunft betonte Dole-
zych, dass die Region gut aufgestellt sei.
Sie habe sich zu einem der fiihrenden
Hochschulstandorte Deutschlands ent-
wickelt und verfiige mit ihren Autobah-
nen, den Kanalhifen und dem Dortmun-
der Flughafen iiber eine gute Verkehrs-
infrastruktur. Er versprach, dass die IHK
sich auch kiinftig auf die Fahnen schrei-
ben werde, das Image des Westfalischen
Ruhrgebiets zu verbessern. Jiingstes Bei-
spiel sei der neue Newsletter ,,Business
Region Dortmund*.

IHK-Hauptgeschaftsfiihrer Reinhard
Schulz betonte, dass der tertidre Sek-
tor mit seinen Dienstleistungs- und Han-
delsunternehmen in der Region heute 76
Prozent der sozialversicherungspflichtig
Beschiftigten stellt. Grofden Anteil da-
ran hétten namhafte Unternehmen der
Versicherungswirtschaft wie Signal Idu-
na, Continentale und Volkswohlbund.
Gleichzeitig seien aber immer noch mehr
als 5.000 Unternehmen - etwa Wilo, El-
mos, Welser Profile, Rethmann, Auru-
bis, Stahlwerk Ergste und AB Elektronik
— dem produzierenden Gewerbe zuzu-
ordnen. Dieser industriellen Basis sei es
nicht zuletzt zu verdanken, dass die IHK-
Region europaweit durch die Krise ge-
kommen sei. ,Diese Unternehmen sind
der Garant fiir innovative Produkte, mit
denen wir auf den Weltmérkten konkur-

rieren kdnnen. Denn die Exportquote ist
in den vergangenen Jahren kontinuier-
lich gestiegen und betrug 2012 mehr als
40 Prozent*, sagte Schulz.

Im Anschluss nahm Schulz die Anwe-
senden mit auf eine gedankliche Rund-
reise durch die IHK-Region. Dabei lie(3 er
seine Reise im Osten der IHK-Region be-
ginnen und wiirdigte, wie Hamm - vor
drei Jahren noch Zechenstandort — den
Wandel zum modernen Dienstleistungs-
zentrum mit guten mittelstandischen, in-
dustriellen Wurzeln vollzogen habe. Zu-
sammen mit Werne, Bergkamen und Lii-
nen sei Hamm, wo RWE ein neues Koh-
lekraftwerk baut, noch immer ein Zent-
rum der Energiegewinnung. Schulz ging
auf das Hamtec und die Technologie-
zentren in Dortmund, Schwerte und Lii-
nen ein. ,,Die THK hat die Griindung die-
ser Technologienzentren initiiert und ist
heute noch Mitgesellschafterin dieser
Keimzellen fiir die technologische Neu-
orientierung dieser Region. Von ihnen
gingen und gehen wichtige Impulse aus®,
sagte Schulz. Der Wissenstransfer sei ei-
ne der Kernaufgaben der IHK, erlauter-
te er weiter. Aus diesem Grund habe man
sich auch an der Griindung der Initiative
,Der Innovationsstandort* beteiligt. Die-
se Initiative hat das Ziel, die Innovations-
kultur in der Region zu verbessern und
so die Wettbewerbsfahigkeit der Unter-
nehmen, der Hochschulen und der Regi-
on zu stérken.

Kulturelle Vielfalt

Schulz zeigte sich auch von den Entwick-
lungen in der Logistikbranche angetan.
Beispielhaft nannte er groRe Logistikun-
ternehmen wie Trinkgut, KiK, Ikea, Ede-
ka und Rhenus sowie den InLog-Park auf
Hammer und Bonener Gebiet.

Auch hochklassige Kulturereignis-
se und Ausstellungen seien eine Selbst-
verstandlichkeit. Haus Opherdicke in
Holzwickede und Schloss Cappenberg
in Selm zum Beispiel hitten einen exzel-
lenten Ruf. Dortmund biete Schauspiel,
Konzerte und Ballett von internationa-
lem Ansehen. Ausdruck der gestiegenen
Lebensqualitit in der Region, so fiihr-
te Schulz aus, sei auch die Stadt Fron-
denberg, die sich zu einem Mekka des
Golfsports entwickelt habe. Er betonte
in diesem Zusammenhang die neue Nut-
zung ehemaliger Montangelande, die zu
modernen Formen des Miteinanders von
Arbeiten und Wohnen gefiihrt hétte. Bei-
spielhaft nannte er die Stadtkrone Ost
und den Phoenix-See in Dortmund, aber
auch die Marina in Bergkamen.

In-und Outdoor

Trainings
| .

Kletterwald Freischiitz -
die neue Herausforderung
im Schwerter Wald

Ab Marz 2013 bieten der Freischiitz
und der neue Kletterwald fiir Busi-
ness Incentives, Teamtrainings und
Betriebsausfliige den passenden

Rahmen fiir ein ‘?‘13*
Freiraum

zielorientiertes
Arbeiten.
Kletterwald
Freischiitz

Freischiitz Gastronomie O50]
Telefon 02304/98299-0 s

Fax 02304/98299-44 7
www.freischuetz-schwerte.de =]

Wolfs Catering
Telefon 0231/4765350 - Fax 0231/4765352
www.wolfs-catering.de

www.facebook.com/Freischuetz.Schwerte

<-“>,5;;2533;;3;' Wol[-s

CATERING

Treffpunkt im Griinen
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Preise fiir junge Forscher

Roboter mit Umweltsensoren oder Triiffelsuche mit Orchideen:
Der naturwissenschaftlich-technische Nachwuchs in Dortmund hat viele gute Ideen.

46

as kreative Potential von Mad-

chen und Jungen im MINT-Be-

reich (Mathematik, Informatik,
Naturwissenschaften und Technik)
belegte der Regionalwettbewerb ,Ju-
gend forscht“ am 19. Februar in der
DASA eindruckvoll. Insgesamt betei-
ligten sich rund 100 Schiiler und Aus-
zubildende an ,Jugend forscht“ (15
bis 21 Jahre) und ,Schiiler experi-
mentieren® (bis 14 Jahre).

,Roboter, die ihre Umwelt wahr-
nehmen®, konstruierten und pro-
grammierten Sven Kliimper, Moritz
Ellermann und Daniel Merkel vom
Gymnasium an der Schweizer Al-
lee. Mikroprozessorgesteuert und mit
Sensoren fiir die Umwelt ausgestattet,
fanden die kleinen Roboterfahrgestel-
le den richtigen Weg und wichen Hin-
dernissen selbststdndig aus. ,In Zu-
kunft ist diese Technik vielleicht ein-
setzbar fiir Busse, die ohne Fahrer
ihr Ziel finden“, erklart Moritz Eller-
mann. In der Schule ist Physik sein
Lieblingsfach. Spater will der Zwolf-
jéhrige in der ,Wissenschaft oder in
der Raumfahrt arbeiten — und solche
Projekte in Grof3 bauen.” In der DASA
erhielt das Forschungstrio den 3. Preis
im Bereich Technik und den Sonder-
preis ,Zerstorungsfreie Materialprii-
fung*.

Den Sieg im Fachgebiet Biologie
holten sich Mervegiil Dogan und Jana

Sandra Scholz ist die Gewinnerin des erst-
malig von der IHK zu Dortmund ausgelobten
Sonderpreises ,,Papermint”.
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Die Jungforscher Daniel Merkel, Moritz Ellermann und Sven Kliimper (v. I.)

tiberzeugten mit ihren Roboterfahrzeugen, die mittels Sensoren ihre

Umwelt erkennen.

Riesenberg mit einem Experiment
mit Spinnen. Die beiden 14-jahrigen
Schiilerinnen des Leibniz-Gymnasi-
ums beobachteten , Achtbeiner auf
Wohnungssuche“ und bauten ihnen
dafiir verschiedenformige Terrarien.
Nebenbei tiberwanden die Madchen
dabei auch ihre Angst vor Spinnen.

Fiir einen korperlich schwer be-
hinderten Menschen entwickelten
und bauten Arthur Kugel, Marcel Ne-
mec und Samuel Butt eine ,,Automati-
sche Brotbelegemaschine®, die dieser
mit einem sprachgesteuerten Mobil-
telefon selbst steuern kann. So konn-
ten die drei angehenden Elektroniker
fiir Geréte und Systeme des Fraunho-
fer-Instituts fiir Materialfluss und Lo-
gistik ihrem hilfsbediirftigen Bekann-
ten ein Stiick Unabhéngigkeit zuriick-
geben und gewannen den 2. Platz im
Fachgebiet Technik.

Die THK zu Dortmund zeichne-
te Sandra Scholz, Schiilerin des Hei-
senberg-Gymnasiums, mit dem erst-
mals ausgelobten Sonderpreis ,,Paper-
mint“ fiir junge Forscher aus. Zugleich
gewann die 20-Jéhrige den 1. Preis
im Fachgebiet Biologie des ,Jugend

Fotos: Roland Kentrup

forscht“-Regionalwettbewerbs.  Die
wissenschaftliche Triiffelsucherin aus
Dortmund darf ihr Projekt nun in der
néchsten Runde von , Jugend forscht®
auf dem Landeswettbewerb Nord-
rhein-Westfalen vorstellen.

Orchideen im Schulgarten

Fiir ihren Beitrag mit dem schwer aus-
zusprechenden Titel ,Identifizierung
der Mycorrhiza-Partner bei Epipactis
helleborine“ hat die angehende Bio-
login untersucht, ,,ob in Zukunft Or-
chideen als Zeigerpflanzen bei der
Suche nach Triiffeln helfen kénnen.“
Im Schulgarten in Dortmund-Eving
wachsen Triiffel und Orchideen ge-
meinsam an verschiedenen Stand-
orten. Eine mogliche Gemeinschaft
(Symbiose) von Orchideen und dem
Edelpilz hat die Schiilerin mithilfe der
lichtmikroskopischen Untersuchung
von Wurzeln und im schuleigenen
Molekularlabor untersucht.

» Ansprechpartner: IHK zu Dortmund,
Torsten Mack, Koordinator Schule/
Wirtschaft, Tel. 0231 5417-251,
E-Mail: t. mack@dortmund.ihk.de
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lhr Partner fiir passende Lifte

[HK ehrt
109 , Sehr-Gute*

Am 6. Méarz gab es einen Grund zu feiern: Die besten Auszubildenden
der Winter-Abschlusspriifung wurden geehrt.

hr Einsatz hat sich gelohnt. Sie sind

die Besten!“ Mit diesen Worten wiir-

digte der Vizepréasident der Indus-
trie- und Handelskammer zu Dort-
mund Heinz-Herbert Dustmann in ei-
ner Feierstunde am 6. Marz die 109
Teilnehmer an der Winter-Abschluss-
prifung, die die Traumnote ,Eins“
erreicht hatten. ,Mit ihrer praxisna-
hen Ausbildung sowie der bewiesenen
Leistungsbereitschaft und -fahigkeit
stehen Thnen die Tiiren zu weiterem
beruflichen Erfolg weit offen“, zeigte
sich der Vizeprasident {iberzeugt.

Die besonderen Leistungen zeige
auch ein Blick in die Statistik: 2.484
Kandidaten gingen in der Winter-
priifung an den Start, 2.209 oder 89
Prozent von ihnen erreichten das
Ziel. Gerade einmal vier Prozent er-
zielten die Spitzennote. Gemeinsam
mit IHK-Hauptgeschéftsfithrer Rein-
hard Schulz iiberreichte Dustmann
die Besten-Trophden. Zugleich dank-
ten sie Ausbildungsbetrieben und Be-
rufsschulen fiir ihr Engagement in der
Berufsausbildung. In seiner Laudatio
hob Dustmann die besondere Bedeu-
tung der dualen Berufsausbildung fiir

die Fachkréfteversorgung und den Er-
folg der deutschen Wirtschaft hervor.
Dies gelte es auch in Zukunft zu er-
halten — durch eine fortdauernd ho-
he Ausbildungsbereitschaft der Un-
ternehmen, eine weitere Starkung der
Attraktivitat der betrieblichen Berufs-
ausbildung sowie die Schaffung bes-
serer  Ausbildungsvoraussetzungen
wéhrend der Schulzeit.

Vorbild fiir das Ausland

Der Erfolg des deutschen Ausbil-
dungssystems werde auch im Aus-
land mit besonderer Aufmerksamkeit
verfolgt. Lander mit hoher Jugendar-
beitslosigkeit wie zum Beispiel Spa-
nien zeigten sich nachhaltig interes-
siert, vergleichbare Systeme einzu-
fihren. ,Dabei kénnen und miissen
wir als IHK wie auch als Unternehmen
helfen“, zeigte sich Dustmann {iber-
zeugt und verwies beispielhaft auf ei-
ne im vergangenen Jahr geschlosse-
ne Kooperationsvereinbarung mit der
IHK Zaragoza. Die Liste der ,,sehr gu-
ten“ Priiflinge sowie Fotos von der Fei-
erstunde gibt es zum Download:
www.dortmund.ihk24.de

Feierstunde in der IHK fiir die besten Auszubildenden.

Foto: Schiitze

Arbeitsbiihnen bis 45 m AH
140 Gerate am Airport Dortmund

WilhelmstraBe 10 @& 02301-9403 83
59439 Holzwickede www.liftverleih.de

B 7 Blro- UND BUCHHALTUNGESERVICE
T - # r
- Buchen Ifd. Geschéaftsvorfalle

sk oy s, Leinhag wand Sen

- Lohn- und Gehaltsabrechnungen
Melanie Skodzik - Selbstandige Bilanzbuchhalterin
Tel. 02303 - 40444 www.buchhaltung-ms.de

Alles von Adobe bis Microsoft!
MaBgeschneiderte
Lizenzierung:

SB-, Mehrplatz-, Schiiler-,
Studenten- oder
Schulversionen!

Ihr kompetenter Partner seit iiber 75 Jahren in Dortmund

[=E GRUNINGER

http://www.GRUENINGER.COM

WeiBenburger StraBe 45-47 ¢ 44135 Dortmund
Telefon 58 44 59-0 » Fax 58 44 59-44

Diinger - Saaten - Pflanzenschutz

Rindenmulch, Holzhacksel
Kaminholz und Holzpellets
Lose ab Lager oder angeliefert
Streusalz und Granulate

Scheiper’s Miihle <3
Evinger StraBe 669 » 44339 Dortmund <Z#Za\
Tel. 02 31/ 44 90 00 » Fax 80 03 22

HALLEN IN STAHL

E
H
o
£
3
3

Kundenspezifische Sonderldsungen
und eigene Hallensysteme. Bau bundesweit.
Sandwich - Porenbeton - Warmdach - Trapez

INT-BAU GmbH, Geiststr. 32, D - 06108 Halle
Tel. 0345 - 217 560, Fax 217 56 66, info@int-bau.de
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Die Farbe und die Natur pragen die Werke von Walter Liggesmeyer.

Foto: IHK/Schaper

JFarbwelten®

Ausstellung des Kiinstlers Walter Liggesmeyer in der Reihe ,,Kunst in
der IHK” bis zum 30. April 2013 in der IHK zu Dortmund.

ie Kunsthistorikerin Dr. Sabine

Weicherding betonte bei der

Ausstellungseroffnung in ihrer
Laudatio, dass die zwei grofsen Trieb-
federn fiir das malerische Schaffen
Liggesmeyers die Farbe und die Natur
seien. Neben diesen zeitlosen Sujets
finden sich aber auch Themen mit Be-
zug zur Geschichte, so etwa bei seinen
Zyklen zum Thema ,,Auschwitz* oder
,Faschismus“. Auch das Reisen spielt
eine gewisse Rolle: Insbesondere nach
Italien zieht sich Liggesmeyer gerne
zuriick, um dort zu arbeiten, was sich
in einer Serie von Toskanabildern nie-
dergeschlagen hat.

Man koénnte Liggesmeyer als zeit-
losen Koloristen bezeichnen, denn
zweifelsohne misst er der Farbe eine
elementare Bedeutung zu. Seine Bil-
der spriihen foérmlich vor Farben, die
iiber die Leinwand leuchten, flieRen,
spriihen. Es ist der besondere Reiz der
Farbwelten, der viele Werke prégt.

Das zweite grolse Thema im Werk
Liggesmeyers ist die Natur. Mal im
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GrofSen betrachtet, als zusammen-
hingende weitrdumige Landschaft,
die mehr im abstrakten Fldchengefii-
ge verbleibt — mal mit Blick auf das
Einzelne, auf Pflanzen oder Blumen
gerichtet.

Liggesmeyer gehort nicht zu den
Kiinstlern, die an mehreren Bildern
gleichzeitig arbeiten — im Gegenteil:
Fiir ihn muss das eine Bild erst been-
det werden, ehe er sich an das néichs-
te Werk begibt. ,,Es muss aus dem Kopf
raus sein“ —so formuliert es der Maler,
damit Platz fiir das néchste Bild da ist.
Die Ausstellung in der THK kann Mo-
Do 8-17 Uhr und Fr 8-15 Uhr besucht
werden.

Walter Liggesmeyer

» geb. 1938 in Paderborn, 1953 Aus-
bildung zum Bankkaufmann, 1958
Besuch des Abendgymnasiums, an-
schlieBend Jurastudium in Miinster,
bis 1982 Justiziar bei der Stadtspar-
kasse Bochum, seit 1982 Maler und
Schriftsteller

Gliickwunsch

80. Geburtstag
Karl-Heinz
Brimmer

Karl-Heinz Brimmer, Ehrenmitglied
der IHK-Vollversammlung und lang-
jahriger Vizepra-
sident, feierte am
21. Februar sei-
nen 80. Geburts-
tag. Von 1986 bis
1998 stand er der
IHK zu Dortmund
als Mitglied der
Vollversammlung mit seinen um-
fangreichen Kenntnissen zur Seite.
Briimmer war Uber viele Jahre hin-
weg nicht nur Vorsitzender des In-
dustrieausschusses und Leiter des
regionalen Wirtschaftsgespréaches

in Liinen, sondern auch Mitglied im
Bau- und Verkehrsausschuss. Das
groBe Vertrauen, das er durch seine
berufliche und ehrenamtliche Arbeit
genoss, wurde inshesondere 1990
durch die Wahl zum Vizeprasiden-
ten der IHK gewdirdigt. 1998 wahl-
te die IHK-Vollversammlung ihn ein-
stimmig zum Ehrenmitglied. Briim-
mer begann seine Karriere 1962 mit
dem Einstieg in die Deilmann-Ha-
niel GmbH. 1986 wurde er Vorsit-
zender der Geschaftsfiihrung, 1988
Mitglied des Vorstandes der C. Deil-
mann AG in Bad Bentheim. Sein be-
sonderes Engagement galt bei riick-
laufiger heimischer Beschaftigung
der Internationalisierung der Berg-
bauspezialarbeiten tber Tochter-
und Beteiligungsgesellschaften in
Kanada, den USA und Stdafrika.

Wirtschaft

Das regionale Unter

Beilagen - bitte beachten.

Einem Teil dieser Ausgabe liegen
Beilagen folgender Firmen bei:

TOP Tagungszentren GmbH,
Dortmund

Interesse? Diese 20g Beilage kostet
Firmen aus dem Kammerbezirk pro
Tausend nur 90,00 € zzgl. MwsSt.
Gebr. Lensing GmbH & Co. KG
Anzeigenservice Fachzeitschriften
Telefon 0231 9059 6420
peter.wille@mdhl.de
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Gelungener Auftak fiir Donna (v. |.): Barbara Menzebach, Ratsmitglied CD

Dank Donna

gut vernetzt

Unternehmerinnen aus Dortmund und dem Kreis Unna
schlieBen sich im Netzwerk Donna zusammen.

onna — der Name ist attraktiv,

weiblich und trégt die Namen

der Stadt Dortmund und des
Kreises Unna in sich. Dass sich viele
Unternehmerinnen aus dieser Region
enger vernetzen mochten, zeigte die
grofde Resonanz auf beide Auftaktver-
anstaltungen im Januar im Dortmun-
der Rathaus und im Kreishaus Unna.
Mehr als 200 Unternehmerinnen und

Fithrungsfrauen aus Politik und Wirt-
schaft wollten die Ideen des Donna-
Teams kennenlernen und einen ersten
Schritt zur Vernetzung tun. Angespro-
chen waren erfahrene Freiberuflerin-
nen und Unternehmerinnen aus allen
Sparten und Branchen. Hauptziele
von Donna: Vernetzen, Qualifizieren,
Priasentieren. Von Anfang an erleb-
ten die Besucherinnen, dass es beim

U, Dr. Dorothe Falkenstein und Beate Fleck, Donna-Team,
Udo Mager, Geschaftsfiihrer Wirtschaftsforderung Dortmund, Ursula Bobitka, Kompetenzzentrum Frau & Beruf, Gerda Kieninger,
Landtagsabgeordnete SPD, sowie Georg Schulte, Geschaftsfiihrer IHK.

Fotos: G. Protze

Netzwerken um aktives Mitgestalten
geht. Mittels bereitgestellter TED-Ge-
rite konnten sie Fragen, beispielswei-
se zu Herkunft, GroRe des Unterneh-
mens und Dauer der Selbststandig-
keit sowie zu Wiinschen an das Netz-
werk und kiinftige Schwerpunkte be-
antworten. In anschlie@enden Work-
shops wurden diese Schwerpunkte
ausgestaltet und im Plenum vorge-
stellt. Bei der abschlieffenden TED-
Umfrage zeigten sich viele Besuche-
rinnen gespannt, wie es weiter- geht
und welchen offiziellen Rahmen sich
das Netzwerk geben wird. Inzwischen
liegen die Auswertungen auf der Platt-
form www.donna-net.de vor.

Unterstiitzer und Initiatorinnen
Am 19.Marz wird es ein gemeinsa-
mes Treffen aller interessierten Unter-
nehmerinnen in der Rohrmeisterei in
Schwerte geben. Hier werden die In-
itiatorinnen die Auswertungen der
Auftaktveranstaltungen sowie die Pla-
ne und Satzung des kiinftigen Vereins
vorstellen.

Initiatorinnen von Donna sind
drei ehemalige Herausgeberinnen des
Dortmunder Frauenbranchenbuchs,
Beate Fleck von punktum Marketing
& Kommunikation, Elke Greiff-Gos-
sen von go_on Software und Gabriele
Protze von Fotostudio Bildnis Liinen,
die vierte Initiatorin ist Dr. Dorothe
Falkenstein von Sanos-PR. Beide Don-
na-Auftaktveranstaltungen wurden
vom Kompetenzzentrum Frau und Be-
ruf Westfilisches Ruhrgebiet unter-
stiitzt, das bei den Wirtschaftsforde-
rungen in Dortmund und im Kreis Un-
na angesiedelt ist.

Ruhr Wirtschaft Marz 2013
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Biirgermeister Lothar Christ (vorne Mitte) er6ffnete mit seiner Stellvertreterin Gudrun
Holtrup, dem Vorsitzenden des Planungsausschusses, Andreas Heinecke und Wirtschafts-

forderin Carolin Brautlecht symbolisch das Gewerbegebiet.

Mehr Platz fiir
Unternehmen in Werne

Foto: Ruhr Nachrichten

Erfolgsmeldung aus Werne: Das neue Gewerbegebiet
Wahrbrink-West wurde jetzt offiziell eréffnet.

und zwei Jahre hat es bis zur Fer-

tigstellung des Gewerbegebiets

gedauert. Das neu erschlosse-
ne Areal bietet Unternehmen ausrei-
chend Platz fiir Ansiedlungs-, Erwei-
terungs- oder Verlagerungsvorhaben.
Die Stadt Werne verfiigt somit iiber
ein weiteres, rund 15 Hektar grol3es
Gewerbegebiet, das Ansiedlungen in
der Grof3e von 5.000 bis 70.000 Qua-
dratmetern ermoglicht. Einzelne Par-
zellen werden dem Bedarf entspre-
chend entlang der Erschliefungsach-
sen zugeschnitten. ,Da diese Flachen
als Industrieflichen ausgewiesen
sind, eigenen sie sich insbesondere
fiir grof3e und mittelstdndische Unter-
nehmen.

Diese finden hier die idealen Rah-
menbedingungen, auch im Hinblick
auf die Anbindung“, betont Caro-
lin Brautlecht, Wirtschaftsforderung
Werne, die Vorziige des Gewerbege-
biets. ,,Mittelfristig konnen wir so den
Bedarf und die Anfragen von Unter-
nehmen nach Gewerbeflachen in Wer-
ne decken.“

Mit Blick auf den kurzen Pla-
nungszeitraum, die kurze Bauzeit so-
wie die niedrigen Baukosten kénnen
alle Beteiligten stolz auf das Ergebnis
sein: ,,Wir sind mit der schnellen Um-
setzung des Gewerbegebiets sehr zu-
frieden. Viele Arbeiten sind parallel
ausgefiihrt worden, sodass diese re-
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lativ kurze Zeitspanne — zwei Jahre
von der ersten Planung bis zur Fertig-
stellung des Gewerbegebiets — zustan-
de gekommen ist“, lobt Biirgermeis-
ter Lothar Christ die Arbeit aller Betei-
ligten. Viele Faktoren mussten bei der
ErschlieBung beriicksichtigt werden.
Insbesondere der Hochwasserschutz
hatte eine hohe Prioritéit, sodass zwei
Hochwasserriickhaltebecken gebaut
wurden.

Schnelle Autobahn-Anbindung
Ein groBer Pluspunkt ist die schnel-
le Erreichbarkeit: Wahrbrink-West ist
iiber die neue Umgehungs- und Lan-
desstraf3e L 518n an die A 1 Richtung
Bremen/Koln angebunden. Ebenso
sorgt die L 518 fiir eine Anbindung des
Gewerbegebiets an die B 54 in Rich-
tung Liinen und Dortmund.

Uber den Anschluss an die A 1 sind
auch die nahe gelegene A 2 (Kamener
Kreuz) und die A 44 (AK Dortmund/
Unna) schnell erreichbar. ,,Von dem
guten Zugang zu den bedeutenden
Absatz- und Beschaffungsmaérkten der
Region konnen neben Logistikunter-
nehmen auch {iberregional titige Be-
triebe profitieren®, sagt Carolin Braut-
lecht. Neben dem grof3en Einzugsge-
biet und der schnellen Erreichbarkeit
runden die gute Infrastruktur und die
attraktive historische Innenstadt den
Standort ab.

Jubilaen

120 Jahre
Spar- und
Bauverein eG

Als am 4. Mérz 1893 Dortmun-

der Biirger in der Gaststétte ,Zum
Schwarzen Raben” zusammenka-
men, konnte keiner ahnen, dass 120
Jahre spéter aus der mutigen Idee,
die Wohnungsnot in ihrer Stadt zu
verbessern, die gré3te Wohnungs-
baugenossenschaft mit eigener
Spareinrichtung in NRW werden
sollte. Die Griindungsvater, unter ih-
nen Wilhelm Unverhau als treiben-
de Kraft, wollten mit der Siedlungs-
genossenschaft die Wohnungsnot
Dortmunds in solidarischer Selbst-
hilfe lindern. Kurz nach der Griin-
dung entstand das erste Gebau-
de, Lange StraBe 111-113. Heu-

te zahlen 11.669 Wohnungen und
18.050 Mitglieder zu einer der leis-
tungsstérksten Wohnungsbauge-
nossenschaften in der Region. Der
Erste Weltkrieg brachte starke Ein-
schnitte mit sich. Nach Kriegsende
stockten die Bauarbeiten, es fehlten
schlichtweg Handwerker und Ma-
terial. Die Folgen des Zweiten Welt-
kriegs: Von den 4.338 Wohnungen
und 62 gewerblichen Einheiten der
Spar- und Bauverein eG Dortmund
blieben lediglich vier Hauser mit 34
Wohnungen unbeschadigt. Am Tag
des 60-jahrigen Bestehens, am 4.
Marz 1953, berichtete der Vorstand
schlieBlich stolz, dass alle Triim-
mer beseitigt und samtliche Ruinen-
grundstiicke wieder aufgebaut sei-
en. Es folgte eine rasante Aufwarts-
entwicklung. Zwischen 1961 und
1965 wurden allein 918 Wohnun-
gen in Solde, Schiiren und Brackel
fertiggestellt. Heutzutage stellt der
demografische Wandel eine groBe
Herausforderung dar. Das ist fir die
Genossenschaft Grund genug, bau-
liche Veranderungen im Wohnungs-
bestand vorzunehmen oder auch
bedarfsorientierte Serviceleistun-
gen anzubieten, um weiterhin ein
selbstbestimmtes Leben im vertrau-
ten Wohnquartier zu ermdglichen.
107 Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter, davon zehn Auszubildende, ar-
beiten derzeit fiir die Spar- und Bau-
verein eG.
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Kaufen und Lesen
fir den guten Zweck

Viele haben es schatzen gelernt und kaufen es gerne.
Das westfalische StraBenmagazin ,bodo” wird ,volljahrig”.

Systemhallen

LKW-Garagen - Uberdachungen

it ,bodo* feiert eines der al-

testen Strallenmagazine

Deutschlands in diesem Jahr
seinen 18. Geburtstag. Im Februar
1995 erschien die erste Ausgabe als
monatliches Magazin fiir Bochum und
Dortmund. Vorbild war die britische
Straf3enzeitung ,Big Issue“, die erst-
mals professionellen Journalismus
mit der Hilfe fiir Obdachlose verband
hat.

Der Erfolg eines &hnlichen Ma-
gazins in Hamburg gab dem Mieter-
verein Dortmund die Idee, ,bodo“ zu
griinden. Verkauft wird die Zeitschrift
damals wie heute von Menschen auf
der Stral3e. Die Verkaufer erhalten die
Halfte des Preises plus Spenden und
konnen Beratungsangebote nutzen.
Insgesamt haben sich in der ,bodo“-

Geschichte fast 1.000 Menschen ei-
nen Verkiduferausweis ausstellen las-
sen, zurzeit gibt es rund 100 Aktive,
die auch in anderen Stddten Westfa-
lens mit der Zeitung unterwegs sind.
Etwa 20.000 Exemplare werden so je-
den Monat verkauft.

Beriihmte Gastautoren
,bodo* versteht sich als unabhéngiges
Lobbyorgan fiir sozial schwache Men-
schen, verbindet diese Aufgabe jedoch
mit aktuellen Themen und Kultur-
tipps aus der Region. Durch ein Netz-
werk mit anderen Straldenmagazinen
kann sich ,bodo“ immer wieder mit
prominenten Namen schmiicken. Zu-
letzt schrieb der berithmte Schriftstel-
ler Paolo Coelho als Gastautor.
www.bodoev.de

SCHNELL - FLEXIBEL - KOMPETENT

FUR ALLE FABRIKATE

GABELSTAPLER-CENTER KAMEN
GMBH & CO. KG

AN DER SESEKE 30 - 59174 KAMEN
TEL. 02307 / 208-150 - FAX 208-111
info@gabelstapler-center-kamen.de

www.dortmund.ihk24.de

Wirtschaft
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Jahre Zukunft
Das regionale Unternehmermagazin

Sonderthemen 201 3 Anzeigenschluss
Januar Biiro - Verpackung - Druck 31.12.2012
Februar IT - Kommunikation - Social Media 31.01.2013
Marz Mobilitat: Fuhrpark - Leasing - Nutzfahrzeuge 28.02.2013
April Personalwesen: Arbeitsrecht - Zeitarbeit - Sicherheit 28.03.2013
Mai (D Héfen - Container - Eisenbahnen 30.04.2013
Juni Bauen - Erhalten / Gewerbliche Immobilien 31.05.2013
Juli/August Finanzen - Leasing - Versicherung 30.06.2013
September Logistik - Maschinen / Produktion - Lagerung - Transport 31.08.2013
Oktober Unternehmensrecht - Unternehmenshberatung - Consulting 30.09.2013
November Energieeffizienz - Umweltschutz - Recycling 31.10.2013
Dezember EM Griinden - Entwickeln / Qualifizieren - Bilden 30.11.2013
Gebr. Lensing GmbH & Co. KG

Anzeigenservice, Westenhellweg 86—88, 44137 Dortmund, Telefon 0231/90 59-64 20, Telefax 0231/90 59-86 05, peter.wille@mdhl.de
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Die Hauptstelle der Sparkasse Liinen an der Graf-Adolf-StraBe 39.

Sparkasse Liinen feiert

Der Vorstand der Sparkasse Liinen hat im 160. Jahr des Bestehens der Bank eine positive
Bilanz des Geschaftsjahrs 2012 gezogen.

Fotos: Sparkasse Liinen
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it einer Bilanzsumme von

1,34 Milliarden Euro ist die

Sparkasse Liinen nach wie
vor eines der gro3ten Kreditinstitute
im Geschaftsgebiet”, sagte Ulrich Fi-
scher, Vorsitzender des Vorstands. Mit
Darlehensauszahlungen in einer Gro-
RBenordnung von {iiber 116 Millionen
Euro und {iber 200 Finanzierungszu-
sagen im Bereich der 6ffentlichen For-
dermittel konnten wieder erfolgreich
Investitionen in der Region geférdert
werden.

Bei den Kundeneinlagen, die mit
knapp 933 Millionen Euro einen gro-
Ben Anteil zur Bilanzsumme beitra-
gen, sind vor allem im kurzfristigen
Bereich Steigerungen zu verzeichnen.
Taglich fallige Gelder schlagen mit ei-
nem Wachstum von elf Prozent, Spar-
einlagen mit einem Wachstum von
fiinf Prozent zu Buche. Im Bereich des
Wertpapiergeschéfts konnte eine er-
hohte Nachfrage nach den Fondspro-
dukten der DekaBank beobachtet
werden. So nahm der Anteil an Fond-
zukaufen gegeniiber dem Vorjahr um
38,8 Prozent zu. Der DekaBank-Kon-
zern ist der zentrale Ansprechpartner
der Sparkassen, wenn es um die Geld-
anlage in Investmentfonds geht. Die
Produktpalette reicht dabei von Geld-
marktfonds {iber Aktien- und Immobi-
lienfonds bis hin zu strukturierten An-
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Heiko Rautert (l.) und Ulrich Fischer, Vorstand der Sparkasse Liinen.

lageformen aus dem Bereich des Ver-
mogensmanagements.

Das Jahr 2012 stand ganz im Zei-
chen des 20-jdhrigen Jubildums des
VersicherungsCenters. Als Lebensver-
sicherungsagentur startete die erfolg-
reiche Zusammenarbeit der Sparkasse
Liinen mit der Westfalischen Provinzi-
al im Jahr 1992. Der Fokus lag dabei
zundchst in der Beratung der Kunden
zum Thema ,,Altersvorsorge“. Mittler-
weile arbeiten insgesamt fiinf Mitar-
beiter im Team des VersicherungsCen-
ters, das zwischenzeitlich zum Versi-
cherungs- und BausparCenter ausge-
baut wurde.

In diesem Jahr feiert die Sparkas-
se Liinen ihren 160. Geburtstag. Sie
wurde im Jahr 1853 gegriindet und
nahm ihren Geschéftsbetrieb am 2.
Januar 1854 auf. 1872 erreichte sie,

nach dem Diensteintritt Wilhelm Lut-
ters als Sparkassen-Rendant in Liinen,
die erste Million Taler Spareinlagen.
Mit Wirkung vom 1. April 1920 wur-
de die im Jahr 1906 gegriindete Amts-
sparkasse Brambauer {ibernommen
und als Zweigstelle weitergefiihrt.
Im Jahr 1976 griindete sich der Spar-
kassenzweckverband der Stiddte Lii-
nen und Selm, der seit 2005 die Tra-
gerschaft der Sparkasse Liinen iiber-
nimmt. Heute ist die Sparkasse Lii-
nen mit tiber 300 Mitarbeitern, dar-
unter 28 Auszubildende, sowie 13 Ge-
schiftsstellen und zwei Automaten-
Zweigstellen eines der grof3ten Kre-
ditinstitute im Kreis Unna und einer
der grof3ten Arbeitgeber in Liinen und
Selm. ,Fiir das Jubildiumsjahr sind
verschiedenste Aktionen und Veran-
staltungen geplant®, so Fischer.
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Jh;}bnbeleuchtung
Gesignet fira

 (

Perspektive nach
Schlecker-Pleite

Agentur fiir Arbeit vermittelt ehemalige Schlecker-Beschaftigte
an Elektronik-Fachmarkt: Mit Kompetenz Kunden iiberzeugt.

n einen Elektrofachmarkt in

Dortmund-Eving konnte die

Agentur gleich drei Frauen ver-
mitteln, die dort eine berufliche Zu-
kunft fanden. Manche Arbeitgeber
wiirden es Luxus nennen, wenn man
sich zwischen zwei Bewerbern nicht
entscheiden kann, weil beide so gut
zu der offenen Stelle passen. Tho-
mas Mulder, Teamleiter bei Saturn
in Dortmund-Eving, erging es so mit
zwei ehemaligen Beschaftigten der
Drogeriemarktkette Schlecker. Seine
Losung: Er machte kurzerhand aus
der geplanten Vollzeitstelle zwei Teil-
zeitstellen im Verkauf. Seit November
sind Necla Arslan und Heike Bode in
dem Elektrofachmarkt beschéftigt.
Als Dritte im Bunde kam eine friihe-
re Kollegin hinzu, die heute in Vollzeit
an der Kasse im Einsatz ist.

Fiir alle war die Umstellung grof3.
Andere Arbeitsaufldufe, hohere An-
forderungen, ein neues Computer-
system, ein komplexes Belegwesen
und ein komplett neues Sortiment.
,Hier habe ich nun mit Kleingerdten
wie Staubsaugern, Wasserkochern
und Kaffeevollautomaten zu tun. Die-
se Elektrogerdte muss ich natiirlich
gut kennen, um unsere Kunden kom-
petent beraten zu kdnnen“, berichtet
Necla Arslan. ,Aber dank intensiver

Schulungen bin ich nun auf dem neu-
esten Stand rund um die unterschied-
lichen Technikprodukte.“ Dabei half
ihr auch die sogenannte Online-Aka-
demie, die das Unternehmen allen
Mitarbeitern zur Verfiigung stellt, um
sich iiber Neuerungen im Sortiment
zu informieren. Denn gute Beratung
ist das A und O fiir Saturn.

Lob fiir Engagement

Thomas Mulder ist voll des Lobes
iiber seine neuen Mitarbeiterinnen:
,,Sie sind hoch motiviert und dufderst
selbststandig, dazu absolut zuverlas-
sig. Ich mochte sie nicht mehr mis-
sen.” Dass in einem Elektrofachmarkt
junge Leute automatisch die ,besse-
ren“ Beschaftigten sind, sieht er nicht
so. ,Neben einem fundierten Fachwis-
sen iiber die Produkte legen wir vor al-
lem auf den freundlichen Umgang mit
den Kunden Wert.“

»,Diese Kompetenzen sind vom
Alter unabhéngig“, bestétigt Fran-
co Dell"Aquila vom Arbeitgeber-Ser-
vice der Arbeitsagentur, der die Mitar-
beiterinnen an den Elektrofachmarkt
vermittelte. , Altere bringen hiufig ge-
rade die Lebenserfahrung und Selbst-
standigkeit mit, die im Berufsleben
gefragt ist.”

Bislang bekam Necla Arslan nur
positives Feedback von Kunden. Ei-
nige kannten sie bereits aus der na-
he gelegenen Drogeriefiliale. ,Die ha-
ben sich gefreut, mich nun hier wie-
derzusehen!“, strahlt die 40-J&hri-
ge. Die Mutter von zwei Tochtern ist
gliicklich mit ihrem neuen Job. Da-
bei war sie zunéachst skeptisch, als sie
von Franco Dell "Aquila das Stellen-
angebot erhielt. ,Nach zwanzig Jah-
ren bei Schlecker habe ich nicht ge-
glaubt, dass ich noch etwas finde, das
zu mir passt. Aber jetzt bin ich sehr

Wir sind lhr Partner fur:

- Fahnenbeleuchtung
- Fahnenmasten :
- Montage und Service

-

ReFlag GmbH

Herbert-Wehner-Str. 2, 59174 Kamen
Tel.: 02307 287 392-0
www.reflag.de info@reflag.de

Sonderanfertigungen und Zuschnitte
firr Industrie - Technik - Design

e

e

PLEXIGLAS®+ MAKROLON®

R AAELE e B L R i

(D EILEUTTNEY  SchleefstraBe 5 - Telefon (0231) 9455-201

Investiere einen Mauskliclk,

Profitiere sofort!

www.steuerberater-hoeniger.de

[ —
dogan

Steuerberatung

Wir unterstiitzen Sie umfassend mit unserem
vielféiltigem Dienstleistungsangebot in den
Bereichen Steuern und Betriebswirtschaft.

do.tax Steverberatungsgesellschaft mbH - Dortmund

Der Job im Elektrofachmarkt Saturn macht
Necla Arslan SpaB.

gerne hier und lerne eine Menge, das
gefallt mir.“
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Buntes Treiben auf dem Marktplatz in Unna, der mit dem Lic

u

. Fawr =

Unna wird fir funf
Tage italienisch

Vom 29. Mai bis 2. Juni weht Italiens Flair durch die Stral8en von
Unna: Dann feiert die Stadt wieder ihr Un(n)a Festa Italiana.

ie gesamte Innenstadt wird

dann zu einer groRen Piazza

mit Musik, Kulinarischem, Tanz
und Spal? fiir jedermann. Un(n)a Fes-
ta Italiana mit seiner besonderen Ku-
lisse und dem italienischen Kultur-
programm hat sich in den vergange-
nen Jahren zum {iberregionalen Be-
suchermagneten entwickelt. Das Fest
ist aus der Unnaer Veranstaltungs-
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reihe nicht mehr wegzudenken. Die
einzigartige Beleuchtung der gesam-
ten Citymeile trégt entscheidend zur
besonderen Atmosphédre bei. Denn
auch fiir das diesjahrige Fest plant die
Kreisstadt als besondere Attraktion
wieder eine italienische Illumination,
die die eigens engagierten Biihnen-
bauer aus Bari am Sporn des italieni-
schen Stiefels zum Teil extra fiir die

Farbenfrohes Spektakel: die Fahnenschwenker aus Pisa.

- ¥

hterschmuck besonders hiibsch hergerichtet ist.

| b o ! e .y 5 .
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Fotos: Unna Marketing

ortlichen Gegebenheiten in Unna an-
fertigen und erweitern. Plinktlich zur
Er6ffnung entsteht von der Bahnhof-
straf3e bis zum Lindenplatz ein einzig-
artiges Ambiente. Lichtbogen, Pavil-
lons und groere Lichtbilder, die die
Héauserfassaden schmiicken, sorgen
dafiir, dass man glaubt, auf einer ita-
lienischen Piazza zu stehen. Aber die
Besucher erwartet weit mehr als die
wundervolle ,llluminazione*.

Ein breites Programm mit rund
100 Stunden Unterhaltung bietet den
passenden Rahmen. Am Rathaus und
auf dem Alten Markt versprechen Mu-
sikensembles und Folkloregruppen
unterhaltsame Stunden und ausge-
lassene Stimmung. Spontane Konzer-
te italienischer Musiker in den Gassen
nahe der Fulgiangerzone {iberraschen
die Besucher und sorgen fiir jede Men-
ge Abwechslung. Besonders aus Pisa,
Unnas Partnerstadt, kommen auch in
diesem Jahr viele Kiinstler und Show-
Acts. Mittelalterlich gewandete Fah-
nenschwinger und Armbrustschiit-
zen zeigen ihr Konnen, Folkloregrup-
pen prasentieren Typisches aus ihrer
Region.

Scampi, Kase und Grappa

Nicht nur die Musik und italienische
Lebensfreude, sondern auch kulina-
rische Spezialititen gehdren zu einer
Festa Italiana. An zahlreichen Stén-
den gibt es italienische Kostlichkeiten
zu probieren, Appetithappen mit dem
sonnenverwOhnten Aroma Italiens:
Scampi, Rosmarin-Kartoffeln, fruchti-
ge Fragole, Kise, Grappa sowie die be-
rithmte Salami aus der Toskana. Wah-
rend der vorigen Festa Italiana zdhlte
die Stadt rund 300.000 Besucher.
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Eine Halle fir
richtig schwere Brocken

Die traditionsreiche Maschinenfabrik Volkmann investiert mit einem Neubau
kraftig in ihren Standort in Dortmund.

n Dortmund-Bodelschwingh mo-

dernisiert Volkmann den Produkti-

onsstandort mit dem Bau einer neu-
en Fertigungshalle. Die 2.750 Quad-
ratmeter grofe Halle ermoglicht die
Installation eines grof3eren Briicken-
krans mit 25 Tonnen Tragkraft. Damit
kann die Maschinenfabrik Vélkmann
kiinftig wesentlich schwerere Bautei-
le bearbeiten. In Ergédnzung mit zwei
weiteren Kranen werden Traglasten
bis zu 50 Tonnen - statt bisher 12,5
Tonnen — méglich sein. Das Unterneh-
men erneuert sich zudem in energe-
tischer Hinsicht: Einerseits bietet das
neue Gebdude eine bessere Warme-
dédmmung, andererseits weicht die al-
te Olheizung einer modernen gasbe-
triebenen Anlage.

Fir die Umsetzung der Baumal3-
nahmen einschlieBlich der Planung
zeichnet die Rundholz Bauunterneh-
mung verantwortlich. Am 22. Febru-
ar feierten die Beteiligten zweier tra-
ditionsreicher Dortmunder Familien-
unternehmen die Grundsteinlegung.
Die Fertigstellung des Gebédudes ist
fiir den Juni dieses Jahres geplant.

Dritte Generation
,Mit der neuen Halle stellen wir uns
den Herausforderungen eines sich
stets wandelnden Marktes. Wir wer-
den unsere Kapazititen erweitern,
Prozesse besser steuern und dem Um-
weltaspekt Rechnung tragen®, erklar-
te Wenke Volkmann-Grone. Sie lei-
tet in dritter Generation mit Ehemann
Wilhelm Grone die Maschinenfabrik
Volkmann. ,,Es freut mich, von einem
fiir diesen Standort sehr bedeutenden
Unternehmen fiir das aktuelle Projekt
beauftragt worden zu sein®, sagte Ste-
fan Rundholz, in dritter Generation
Geschéftsfithrer der Rundholz Bauun-
ternehmung.

Bei der Errichtung des Funda-
ments fiir die neue Fertigungshalle

Grundsteinlegung auf dem Gelande der Maschinenfabrik Volkmann (v L):
Stefan Rundholz, Geschéftsfiithrer Rundholz Bauunternehmung, Ute und Klaus
Voélkmann, Wilhelm Grone, Geschéftsfiihrer Maschinenfabrik Volkmann, Mar-
cus Bickel, Architekt bei Rundholz, Wenke Volkmann-Grone, Geschaftsfiihrerin
Volkmann, und Michael Leuchs, Polier bei Rundholz.

stieBen die Mitarbeiter der Rundholz
Bauunternehmung auf Relikte der
,Zechenzeit“: Sie fanden alte Bau-
werksreste wie den Schornsteinturm
des Kesselhauses, Fundamente der
Koksofen und Betongrenzwiande der
Giiterzugverladung.

Die im Jahr 1936 durch Emil Volk-
mann gegriindete Maschinenfabrik
auf dem Geldnde der ehemaligen Ze-
che Westhausen gehort heute mit
rund 100 Mitarbeitern zu den gré3ten
Arbeitgebern und Ausbildern im Dort-
munder Nordwesten. Das Leistungs-
spektrum erstreckt sich iiber die In-
standsetzung und Instandhaltung bis
hin zur Entwicklung und Fertigung
von Bauteilen und Baugruppen fiir die
Industrie.

Foto: Jiirgen Landes

Die Rundholz Bauunternehmung
wurde im Jahr 1945 von Peter Rund-
holz gegriindet. Am Firmensitz in
Dortmund-Brackel beschéftigt das Fa-
milienunternehmen heute rund 120
fest angestellte Mitarbeiter. Zu den be-
deutenden Referenzprojekten in Dort-
mund gehoren beispielsweise das Len-
sing-Carrée oder das Dortmunder U.

Be 8 » 44147 D

««. einfach sicher

Seile * Ketten ® Hebebénder » Zurrgurte
Rundschlingen » Hebezeuge * Krane
Beratung ¢ Priifung * Wartung * Schulung
DIN EN ISO !UMH‘I{ID!

Jel.: 02 31/82 85-0 « Fax: 02 31/82 77 82
Internet: www.dolezych.de

E-Mail: dolezych@dolezych.de
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Der afrikanische Kontinent
ruckt ins Blickfeld

Die deutsche Wirtschaft setzt immer starker auf den afrikanischen Markt. Deutschlandweit macht
mittlerweile jedes fiinfte auBenwirtschaftlich tatige Unternehmen mit Afrika Geschafte.

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

as Interesse an Afrika beschréankt sich

dabei schon lange nicht mehr allein

auf den etablierten siidafrikanischen

Markt. So beobachten die Industrie-
und Handelskammern in den vergangenen
Jahren auch ein vermehrtes Interesse der Un-
ternehmen an weiteren afrikanischen Staa-
ten. Grund dafiir sind allen voran die gro3en
Rohstoffvorkommen und daraus resultieren-
den wirtschaftlichen Entwicklungsmoglich-
keiten. Die Einnahmen aus den Rohstoffen
werden von der afrikanischen Seite vermehrt
dafiir genutzt, die infrastrukturellen Voraus-
setzungen im Land zu verbessern. Nahezu al-
le Wirtschaftsbereiche konnen davon profi-
tieren, seien es die Baubranche, Umwelttech-
nik, Medizintechnik oder der Maschinenbau.
Ein langsam aber stetig wachsender Mittel-
stand ero6ffnet zudem grof3ere Moglichkeiten
fiir die Konsumgtiterindustrie.

Natiirlich ist auch weiterhin mit grof3en
Schwierigkeiten im Geschaft mit afrikani-
schen Staaten zu rechnen. Hindernisse sind
Korruption, ineffiziente o6ffentliche Verwal-

tung und fehlende Infrastruktur. Méarkte mit
guten Zukunftsperspektiven sind beispiels-
weise Ghana, Tansania, Kenia, Nigeria und
Angola — alles Standorte mit Delegiertenbii-
ros der deutschen Wirtschaft und damit Teil
des weltweiten Netzwerks der Auslandshan-
delskammern (AHK).

Die Tendenzen zeigen bereits, dass sich
die deutsche Wirtschaft verstdrkt mit Afrika
beschéftigt. Besonders die genannten Staa-
ten, aber ebenso andere afrikanische Lander,
konnen kurz- bis mittelfristig auch fiir den
kleineren Mittelstand interessant werden.
Nachdem sich Asien und Lateinamerika als
Mérkte langsam etabliert haben, gilt es, wei-
tere internationale Potenziale zu finden.

Weitere Informationen

» Die IHK zu Dortmund hilft dabei als erster
Ansprechpartner und stellt beispielsweise
den Kontakt zu den Delegiertenbiiros in
Afrika her. Ansprechpartner:
Dominik Stute, Tel. 0231 5417-315,
E-Mail: d.stute@dortmund.ihk.de
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Ghana

Die Prognosen fiir Ghanas Wirtschaftswachs-
tum belaufen sich fiir die nachsten Jahre auf iiber
sieben Prozent. Damit zahlt das Land dank po-
litischer Stabilitat, hoher Transparenz und Wirt-
schaftsfreundlichkeit zu den Erfolgsmodellen Afri-
kas. Fiir deutsche Unternehmen war Ghana 2011
der drittgroBte Liefermarkt in Subsahara-Afri-

ka. Eine Gefahr besteht durch die enormen Ein-

Tansania

Tansania punktet mit einer stabilen und fir afri-

kanische Verhéltnisse effizienten Regierung so-

wie durch umfangreiche Bodenschatze. Die Folge
sind auch hier fiir die Zukunft prognostizierte BIP-
Wachstumsraten von rund sieben Prozent. Beson-
ders die groBen Erdgasfunde sind Impulsgeber fiir
den ostafrikanischen Staat. Es bleibt jedoch abzu-

Kenia

Auch Kenia punktet mit Bodenschatzen — kann
sein Potenzial aber nicht voll entfalten. Zwar
wachst die kenianische Wirtschaft in Zukunft um
rund fiinf Prozent und bietet damit gute Optionen
fur ein geschaftliches Engagement im Land. Fiir
ein Entwicklungsland mit einer rapide wachsen-
den Bevdlkerung sind diese Zahlen aber zu gering.
Die Hoffnung liegt in MaBnahmen der keniani-

Nigeria

Anders als in den meisten afrikanischen Landern
kommen die rund sechs bis sieben Prozent Wirt-
schaftswachstum in Nigeria nicht durch den OI-
sektor oder andere Bodenschatze zustande. Grund
ist vielmehr der boomende Telekommunikations-
sektor sowie Infrastrukturprojekte in den Berei-
chen Energie und Transport. Davon profitiert auch
der Bausektor. Optimistisch wird zudem die na-
here Zukunft der Landwirtschaft gesehen, welche
die Produktion in den vergangenen Jahren stei-
gern konnte. Ebenfalls positiv tragt der wachsen-
de Konsumbereich zur Gesamtwirtschaft bei. Sor-

Angola

Internationale Prognosen sagen fiir 2012 und
2013 Wachstumsraten in der GréBenordnung
von sieben bis neun Prozent fiir das im Stidwes-
ten Afrikas liegende Land voraus. Nach den eher
schlechten Jahren der globalen Finanzkrise geht
es also wieder bergauf — wobei die zweistelligen
Raten von vor der Krise nicht wieder in Aussicht
sind. Angola stehen weitreichende wirtschafts-
politische Programme bevor — ganz nach dem
WahlImotto der Regierung: , Wachsen, um bes-

nahmen aus der Olférderung, die zu internen Ver-
teilungskdmpfen und stérkerer Korruption fiih-
ren kdnnten. Gleichzeitig sind gerade diese Ein-
nahmen Grund fiir Wachstumsimpulse in weiteren
Branchen. Neben dem OI- und Gassektor sind vor
allem die Landwirtschaft (hier vor allem die Ka-
kaoproduktion), der Bergbau, der Telekommunika-
tions- sowie der Bausektor interessant.

Fiir deutsche
Unternehmen ist
Nigeria einer der

T e . interessantesten
warten, inwieweit die Funde wirklich als Einnah- . .
mequelle genutzt werden kdnnen — sagen Markt- und glelChZGltlg
forschungsunternehmen doch fiir 2020 bereits ei- Schwierigsten

ne internationale Uberversorgung mit Erdgas vo-
raus. Die Chancen des Erdgases liegen eher darin,
die eigene Wirtschaft zu versorgen und damit die
Wirtschaftskraft zu erhohen.

Markte in Afrika.

Foto: Thinkstock

schen Regierung, die unzureichende Infrastruktur

zu verbessern. Vielversprechende Olfunde kénnten
diese MaBnahmen kiinftig finanzieren. Grof3e Un-

ternehmen, wie beispielsweise die amerikanische

General Electric, vertrauen bereits darauf, dass Ke-
nia die Wende schafft und sein Potenzial bald ab-

rufen kann und haben in Nairobi daher ihr afrika-

nisches Headquarter errichtet.

genkind bleibt weiterhin der Energiesektor. Fiir
deutsche Unternehmen ist Nigeria einer der inter-
essantesten und gleichzeitig schwierigsten Mark-
te in Afrika. Geld ist dort aufgrund der Olférde-
rung reichlich vorhanden. Auch ist die Bandbreite
an Industrien, welche Vorprodukte aus dem Aus-
land nachfragt, in Nigeria deutlich groBer als in
den meisten anderen Staaten Subsahara-Afrikas.
Ernsthafte Probleme bereiten dem Land die politi-
schen Unruhen zwischen Christen und Muslimen
und die groBen infrastrukturellen Probleme.

ser zu verteilen”. Schlagworte sind Entdollarisie-
rung und bessere Verteilung des Olreichtums. Ein
durch die Oleinnahmen geschaffener Fonds in Hé-
he von fiinf Milliarden US-Dollar soll die staatli-
chen Infrastrukturprogramme finanzieren, die be-
sonders auslandischen Investoren gute Geschafts-
chancen bieten werden. Dariiber hinaus bleibt An-
gola auch in Zukunft ein guter Absatzmarkt fiir In-
vestitionsguter.
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Starke Partner, starkes Netzwerk: die IHKs in Nordrhein-Westfalen.

NRW bleibt exportstark

Die Industrie-und Handelskammern in Nordrhein-Westfalen haben ihren Jahresbericht
AuBenwirtschaft 2012 vorgelegt.

Abb.: IHK Bielefeld

araus geht hervor, dass NRW

auch im Jahr 2012 das export-

starkste Bundesland bleibt. Es
verweist mit iiber 180 Milliarden Eu-
ro Exportvolumen Baden-Wiirttem-
berg und Bayern erneut auf die Plétze
zwei und drei. Damit war der Export
auch im vergangenen Jahr wieder der
Motor des Wachstums der nordrhein-
westfalischen Wirtschaft. Das Volu-
men ist in den vergangenen Jahren
stetig gewachsen: Von rund 162 Mil-
liarden Euro im Jahr 2010 und 176
Milliarden Euro im Jahr 2011 auf nun
iiber 180 Milliarden Euro. Im selben
Zeitraum blieben die Inlandsumsétze
eher konstant — das internationale En-
gagement der Unternehmen ist somit
wesentliche Quelle des erfolgreichen
Wachstumskurses der Wirtschaft.

IHKs sind wichtige Partner

Umfragen zeigen, dass die 16 IHKs in
Nordrhein-Westfalen wichtiger Part-
ner der Wirtschaft bei der Erschlie-
Rung auslandischer Markte sind. Dies
spiegelt sich auch in den Zahlen aus

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

dem vorigen Jahr wider: 2012 gaben
die nordrhein-westfilischen IHKs in
rund 120.000 Féllen direkte Auskiinf-
te und Informationen an Unterneh-
men, davon 34.000 Mal zu rechtli-
chen Aspekten bei Handel und Inves-
titionen sowie zu Mérkten und Mar-
keting. Ebenfalls spielten die IHK-
Veranstaltungen zu Ladnder- und Spe-
zialthemen eine wichtige Rolle. An
insgesamt 569 Veranstaltungen ha-
ben rund 18.000 Unternehmensver-
treter teilgenommen. Gegeniiber 2010
bedeutet dies eine Steigerung der An-
zahl der Veranstaltungen sowie deren
Teilnehmer um rund 60 Prozent.
Dariiber hinaus wurde oftmals das
Angebot genutzt, sich direkt im Ziel-
markt zu informieren. Rund 300 Un-
ternehmensvertreter waren Teilneh-
mer der 19-IHK-Auslandsreisen. Im
Mittelpunkt des Interesses standen
2012 die Maérkte Westeuropas, der
Tiirkei und Stidamerikas. Speziell ins
Blickfeld nordrhein-westfalischer Un-
ternehmen sind erneut China und
Russland geriickt. Wie wichtig der Ex-

port als Motor der Wirtschaft ist und
welche Bedeutung die Unterstiitzung
durch die IHKs hat, ist 2012 vor al-
lem auch bei der Ausstellung von Au-
Renhandelsdokumenten deutlich ge-
worden. So stellten die IHKs in NRW
rund 339.000 Ursprungszeugnisse fiir
Mitgliedsunternehmen aus — eine Art
,Passierschein® fiir Waren aller Art in
arabische Lander und nach Osteuropa.

Dariiber hinaus fertigten die IHKs
in NRW rund 95.000 sonstige Beschei-
nigungen fiir das Auslandsgeschéft
aus, wie etwa Bescheinigungen von
Rechnungen fiir Zollbehérden sowie
5.445 Carnets A.T.A., die fiir die vorii-
bergehende zollfreie Ausfuhr von Wa-
ren ohne aufwendige Zollformalititen
benotigt werden.

Weitere Informationen

» IHK zu Dortmund, Wulf-Christian
Ehrich, Tel. 0231 5417-246, E-Mail:
w.ehrich@dortmund.ihk.de.

» Jahresbericht AuBenwirtschaft 2012
zum Download:
www.dortmund.ihk.de/international
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Groldtes bilaterales
Handelsabkommen

Die Europaische Union und die Vereinigten Staaten wollen schnellst-
moglich Verhandlungen iiber ein Freihandelsabkommen aufnehmen.

Flaggen vor dem Berlaymont-Gebaude der
Europaischen Union in Briissel.

it diesem Schritt leiten die EU

und die USA die Verhandlun-

gen iiber das grofite je verab-
schiedete bilaterale Handelsabkom-
men der Welt ein. In ihrer gemeinsa-
men Erkldrung vom 13. Februar 2013
unterstrichen der Préasident der Ver-
einigten Staaten Barack Obama, der
Président der Europdischen Kommis-
sion José Manuel Barroso und der Pra-
sident des Europédischen Rates Her-
man Van Rompuy die grollen Chan-
cen, die solch ein Abkommen bringen
konnte. Ein erfolgreicher Abschluss
konnte die Wirtschaftsleistung der EU
um 0,5 Prozent erhGhen.

Das umfassende transatlantische
Handels- und Investitionsabkommen
soll iiber den ,klassischen Ansatz* hi-
nausgehen, bei dem iiblicherweise nur
Z0lle abgebaut und die Mérkte gegen-
seitig fiir Investitionen, Dienstleistun-
gen und die offentliche Beschaffung
geoffnet werden. Dariiber hinaus ist
es auch Ziel des Abkommens, die un-
terschiedlichen technischen Vorschrif-
ten und Produktnormen zu vereinheit-
lichen. Studien zeigen, dass diese Un-
terschiede fiir die Unternehmen Zu-
satzkosten bedeuten, die in etwa ei-
nem Zollsatz von zehn bis 20 Prozent
entsprechen, wobei der {ibliche Zoll-
satz beim Handel mit den USA nur bei
etwa vier Prozent liegt. Es bleibt je-

Foto: Thinkstock

doch kritisch abzuwarten, in welchem
Umfang und Zeitraum sich diese ambi-
tionierten Pléne tatséchlich umsetzen
lassen. Zwar sind die Verhandlungs-
partner an einer schnellen Umsetzung
interessiert — trotzdem werden sich
derartig umfangreiche Verhandlun-
gen iiber mehrere Jahre hinziehen.

Die Handelsbeziehungen zwi-
schen der Europidischen Union und
den Vereinigten Staaten bilden das
Riickgrat der Weltwirtschaft: 47 Pro-
zent des globalen Bruttoinlandspro-
dukts und etwa ein Drittel der welt-
weiten Handelsstrome fallen auf die
beiden Wirtschaftsmachte. Jeden Tag
tauschen die EU und USA Waren und
Dienstleistungen im Wert von rund
zwei Milliarden Euro aus. Experten
sagen voraus, dass ein Abschluss des
Abkommens bis 2027 einen jéhrlichen
BIP-Zuwachs von insgesamt 0,5 Pro-
zent flir die EU und 0,4 Prozent fiir
die USA bedeuten konnte, was jihr-
liche Zusatzeinnahmen von 86 Milli-
arden Euro fiir die EU-Wirtschaft und
65 Milliarden Euro fiir die US-Wirt-
schaft entsprechen wiirde.

Wirtschaftstag USA

Fiir Unternehmen, die den Einstieg
in den amerikanischen Markt su-
chen beziehungsweise ihr Engage-
ment dort ausbauen mochten, bie-
tet die IHK zu Dortmund am 8. April
den Wirtschaftstag USA an. Fachleu-
te der Deutsch-Amerikanischen Han-
delskammer und deutsche sowie ame-
rikanische Anwiélte beziehungswei-
se Rechts- und Steuerexperten geben
einen Uberblick iiber den amerikani-
schen Markt sowie iiber die Themen
Steuern, Firmengriindung, Vertrags-
gestaltung und Arbeitsrecht.

Weitere Informationen:
» Dominik Stute, Tel.0231 5417-315,
E-Mail: d.stute@dortmund.ihk.de

Kompakt

Frist verlangert
Gelangens-
bestitigung neu

Der Protest der Wirtschaft hat Erfolg
gezeigt: Die Regelungen zur Gelan-
gensbestatigung werden geéndert.
Nach mehreren Entwiirfen liegt dem
Bundesrat jetzt eine beschlussrei-

fe Neufassung vor. Die neuen Rege-
lungen sollen dann mit einer Uber-
gangsfrist erst zum 1. Oktober 2013
verbindlich werden. Bis dahin kon-
nen die bislang bekannten Nach-
weise fortgefiihrt werden. Wichtigs-
te Anderung ist, dass neben der Ge-
langensbestatigung auch weiter-
hin andere Nachweismdglichkei-
ten genutzt werden konnen, welche
die Verbringung der Ware belegen.
AuBerdem kann die Gelangensbe-
statigung auch elektronisch einge-
holt werden und in Form einer quar-
talsweisen Sammelbestatigung ab-
gegeben werden. Notwendig wird
die Gelangensbestatigung jedoch,
wenn der Kunde aus dem EU-Aus-
land die Ware in Deutschland selbst
abholt. Ansprechpartner: Roland
Kussel, Tel: 0231 5417-249, E-Mail:
r.kussel@dortmund.ihk.de.
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REACH soll ein hohes Schutzniveau fiir Mensch und Umwelt sicherstellen. Chemikalien, die besonders besorgniserregende Stoffe
enthalten, kommen in ein Zulassungsverfahren.

REACH:
Nachste Frist rickt naher

Foto: BAUA/Uwe Félkner

Ende Mai lauft im ,,REACH-Prozess” erneut eine Frist ab, die fiir die deutsche Wirtschaft
ernst zu nehmende Auswirkungen hat.
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ie Bundesanstalt fiir Arbeitsschutz

und Arbeitsmedizin (BAuA) in Dort-

mund als nationale Auskunftsstelle

fiir Hersteller, Importeure und An-
wender chemischer Stoffe vermutet, dass
manches KMU dies noch nicht erkannt hat.
Hintergrund: 2007 hat die Europdische Uni-
on den REACH-Prozess gestartet. Durch die
Registrierung aller auf dem Markt befindli-
chen Stoffe soll der Wissensstand iiber Che-
mikalien erhoht werden. Auf Basis dieser
Informationen soll der sichere Umgang mit
chemischen Produkten sowie der Schutz von
Mensch und Umwelt wesentlich verbessert
werden.

Am 31. Mai lauft nun die zweite Regis-
trierungsfrist fiir chemische Stoffe ab — wo-
bei es Grenzen gibt, wie Markus Schulte, Lei-
ter der BAuA-Offentlichkeitsarbeit, berich-
tet: ,,Betroffen sind Stoffe, die im Mengenbe-
reich zwischen 100 und 1.000 Jahrestonnen
hergestellt beziehungsweise importiert wer-
den. Sie stellen eine zentrale Rolle in der Lie-

ferkette dar. Werden sie durch die von dieser
zweiten Frist betroffenen Unternehmen nicht
registriert, konnen sie auch nicht weiter ver-
marktet werden.“ Zusatzlich zu den seit 2008
registrierten 4.900 Stoffen rechne die BAuA
bis zum Fristablauf mit 3.000 weiteren regis-
trierten Stoffen in Europa.

Hilfe fiir Unternehmen
Zwar habe man in der BAuA den Eindruck,
dass die Industrie gut aufgestellt sei und
REACH aktiv umsetze. ,Wir vermuten aber,
dass manche KMU noch nicht erkannt haben,
dass sie betroffen sind, geschweige denn an
die Registrierung denken®, so Schulte. Des-
halb wolle die BAUA mit einer Info-Kampag-
ne jetzt auch die letzten Unwissenden aufwe-
cken. Auf www.reach-clp-helpdesk.de kann
sich jedes Unternehmen in ein paar Schritten
Klarheit verschaffen, ob es handeln muss.
Der REACH-CLP-Helpdesk der BAuA, die
Industrie- und Handelskammern und viele
andere Servicestellen kénnen Unternehmen



SERVICE INNOVATION UND UMWELT

leicht helfen, ihre Betroffenheit zu kla-
ren. Ein Beispiel ist das Tool ,Was geht
mich REACH an?“ In ein paar Schritten
kann sich hier jedes Unternehmen on-
line Klarheit verschaffen. Auch fangt die
Seite mit FAQs viele Standard-Fragen
auf. ,Die Zahl der Anfragen nimmt mit
Blick auf das Registrierungsende stetig
zu, deshalb wollen wir schon mit Inter-
netseite und REACH-Broschiiren mog-
lichst viele Wissensdefizite auffiillen, so
Schulte. Die BAuA gibt Broschiiren in der
Reihe ,REACH-Info“ heraus. Zu CLP und
GHS gibt es Faltblitter und Poster. Alle
Broschiiren, Faltbldtter und Poster kon-
nen im Informationszentrum der Bun-
desanstalt in begrenzter Hohe kostenlos
bestellt werden. Viele Publikationen ste-
hen auch im Volltext als pdf-Datei zum

Herunterladen bereit. www.baua.de

Weitere Informationen

» BAUA, Friedrich-Henkel-Weg 1-25,
44149 Dortmund, Tel. 0231 9071-2971,
E-Mail: info-zentrum@baua.bund.de
www.baua.de/reach, www.reach-clp-helpdesk.de

Was ist REACH?

REACH — das steht fiir Registration, Eva-
luation, Authorisation of Chemicals (Re-
gistrierung, Bewertung und Zulassung von
Chemikalien). Diese neue EG-Verordnung
Nr. 1907/2006 zentralisiert und vereinfacht
das Chemikalienrecht europaweit und ist
am 1. Juni 2007 in Kraft getreten. Es ist er-
klartes Ziel, den Wissensstand tiber die Ge-
fahren und Risiken zu erh6hen, die von

Was ist CLP?

CLP — das steht fiir Regulation on Classi-
fication, Labelling and Packaging of Subs-
tances and Mixtures. Die Verordnung (EG)
Nr. 1272/2008 iiber die Einstufung, Kenn-
zeichnung und Verpackung von Stoffen und
Gemischen, auch GHS-Verordnung genannt
(abgeleitet durch die Implementierung des
Globally Harmonised System of Classifica-
tion and Labelling of Chemicals der Verein-
ten Nationen in die EU), ist am 20. Januar
2009 in Kraft getreten. Ziel der Verordnung
ist ein hohes Schutzniveau fiir die mensch-
liche Gesundheit und fir die Umwelt si-

Chemikalien ausgehen konnen. Den Unter-
nehmen wird dabei mehr Verantwortung
fur den sicheren Umgang mit ihren Produk-
ten (ibertragen. Die Bundesbehdrden bie-
ten vielfaltige Informationen zu REACH,
damit sich inshesondere Klein- und Mittel-
standische Unternehmen schnell mit den
neuen Regelungen vertraut machen kon-
nen.

cherzustellen, sowie den freien Warenver-
kehr innerhalb des gemeinsamen euro-
paischen Binnenverkehrs von chemischen
Stoffen, Gemischen und bestimmten spezi-
fischen Erzeugnissen zu gewahrleisten. Die
weltweite Harmonisierung von Vorschrif-
ten fiir die Einstufung und Kennzeichnung
von Stoffen und Gemischen (GHS der UN)
fur das Inverkehrbringen sowie die Verwen-
dung einerseits und den Transport anderer-
seits soll neben dem Schutz des menschli-
chen Lebens und der Umwelt auch zu einer

www.echa.europa.eu/sief_de.asp

WIR
BEWEGEN
FIRMEN.

B2RUN Dortmund am 6. Juni 2013

Gemeinsam Unternehmensziele
erreichen

Das Arbeitsleben ist nur in seltenen Fallen
ein Wunschkonzert. Einer dieser Falle tritt fur
Arbeitnehmer und Arbeitgeber aus Dort-
mund und Umgebung am 6. Juni 2013 zum
mittlerweile vierten Mal ein: der B2ZRUN Dort-
mund. Auch in diesem Jahr konnen Firmen,
Verbande und sonstige Institutionen jegli-
cher Branche und GréRe mit der Teilnahme
an der Deutschen Firmenlaufmeisterschaft
Sport, SpalR und gute Laune mit MafRnah-
men zum Teambuilding und zur Gesundheits-
pravention verbinden.

.Diese Stichworte fallen in den Gesprachen
mitden Unternehmensverantwortlichen, den
Teamkapitanen und naturlich auch den Lau-
fern immer wieder”, sagt Christian Kosters,
Standortleiter des B2RUN Dortmund. ,Das
gemeinsame Bewegen, die gemeinsame Zeit
der Vorbereitung und vor allem auch das
gemeinsame Erlebnis, den B2RUN zu absol-
vieren und am Ende in den SIGNAL IDUNA
PARK einzulaufen oder die Kollegen anzufeu-
ern, machen fir viele Teilnehmer die Deut-
sche Firmenlaufmeisterschaft aus.”

Breiter Raum fiir Kontakt-
und Netzwerkaktivitaten

Ob diese Teilnahme darauf abzielt, die circa
sechs Kilometer lange Strecke moglichst
schnell zu laufen oder allein das Erreichen
der Ziellinie den Beweggrund darstellt, ist je-
dem einzelnen und jeder Laufgruppe selbst
Uberlassen. Aber trotz individueller Fitness
und Laufmotivation schatzen die B2RUN-
Teilnehmer, dass sie gemeinsam mit den Kol-
legen daran wirken, ihre Ziele zu erreichen:
Und das gemeinsame Erreichen von Unter-
nehmenszielen ist auch fur den wirtschaftli-
chen Erfolg unabdingbar.

Dies gilt ebenso fur die positive Aufdendar-
stellung und die Kommunikation mit Kunden,
Partnern oder auch potentiellen Mitarbei-
tern. Auch vor diesem strategischen Hinter-
grund eignet sich der B2RUN als Plattform.

Vereinfachung des Welthandels fiihren.

o ;mundef"*l

. " kshardy .

Dazu ist es gar nicht erforderlich, das
schnellste oder das ,fitteste” (teilnehmer-
starkste) Team zu stellen. Allein die Teil-
nahme bietet den aktiven Laufern und den
unterstlitzenden Kollegen breiten Raum fur
Kontakt- und Netzwerkaktivitaten — in der
zwanglosen Atmosphare vor, wahrend und
nach dem Lauf sowie auf der anschlief3en-
den After-Run-Party im Stadion.

Fur die Dortmunder Ausgabe des B2ZRUN am
6. Juni rechnen die Organisatoren mit Uber
400 Unternehmen und einer Rekordteilneh-
merzahl von bis zu 10.000 Startern.

Kontakt unter:
koesters@b2run.de

B2RUN portmund

Ruhr Wirtschaft Marz 2013
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GrolSes Interesse an
[HK-Recyclingborse

Wiederverwertung liegt im Trend, das zeigt auch die Entwicklung der
IHK-Recyclingbdorse.

ie Zahl der Inserate hat sich im

vergangenen Jahr gegeniiber

2011 gut verdoppelt. Nach An-
gaben des Deutschen Industrie- und
Handelskammertages (DIHK) such-
ten 2012 rund 100.000 Unternehmen
unter der Adresse www.ihk-recycling-
boerse.de nach verwertbaren Materi-
alien. Diese Rekordbeteiligung fiihrt
der DIHK auf die wachsende Bedeu-
tung der Rohstoffsicherung, steigen-
de Preise, verbesserte Markttranspa-
renz und auch darauf zuriick, dass die
Betriebe zunehmend einen eigenver-
antwortlichen Beitrag zum Umwelt-
und Ressourcenschutz leisten wol-
len. Der aktuellen DIHK-Auswertung
zufolge wurden im vergangenen Jahr
genau 1.000 Inserate geschaltet, 104
Prozent mehr als 2011. Im Schnitt in-
teressierten sich fiir jede Anzeige 100
Unternehmen. Die Recyclingborse im
Bezirk der IHK zu Dortmund verzeich-
nete 2012 insgesamt 593 Nachfragen
seitens der Unternehmen. Das Sys-
tem steht nicht nur sdmtlichen IHK-
Mitgliedsunternehmen kostenfrei zur
Verfiigung, sondern auch allen ande-
ren Betrieben. Mit der Recyclingborse
nutzen Unternehmen das wirtschaft-

- - o~

Auch alte Kartonagen sind ein Fall fiir die IHK-Recyclingbérse.

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

liche Potenzial einer rohstoffsicheren
Kreislaufwirtschaft. Betriebe kénnen
inserieren, wenn sie Verwertungs-
moglichkeiten fiir ihre Abfélle oder
Wertstoffe suchen und Kunststoffe,
Kartons, Holzreste, Elektronikschrott
oder Metalle abgeben mochten.

Bares Geld
Andererseits werden im System na-
tlirlich auch Unternehmen fiindig, die
selbst verwertbare Stoffe benotigen.
Abfallerzeuger sparen mit dem On-
lineportal also nicht nur eine fachge-
rechte Entsorgung ein, sondern mit
dem Verkauf verwertbarer Abfallpro-
dukte verdienen sie auch bares Geld.
Abnehmer dieser Produkte hinge-
gen profitieren, da sie die Kosten fiir
die Beschaffung von Rohstoffen redu-
zieren konnen. Zugleich zeigen bei-
de Seiten ihr Engagement fiir die Um-
welt. Betreiber der technischen Platt-
form sind alle 80 Industrie- und Han-
delskammern.

Weitere Informationen

» |HK zu Dortmund, Roland Georgii,
Tel. 0231 5417-99, E-Mail:
r.georgii@dortmund.ihk.de.

Foto: Thinkstock

Kalender

Veranstaltungen der
IHK zu Dortmund

8. April 2013
Wirtschaftstag USA
IHK zu Dortmund
Dominik Stute

Tel. 0231 5417-315

16. April

Smart Meter, Smart Grid
und Energiemarktplatz -
Aspekte zukiinftiger
Energieversorgung fiir KMU
FH Dortmund

Petra PreiB3

Tel. 0231 5417-275

17. April 2013

Seminar ,Auftragsarbeiten
und Entsendungen in den
Niederlanden”

IHK zu Dortmund

Agathe Szymanski-Hallerberg
Tel. 0231 5417-247

22. April 2013
Kompetenzkreis Energie
IHK zu Dortmund

Fabian Stiitz

Tel. 0231 5417-229

4. Juni 2013
Georgien-Intensivsprechtag
IHK zu Dortmund

Dominik Stute

Tel. 0231 5417-315

20. Juni 2013

e.day - Energie im Dialog
Kongresszentrum Westfalenhallen
Dortmund

Fabian Stiitz

Tel. 0231 5417-229

Juni oder Juli 2013

Zwei Jahre Freihandels-
abkommen mit Siidkorea
IHK zu Dortmund

Dominik Stute

Tel. 0231 5417-315

26. September 2013

MDM - Sturm im Wasserglas?
Oder wie kommt man von
falschen Geodaten zu validen
Wetterdaten?

IHK zu Dortmund

Petra PreiB

Tel. 0231 5417-275

Weitere Informationen
und Anmeldung unter:
www.dortmund.ihk24.de/
veranstaltungen
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Torsten Schmalbrock, NRW.Bank, Marcus Miiller, EnergieAgentur.NRW, Heinz-Gerhard
Schuk, Bezirksregierung Arnsberg, und Fabian Stiitz, IHK zu Dortmund (v. I.), informier-
ten bei einer Regionaltagung am 20. Februar iiber das KWK-Impulsprogramm. Foto: Printz
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Industrie- und Handelskammer zu Dortmund

Den Hebel ansetzen

Die EnergieAgentur.NRW und die IHK haben das neue Kraft-Warme-
Kopplungs-Programm der Landesregierung vorgestellt.

ie Kraft-Warme-Kopplung (KWK)

stellt eine zukunftsorientierte

unddkologischeTechnologiedar,
die wichtig ist, um die Ziele der Ener-
giewende zu erreichen. Sie erhoht die
Effizienz des Brennstoffeinsatzes und
hilft zugleich, CO,-Emissionen zu ver-
meiden. Sie ist dabei ein so wichtiger
Baustein, dass die Bundesregierung
ihren Ausbau als eigenes Ziel im Rah-
men der Energiewende definiert hat:
Bis 2020 sollen 25 Prozent des Stroms
in Kraft-Warme-Kopplung erzeugt
werden. Die Landesregierung hat die-
ses Ziel in ihrem Koalitionsvertrag
auch fiir NRW festgesetzt. Bundesweit
stehen wir heute jedoch erst bei einem
Anteil von etwas mehr als 15 Prozent.
Studien gehen davon aus, dass das
Ziel wohl um fiinf bis sechs Prozent-
punkte verfehlt wird. Grund: Die be-
stehende Forderung sei ungentiigend,
die hohen Anfangsinvestitionen der
Technik tragbar zu machen.

An genau dieser Stelle will die
Landesregierung mit dem neuen
KWK-Impulsprogramm, welches sich
ausschlieBlich an Unternehmen rich-
tet, den Hebel ansetzen. Durch eine
Zuschussforderung und zinsgiinsti-
ge Kredite der NRW.Bank fiir den Bau
neuer sowie die Umriistung bestehen-
der Anlagen bietet es vielen Unterneh-
men eine attraktive Moglichkeit, In-

vestitionen in mehr Energieeffizienz
und damit Kosteneinsparungen zu er-
reichen. Die Forderung des KWK-Im-
pulsprogramm setzt sich aus zwei
Bausteinen zusammen, dem NRW/
EU-Investitionszuschuss und dem
NRW/EU-Investitionskredit.

NRW/EU-Investitionszuschuss:
KWK-Anlagen bis 50 kWel sowie KWK-
bezogene Maflinahmen bis zu einem
Investitionsvolumen von 50.000 Eu-
ro werden mit einem Investitionszu-
schuss gefordert. Forderantrdge kon-
nen bei der Bezirksregierung Arns-
berg gestellt werden. Die Forderung
richtet sich vor allem an kleine und
mittlere Unternehmen in NRW.

NRW/EU-Investitionskredit:

Der Neubau sowie die Umriistung oder
Erweiterung bestehender KWK-Anla-
gen mit mehr als 50 kWel werden mit
zinsverbilligten Darlehen der NRW.
Bank gefordert. Antragsberechtigt
sind alle Unternehmen, die die zu for-
dernde KWK-Anlage selbst betreiben.
Bei Neuanlagen kann sowohl die In-
vestition in einzelne Anlagen als auch
der Zusammenschluss mehrerer Anla-
gen gefordert werden. Die Antragstel-
lung erfolgt {iber die Hausbank.

www.dortmund.ihk24.de/
innovation/energiefragen
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SERVICE

Work-Life-Balance - Der richtige
Umgang mit Stress und Entspannung
9.-10.4.2013 390 €

Business-Etikette fiir die
Chef-Assistenz
10.4.2013 195 €

Mitarbeiter-Kritikgesprache als
Fithrungsaufgabe
11.-12.4.2013 430 €

Anlagevermdgen - Aktuelles zur
Buchfiihrung und Bilanzierung
16.4.2013 195 €

Fithrungsstéarke im Vertrieb | -
Kommunikation und Motivation

als Vertriebsfithrungskraft

16.4.2013 195 €

Datenschutzrecht aktuell -
Die Neuregelungen seit 2009/2010
16.4.2013 195 €

Professionelles Telefonieren - geziel-
te und effiziente Gesprachsfiithrung
17.4.2013 195 €

Online Marketing -
How to get involved
18.4.2013 195 €

Grundlagen der Informationssicher-
heit und des IT-Risikomanagements
18.4.2013 215 €

Erfolgreiche Geschafte und
Zusammenarbeit mit Russland
18.4.2013 245 €

AuBendienstcontrolling - Zielgerich-
tete Steuerung lhres Vertriehsteams
19.4.2013 195 €

Meisterhafte Konfliktlésung
20.+27.4.2013 350 €

Vertrieb 2.0 — Wie Sie das Internet
und soziale Netzwerke als Vertriebs-
kandile einsetzen

23.4.2013 195 €

Cloud Computing -

Essentielles Basiswissen fiir den
erfolgreichen Einsatz in Unternehmen
23.4.2013 215 €

Integraler Fiihrungsstil I -

Erkennen Sie sich selbst,

nutzen Sie lhre Chancen

25.-26.4.2013 690 €

Konnen Sie oder wollen Sie nicht?
Motivationsstrategien
25.-26.4.2013 430 €

Ruhr Wirtschaft Marz 2013

IHK.DIE WEITERBILDUNG

Das Programm April/Mai 2013

Wie mache ich mich selbststandig? -
Existenzgriindungsseminar
25.4.2013 30 €

Kleines ,,Controlling” fiir ,nichtkauf-
mannische Fithrungskrafte”
26.4.2013 195 €

Personalentwicklung 2.0 - Profes-
sionelle Personalentwicklung mit
Twitter, Facebook & Co.

26.4.2013 195 €

Social Media im Personalmarketing |
- Employer Branding und Web 2.0
29.4.2013 195 €

Unterrichtung im Bewachungs-
gewerbe - Personal

8.-12.4.2013 405 €
Fachkraft Zoll und AuBenwirtschaft
8.-20.4.2013 1.350 €
Technisches Englisch
8.4.2013-17.2.2014 930 €
IT-Sicherheitsheauftragter (IHK) Modul 2
10.-12.4.2013 1.990 €

Personal-Management (IHK)
13.4.-13.7.2013 1.250 €

Unterrichtung im Bewachungs-
gewerbe - Unternehmer

Erwerb der Aushildereignung (Mi/Fr)
12.4.-17.7.2013, 480 €

Medienfachwirt Print oder Digital
12.4.2013-8.9.2014 5.650 €

Industriemeister - Fachrichtung Print-
medien (Fr/Sa)

12.4.2013-8.9.2014 5.650 €
33. Industriemeisterlehrgang Metall
(sa)

13.4.2013-29.10.2016 5.550 €
12. Industriemeisterlehrgang Elektro-
technik (Sa)

13.4.2013-29.10.2016 5.950 €
Fachkaufmann fiir Einkauf und Lo-
gistik

16.4.2013-17.9.2014 2.500 €
34. Industriemeisterlehrgang Metall
(Mo/Di/Do)

22.4.2013- 28.4.2016 6.030 €

Erwerb der Aushildereignung fiir
Fachwirt-Absolventen (Fr/Sa)

26.4.-11.5.2013 280 €
Erwerb der Ausbildereignung (Sa)
27.4.-20.7.2013 480 €
18. Immobilienfachwirt
30.4.2013-17.5.2015 2.450 €
Aus- und Weiterbildungspadagoge
(Di/Do)

7.5.2013-17.10.2014 2.950 €

Erwerb der Ausbildereignung -
Vollzeit
8.-29.5.2013 480 €

15.-26.4.2013 780 €
Buchfiithrung und Abschluss
15.4.-15.7.2013 525 €
Franchise Management
16.4.-19.12.2013 1.900 €
Logistik und Logistikcontrolling (IHK)
22.4.-13.7.2013 1.100 €
Marketing-Referent (IHK)
29.4.-6.7.2013 1.350 €

Unterrichtung im Bewachungs-
gewerbe - Personal
13.5.-17.5.2013 405 €

Praxiswissen Recht (IHK)
25.5.-13.7.2013 995 €

Vorbereitung auf die Sachkenntnis-
priifung im Einzelhandel
8.-10.4.2013, 250 €

Gepriifter Logistikmeister (Di/Sa)
9.4.-31.10.2015, 5.790 €

Erwerb der Aushildereignung -
Vollzeit (Hamm)

13.-31.5.2013 480 €
Fachkaufmann fiir Vertriebsmanage-
ment (Sa)

25.5.2013-14.2.2015 2.600 €

IHK.Die Weiterbildung.

Gepriifte Qualitat nach DIN EN 1SO 9001: 2008
Bekannte Lehrgangsangebote und Trager, die
auf IHK-Priifungen vorbereiten, konnen tber
das Weiterbildungsinformationssystem (WIS)
im Internet unter http://wis.ihk.de/ihk-prue-
fungen/anbieterliste eingesehen werden.
Weitere Information und Anmeldung:
Industrie- und Handelskammer zu Dortmund,
Maérkische StraBe 120,

44141 Dortmund

Telefon: 0231 5417-99

Telefax: 0231 5417-330

Internet: www.dortmund.ihk24.de

E-Mail: info@dortmund.ihk.de



Personal gewinnen,
binden und halten

Wie Unternehmen dem demografischen Wandel begegnen konnen,
klarte das IHK-Forum Personalentwicklung am 1. Marz.

eniger Menschen im er-

werbsfdhigen Alter und al-

ternde Belegschaften — das
bringt die Folgen der demografischen
Entwicklung fiir Unternehmen auf
den Punkt und hat Konsequenzen fiir
die betriebliche Personalpolitik. Die
Verantwortlichen der knapp 60.000
Mitgliedsunternehmen der IHK zu
Dortmund miissen sich damit ausein-
andersetzen, wie sie dem drohenden
Fachkrédftemangel begegnen. Mitar-
beitergewinnung bzw. —-bindung, der
Wissenstransfer von ausscheidenden
Beschiftigten sowie Gesundheits-
konzepte fiir alternde Belegschaften
sind Teile dieser Herausforderungen.
Wiéhrend Grofunternehmen vielfach
schon Losungen vorhalten, suchen
kleine und mittelstindische Unter-
nehmen (KMU) meist noch nach ge-
eigneten Strategien.

Das erste IHK-Forum Personalent-
wicklung suchte nach Antworten auf
die oben genannten Herausforderun-
gen. 45 Unternehmer oder Personal-
leiter nutzten die Chance, sich {iber
mogliche Konzepte zu informieren.
Dr. Oliver Stettes, Leiter des Kompe-
tenzfeldes Arbeitsmarkt- und Perso-
nalokonomie des Instituts der deut-

IHK-Vizeprasidentin Britta Feiler im
Gesprach mit Dr. Oliver Stettes.

Foto: Kampert

schen Wirtschaft Koln, erlauterte das
Konzept der lebenszyklusorientierten
Personalpolitik.

Mit der Veranderung der Alterspy-
ramide sei auch Bewegung in die Le-
bensgestaltung der Menschen gekom-
men, so Stettes. Die klassische Dreitei-
lung in Ausbildung, Beruf und Ruhe-
stand werde immer haufiger durch ei-
ne flexiblere Lebensplanung der Mit-
arbeiter ersetzt. ,Unternehmen, die
sich diesen neuen Anforderungen
stellen und die Themen Ausbildung,
Weiterbildung, Gesundheit und Fami-
lie iiber den gesamten Lebensverlauf
hinweg berticksichtigen, werden lang-
fristig erfolgreich sein“, betonte er. Sie
orientieren die betriebliche Personal-
politik am Lebenszyklus und setzen
mit personalpolitischen Manahmen
in allen Lebensphasen an, um die Po-
tenziale der Beschiftigten zu erschlie-
Ren. Matthias Stiller, Leiter der IHK-
Weiterbildung, griff in seinem Kurz-
vortrag das Thema auf und berichte-
te von ersten Ergebnissen einer Wei-
terbildungsbedarfsumfrage im IHK-
Bezirk. Eine Erkenntnis der Umfra-
ge ist beispielsweise, dass nur 14 Pro-
zent der befragten Unternehmen bis-
her Weiterbildung zur Mitarbeiterbin-
dung oder -gewinnung nutzen. Hier
gibt es noch grof3e Potenziale fiir IHK-
Mitgliedsunternehmen, sich gegen-
iiber anderen als guter Arbeitgeber zu
positionieren.

Weitere Kurzworkshops zu den
Themen Mitarbeiterfithrung und Per-
sonalgewinnung iiber Social Media
rundeten das erste IHK-Forum Per-
sonalentwicklung ab. Wegen des gu-
ten Zuspruchs wird die IHK-Weiter-
bildung diese Veranstaltung im kom-
menden Jahr wiederholen. Das Kon-
zept der lebenszyklusorientierten Per-
sonalpolitik zum Download:

» http://www.iwkoeln.de
Stichwort ,Personalkompass”

Cloud Computing
in Unternehmen

Bei der Einfiihrung von Cloud Com-
puting in Unternehmen spielen

vor allem viele datenschutzrechtli-
che Fragen eine entscheidende Rol-
le. Auch die rechtssichere Vertrags-
gestaltung mit Cloud-Dienstleistern
erfordert juristisches Fachwissen. In
diesem Seminar erwerben die Teil-
nehmer essentielles Grundwissen
zum Thema Cloud Computing sowie
zum wirtschaftlichen und daten-
schutzkonformen Einsatz in Unter-
nehmen. 23.4.2013

Projekte managen
wie ein Profi

Professionelles Projektmanagement
ist mittlerweile ein Grundpfeiler fiir
den Unternehmenserfolg. Der ers-
te Teil der zweiteiligen Seminarrei-
he stellt von der Vision bis zum Pro-
jektabschluss alle wichtigen Pro-
jektphasen vor. In praxisnahen
Ubungen lernen die Teilnehmer, Be-
teiligte von ihren Projektvorhaben
zu iiberzeugen, Mitarbeiter zu mo-
tivieren und Projektgruppen zu fiih-
ren. Methoden des Projektmanage-
ments helfen, Projekte effizient und
kostensparend zu planen, zu steu-
ern und zu kontrollieren.  8.5.2013

Ruhr Wirtschaft Marz 2013
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Comics, Filme
und Traume

Ein Riickblick auf die Anfange des Comics und des Animationsfilms
steht im Mittelpunkt zweier Ausstellungen in Dortmund.

nter dem Titel ,Winsor McCay.
Comics, Filme, Traume* ist im
Museum fiir Kunst und Kultur-
geschichte (MKK) eine grof3e Retro-
spektive zum Werk des bedeutendsten
Wegbereiters des Comics im frithen

Winsor McCay: Details aus , Little Nemo in

Slumberland. Abb. (2): MKK

66 Ruhr Wirtschaft Marz 2013

20. Jahrhundert zu sehen. Im benach-
barten RWE Tower laufen unter dem
Titel ,Fantasmagorie“ die friihesten
Animationsfilme der Filmgeschichte.
Beide Prasentationen wurden durch
Dr. Alexander Braun kuratiert.

Winsor McCay (1869 bis 1934) hat
mit seinen Arbeiten die Standards des
Animationsfilms mehr als ein Jahr-
zehnt vor Walt Disney giiltig definiert.
Insbesondere mit seinen weltbekann-
ten Comic-Serien ,Little Nemo in
Slumberland“ (ab 1905) und , Dream
of the Rarebit Fiend“ (,,Iraum eines
Kéasetoast-Liebhabers®, ab 1904), die
grof’formatig und zumeist farbig in
den amerikanischen Sonntagszeitun-
gen erschienen, gelang es dem Multi-
talent ein grof3es Publikum zu begeis-
tern. Seine innovativen, an Jugend-
stil und Vaudeville-Theater orientier-
ten und den Surrealismus vorwegneh-
menden Bildfindungen beeindrucken
bis heute.

Die tiefsinnigen Bilderzdhlungen
entfiihrten die Leser — iibrigens zeit-
gleich mit den psychoanalytischen
Traumdeutungen Sigmund Freuds —
ins menschliche Unbewusstsein, in ei-
ne Welt der Fantasie, aber auch der
Manien und (Alb-)Traume.

Nach erfolgreichen Prasentatio-
nen unter anderem in Basel, Trois-
dorf und Hannover ist in der Ausstel-
lungshalle des MKK bis zum 2. Juni
mit rund 200 Exponaten die umfang-
reichste Winsor-McCay-Schau zu se-
hen. Die Ausstellung erzédhlt anhand
vieler Originalzeichnungen und den
préachtigen Originalseiten der Zeitun-
gen die spannende Kulturgeschichte

der frithen Massenmedien und Enter-
tainment-Betriebe, der Weltausstel-
lungen im 19. Jahrhundert und der
zerrissenen US-Gesellschaft auf ih-
rem Weg in den Ersten Weltkrieg. His-
torische Postkarten, Spielzeugfigu-
ren, Plakate und Zeitschriften betten
McCays Werk ein in den historischen
Kontext der aufstrebenden Megame-
tropole New York nach der Jahrhun-
dertwende.

~Fantasmagorie” im RWE Tower
Die Ausstellung ,Fantasmagorie“
lauft bis zum 12. April im Foyer des
RWE Towers. Sie konzentriert sich
auf die frithesten Zeichentrickfilme
der Geschichte. Neben ersten Experi-
menten von J. Stuart Blackton (USA,
1906) und Emile Cohl (F, 1908) ist es
vor allen Dingen Winsor McCay (USA,
ab 1911) gewesen, der iiber ein Jahr-
zehnt vor Walt Disney in Animati-
onsfilms neue Standards setzte. Auch
Filmbeispiele von Max Fleischer sind
zu erleben. Die Présentation erfolgt
in Kooperation mit dem MKK Dort-
mund im Rahmen der groflen Win-
sor McCay Retrospektive. Dr. Hanns-
Ferdinand Miiller, Vorstandssprecher
der RWE Vertrieb AG: ,Konnen Co-
mics Kunst sein? Diese Frage haben
wir bereits 2009 mit ,,Ja!“ beantwor-
tet. Damals prasentierten wir fantasti-
sche Zeichnungen aus dem ,Jahrhun-
dert der Comics“ und widmeten uns
den Zeitungsstrip-Jahren. Jetzt gilt es,
bei uns die frithesten Animationsfilme
der Filmgeschichte zu entdecken.“ Die
RWE zeigt die Stummfilme als Projek-
tionen, die auch in der Nacht vom o6f-
fentlichen Raum aus einsehbar sind.
Das Foyer wird zum Kino: Bilder und
Besucher geraten in Bewegung.

Information und Buchungen

» Museum fiir Kunst und Kulturge-
schichte, HansastraBe 3, Dortmund,
Di, Mi, Fr, So 10-17 Uhr, Do 10-20
Uhr, Sa 12-17 Uhr; Eintritt: 6 €, erm.
3 €; Tel. 0231 50-26028, E-Mail:
info.mkk@stadtdo.de

» RWE Tower (Foyer), Freistuhl 7,
Dortmund, werktags 9-18 Uhr;
Eintritt frei; Tel. 0231 4382915



SERVICE

KULTURKALENDER

Das Programm Marz/April 2013

Gustav-Liibcke-Museum

Neue Bahnhofstr. 9, 59065 Hamm

Tel. 02381 175701

www.hamm.de/gustav-luebcke-museum
~Menschenbilder im

Expressionismus”

Kurhaus Bad Hamm

Ostenallee 87, 59071 Hamm

Tel. 02381 17-5501, www.hamm.de
Konstantin Wecker & Band
»Langsam werd’ ich ungemiitlich”,

Kabarett von und mit Stefan Waghubinger
JFriihlingsErwachen”, Rock-Musical

Kulturschmiede Frondenberg/Ruhr
Ruhrstr. 12, 58730 Frondenberg
Tel. 02373 9772-20
www.kulturzentrum-ruhraue.de

Blue Thumb

Rohrmeisterei Schwerte
RuhrstraBe 20, 58239 Schwerte
Tel. 02304 2013001
www.rohrmeisterei-schwerte.de/
Chris Kramer & Friends
Inklusionsparty mit live Musik von
.Reggatta meets Sting”

Schloss Cappenberg

Schlossberg, 59379 Selm-Cappenberg

Tel. 02306 71170, www.kreis-unna.de
. Felix Nussbaum im Spiegel

seiner Zeit"

Haus Opherdicke
Dorfstr. 29, 59439 Holzwickede
Tel. 02301 9183972
www.kulturkreis-unna.de
Echoes of Swing
Delian Quartett

Heinz-Hilpert-Theater
Kurt-Schuhmacher-Str. 39, 44534 Liinen
Tel. 02306 104-2299
www.kulturbuero-luenen.de
Chinesischer Nationalcircus ,Feng

Shui - Balance des Lebens”

,Grafin Mariza”

Thomas Freitag
«Der kaltwiitige Herr Schiittloffel”

Stadtmuseum Bergkamen
»Zwischen Alltag und Glamour”

— Modewelten der Barbie-Puppen
Stadtische Galerie ,sohle 1"

Alex Bér ,Die Magie des
Augenblicks”
JahnstraBe 31/Museumsplatz
59192 Bergkamen-Oberaden
Tel. 02306 306021-0
www.stadtmuseum-bergkamen.de

Zentrum fiir Intern. Lichtkunst Unna
Lindenplatz 1, 59423 Unna

Tel. 02303 1037770
www.lichtkunst-unna.de
Licht Linien | Light Lines

Stadthalle Unna
Parkstr. 44, 59425 Unna
Tel. 02303 96805-0
www.stadthalle-unna.de

Der Familie Popolski

+Wie der Elefant zu seinem
Riissel kam”, Kindertheater

JAuf ein Neues”, Theater

Museum Ostwall im Dortmunder U
Leonie-Reygers-Terasse
44137 Dortmund, Tel. 0231 5025522
www.museumostwall.dortmund.de
:Wa(h)re Kunst.
Der zweite Blick.
Sammlung in Bewegung

DASA
Friedrich-Henkel-Weg 1-25
44149 Dortmund, Tel. 0231 9071-2479
www.dasa-dortmund.de
: ,Do It Yourself —
Die Mitmach-Revolution”
.Back to Balance”

Kiinstlerhaus Dortmund
Sunderweg 1, 44147 Dortmund
Tel. 0231 826847
www.kuenstlerhaus-dortmund.de

»Das Nahe und die Ferne”,
Fotografie und Raum

Theater Dortmund

KuhstraBe 12, 44137 Dortmund,

Tel. 0231 5027222, www.theaterdo.de

JFeine Jade”, Ballett
,Die 39 Stufen”
.Die Leiden des jungen Werther”

,La Cantina Adrenalina”
.|l Trovatore — Der Troubadour”

Konzerthaus Dortmund
BriickstraBe 21, 44135 Dortmund
Tel. 22696200
www.konzerthaus-dortmund.de
Die schonsten Opernchére”
7. Philharmonisches Konzert
3. Familienkonzert
Anoushka Shankar

HCC Dortmund
Konigswall 21, 44137 Dortmund
Tel. 0231 9056166, www.hcc-dortmund.de
»China -
Traum der roten Kammer”, Ballett
.Mitteilungen fir
interessierte Dorfbewohner”
Waldemar Hartmann
. Dritte Halbzeit”
Schauspiel Dortmund: ,Waisen”

Grafin Mariza

Die ebenso reiche wie schone Gra-
fin Mariza kann sich ihrer Verehrer
— und diverser Mitgiftjager — kaum
mehr erwehren. So erfindet die tem-
peramentvolle Frau einen Verlobten
— nur leider gibt es tatséchlich ei-
nen Baron dieses Namens, der die
Verlobungsanzeige gelesen hat und
auch zu Marizas Entsetzen nicht ab-
geneigt ist, sie zu heiraten und das
just in dem Moment, wo sie auf ih-
rem Landgut den neuen Verwalter
Tassilo kennen gelernt hat, der ihr —
Standesunterschiede hin oder her —
viel besser gefallt als alle Verehrer
Zuvor. 24.4., Heinz-Hilpert-Theater

Riickenarbeit

LRiicken haben” ist mittlerweile zum
geflligelten Wort geworden. Die Wir-
belsaule wird zunehmend als medizi-
nischer Problemfall wahrgenommen:
als Albtraum jeder Krankenkasse, als
Jobkiller und als Quelle einer persén-
lichen Schmerzgrenzerfahrung. Dabei
ist Gesundheit mdglich. Daher wid-
met die DASA Arbeitswelt Ausstel-
lung in Dortmund dem Riicken nun
ihre neue Sonderausstellung , Back
to Balance” und fiihrt das komplexe
Zusammenspiel von Wirbeln, Mus-
keln und Nerven vor Augen.

bis 26.5., DASA
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Beim Unternehmerinnentag NRW stehen im Rahmen der Kooperationsbhorse wieder Expertinnen Rede und Antwort.

Foto: RevierA

Unternehmerinnentag NRW

Am 20. April findet der Unternehmerinnentag NRW im Wissenschaftspark Gelsenkirchen statt.
Eine gute Gelegenheit, zu diskutieren, Kontakte zu kniipfen und sich zu informieren.

ach einem Jahr kreativer Pause

startet die Tagungsreihe nun im

zweijdhrigen Rhythmus. Ver-
anstalterinnen der Tagung sind seit
16 Jahren Cornelia Sperling und Bir-
git F. Unger von der RevierA GmbH
in Essen. Sie sind selbst seit 22 Jah-
ren selbstdndig und aktiv in Netzwer-
ken, Verbanden und den Gremien der
Wirtschaft. Mitveranstalter sind die
Wirtschaftsforderungen der Stadte
Bochum, Dortmund und Essen. Getra-
gen wird die Tagung von iiber 38 Ko-
operationspartner/innen in NRW.

Um zehn Uhr er6ffnen NRW-Wirt-
schaftsminister Garrelt Duin und Gel-
senkirchens Oberbiirgermeister Frank
Baranowski mit den Veranstalterin-
nen die Tagung. Die Teilnehmerinnen
erwartet ein volles Programm: Se-
minare zu betriebswirtschaftlichem
Know-how, Marketing oder Manage-

AITACUS;

Maschinentransporte

E

Betriebsumziige

Hallenmobilkrane 12-60t

Gabelstaplermietflotte 1-27t

Wuppertal

www.marcustransport.de

mentstrategien. In
Vortragen geht es
um Finanzierungs-
modelle, Griin-
dungs-Checkups
und was alles pas-
sieren kann, wenn
Chefinnen in die
Jahre kommen. Im
Zentrum stehen die-
ses Jahr Ideen, ,die
im  Unternehmen-
salltag oft aufblit-
zen — und zu schnell
wieder im Wirbel
der  Arbeitswoche
verschwinden®, so
Cornelia  Sperling
und Birgit F. Unger.
,Diesen Ideen wol-
len wir Fliigel verleihen.“ Das Diskus-
sionsforum am Mittag beschéftigt sich
mit dem Stiihlerii-
cken in Wirtschafts-
gremien, denn im-
mer mehr Frau-
en kandidieren fiir
Vollversammlungen
in Kammern und
berufsstdndischen
Verbanden - und
sie werden gewdéhlt.

i-I_' -

Unternehmerinnentag NRW

20. April

M1

2015

GEISenkircnen
www.chefin-online.de

Gabelstaplerservice

Zum Alten Zollhaus 20-24 42281 Wuppertal
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Tel 0202-27041-0
Fax 0202-708546

Experten stehen im
Rahmen der Koope-

rationsborse,  der
Mentoring-Arena,
sowie der Beraterin-
nen- und Coaching-
Insel Rede und Ant-
wort. Auf dem Aus-
stellungsparcours
prasentieren  sich
Kooperationspart-
ner, Chefinnen mit
ihren Unternehmen
und die Netzwerke.
Sie geben vielfalti-
ge Informationen,
Unterstiitzung und
Tipps. Von 10 bis
17:30 Uhr wird dis-
kutiert, kontaktet,
vernetzt, beraten,
kooperiert, dazuge-
lernt. Ein inspirierender Tag also. Die
Veranstalterinnen rechnen mit rund
700 Teilnehmern ,Hier saugen Un-
ternehmerinnen Nektar, nicht nur fiir
den Alltag. Ménner sind herzlich will-
kommen, ausschlieBlich die Seminare
sind Frauen vorbehalten® sagt Corne-
lia Sperling.

,Die geschiftliche Weiterentwick-
lung gibt auch der personlichen ei-
nen ordentlichen Schubs*, ist sich Bir-
git F. Unger sicher. Das ausfiihrliche
Programm und die Anmeldung gibt es
unter

www.chefin-online.de



SERVICE MESSE

MESSEKALENDER

Das Programm Mai 2013

IFFA 14.-16.5., Niirnberg
4.-9.5., Frankfurt/Main SENSOR+TEST
LIGNA HANNOVER 14.-16.5., Niirnberg

6.-10.5., Hannover

TUNING WORLD BODENSEE
9.-12.5., Friedrichshafen

Control
14.-17.5., Stuttgart

LinuxTag
Hund & Heimtier 22.-25.5., Berlin
10.-12.5., Westfalenhalle/Dortmund PIETA
interzum 24.-26.5., Dresden
13.-16.5., KoIn

Stone+tec Niirnberg
29.5.-1.6., Niirnberg

LASER World of PHOTONICS
13.-16.5., Miinchen

Weitere Informationen

Empfehlung

?Zp::';ezhf ‘ zu den Messen gibt es beim
19 B IHK-Informationszentrum unter
PCIM Europe Tel. 0231 54 17-170.

Die Welt in Klein

Jamaika-Musik und Tiergerausche aus dem Dschungel:
Die Intermodellbau lockt mit faszinierenden Modellbahnanlagen.

uf Europas grofter Messe fiir

Modellbau und Modellsport

stehen vom 10. bis 14. April in
Dortmund gleich zwei Hallen im Zei-
chen der Modelleisenbahn. Laut Be-
sucherbefragung liegt dieses Thema
auf Platz eins der Beliebtheitsskala. In
diesem Jahr sind neben den Produk-
ten der Aussteller wieder rund 30 sel-
tene internationale Modellbahnanla-
gen ausgestellt. Darunter mehrere aus
den Beneluxstaaten.

Jairuba ist ein touristisches Reise-
ziel in der Ndhe von Madagaskar, 6st-
lich von Afrika. Und Blue Bay Beach
Rail ist eine kleine Modellbahnanla-
ge im Mal3stab 1:87, die dieses The-
ma auf der Intermodellbau aufgreift.
Die Anlage hat eine Fldche von 125
mal 65 Zentimetern. Auf der Vorder-
seite kommt der Zug links aus dem
Dschungel, passiert den Haltepunkt
und verschwindet rechts wieder in ei-
nem Tunnel. Um die tropische Land-
schaft realisieren zu konnen, haben
die Erbauer die Modell-Palmen und

Bananenbdume eigens aus Stid-Korea
importiert. Diese sind handgefertigt,
kiinstlich gealtert, und oben in der
Palme befinden sich sogar Kokosniis-
se. Der blendend weilde Sandstrand
von Jairuba, die Palmen und das kris-
tallklare blaue Wasser vermitteln den
perfekten Eindruck einer ,Bounty“-
Insel. Um diese Atmosphére einzufan-
gen, wurde die Anlage mit einem ei-
genen Licht- und Sound-System aus-
gestattet. So kann man den Wellen-
schlag des Meeres horen, die Gerdu-
sche der Tiere aus dem Dschungel
und die typische Musik von Jamaika.
Insgesamt bietet die Messe in sieben
Hallen mehr als 20.000 Modelle aller
Sparten — Flugzeuge, Eisenbahnen,
Fahrzeuge, Schiffe und vieles mehr.
Mehr als 500 Aussteller nehmen teil.
2012 kamen 88.000 Besucher.

» Tipp: Karten sind liber das neue
Online-Ticketing-System der Messe
Westfalenhallen giinstiger als an der

Tageskasse.  www.intermodellbau.de

Hier geht’s
um die Wurst

Rund 950 Aussteller aus 47 Lan-
dern zeigen ihre Innovationen vom
4. bis zum 9. Mai auf der IFFA — der
Nr. 1 der Fleischwirtschaft in Frank-
furt am Main. Die Anbieter prasen-
tieren Neuheiten entlang der ge-
samten Prozesskette der Fleischver-
arbeitung auf einer Ausstellungsfla-
che von 110.000 Quadratmetern.
Die Messe Frankfurt erwartet etwa
58.000 Fachbesucher aus aller Welt.
4.-9.5., Frankfurt/Main

Spald auf vier Pfoten

Sport bedeutet Bewegung — und
das ist fiir einen Hund gleichzu-
setzen mit jeder Menge SpaB. Kein
Waunder also, dass immer neue
Sportarten entstehen, die Mensch
und Tier Vergniigen bereiten sollen.
Dass dabei viele ebenso spannen-
de wie ungewohnliche Ideen umge-
setzt werden, kdnnen die Besucher
der Hund & Heimtier in den Westfa-
lenhallen in Dortmund live erleben.
11.-13.5., Dortmund
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Gebr. Lensing GmbH & Co. KG

Anzeigenservice Fachzeitschriften
Eintragungen: 6 a 47,~ [ 12 a 43,- Euro + 19 % Mehrwertsteuer

Anruf oder Fax erfullt lhre Wiinsche

Westenhellweg 86-88
44137 Dortmund

Telefon: 0231 9059-6420
Fax: 0231 9059-8605

Deutlich iiber 50 % Reichweite bei _ Gabe|stap|er KOOP fiir Gabelstapler GmbH 02303 /
den Entscheidern im Mittelstand. Neu- und Gebrauchtgerate 41021
W' h f Miete / Service / ET / Schulung Fax:
. Werler Str. 26, 59423 Unna .
Das r}s]i:mtaggtemgmefnasnin Das erkt' W CESAB koop-unna@t-online.de - www.koop-gabelstapler.de 49283
. GABELSTAPLER STILL GmbH 0231/
Akten- und M Reisswolf GmbH 82%]?)1 1/ / i Verkauf / Miete / Gebraucht 9361115
i V Kohlenweg 8, 44147 Dortmund 5 Werksniederlassung Dortmund Fax:
Datenvernlchtung www.reisswolf.de E="T BRL_B_ Breisenbachstr. 106, 44357 Dortmund 9361170
Alu Miete - ServiceHVerkauf 0231/ Gabelstapler - Lagerfechnik  Dipl.-Ing. TECKLENBORG GmibH 02389 /
= 315030 Verkauf - Miete - Fullservice 7981-0
Fahrgerﬁste WE I E E Fax: @ TOYOTA Schemmelweg 2, 59368 Wermne Fax:
GERUSTBAU - LEITERFABRIK 31503-20 www.fecklenborg.de 7981-94
. Gebr. Lensing GmbH & Co. KG 0231/ Gebﬁude_service Infras’lmllkturelles FM, l.lnteri!altsreinigung, 05204 /
An Ze I ge n Anzeigenservice Fachzeitschriften 9059-6420 :aure:imgur_ng: Hausrgflstefd!enste,w_ erdienst 9147-0
—— - Fassadenreinigung, Glasreinigung, Winterdiens .
- Westenhellweg 86-88 Fax: ﬁ - Fax:
filr die RUHR WIRTSCHAFT 44137 Dortmund 9059-8605 Ezf: I—L BergstraBe 24, 33803 Steinhagen 9147-47
Die Kammerzeitschrift "Olfifferf]?ige“ f“&ﬂOgiﬁ‘;SSg"{/gg;%un on 0231/
aschinen Ko . y
fiir Thre Region. usw. sowie Zuscﬁmitte genibbeltégelase?t 921027-0
. d gekantet vom Einzelteil bis Seri .
Wirtschaft Informiert m E”EY%%?piaVr‘;i‘lb;”feeﬁ'bds e e
Das regionale Unternehmermagazin ¢ ernotstr. 13, 44319 Dortmund
AIRSPACE WORKSHOP GMBH & CO. KG
WEIBENBURGER STR. 3 » 44135 DORTMUND 0231/ Hochdruckreiniger @ RcH En 0231/
‘ E-Mail: info@ballonzauber.de 5569700 BGV-Sicherheit KARCHER STORE MOSER 124068
RAUM- UND BALLONDEKORATIONEN * BALLONGAS Fax: .. |c"fer eits- Wambeler Hellweg 36 - 44143 Dortmund Fax:
www.ballonzauber.de WE"““ﬁtkgﬂfﬁgﬁﬂﬂ,ﬁmgﬁﬁg".'ng.g?ffmm"s 55697040 berpriifungen www.kaercherstore-moser.de 124339
E /\ DAS BLUMENHAUS _Inh. Friso Siliakus 0231/ o 0231/
] o\ memenemee wms hotel ambiente  ewne
Eventdekorationen, Firmenkundenservice, . .
Fl HAUS Fleurop etc. www.das-blumenhaus.info 573928 WOHNEN & TAGEN 477377-10
{ ] | | - [ o * » Objektbewachung 0521 /
[ | | | é # ,ﬁ' A b | : Infrastrucl‘(turelle Dienstleistungen 137878
| | L Pfértnerdienste
Wir machen Ideen si¢htbar. | I | f mm » Bestreifung & SchlieBdienst Fax:
wnnLersing Dk de I | 1 ksl o August-Bebel-Str. 20, 33602 Bielefeld 137880
Biiro-Ausstattung Professionelle Beratung 0231/ Fachiibersetzungsbiiro fiir alle Sprachen 0231/
Sitzmobel und Komplettservice bietet: 562209-0 diplomierte Dolmetscher & Ubersetzer  952045-0
. PlanSystem GmbH Fax: Fachiibersetzungen Gerichtsstr. 5 - 44135 Dortmund Fax:
Schrankwande  Hannoversche Str. 22, 44143D0 56220999 & Dolmetscherdienst info@intraduct.de - www.intraduct.de 952045-8
B u r o PRO  www.probuero-gmbh.de 0231 / Industrie und Handel Moxia Marketing GmbH - Fotoprofis fir
- BURO&*® 998890-52 F - Industrie, Handel, Firmenportraits 0231/
- ¥ fle Maschinen, Produkte, Packshots
@ KOPIER . Fax: Otog a mobile Studio- u. Blitzanlage 2203809
edaa
SpeicherstraBe 1, 44147 Dortmund ~ 998890-90 Messen und Events www.moxia-marketing.de
- . 0231 /  tinde material Handling E:HRADER 02301/
- Objekt- - -
Bu ro BOR -EINH—W NGSHA > Einrichtungen $61077-0 Industriefahzeuge GmbH & Co. KG 91251-0
== FRO-EINRIGHTONGSRALS Fax: o@lc 59439 Holzwickede - Wilhelmstr. 20 Fax:
M O be I Eisenhiittenweg 7 - 44145 Dortmund  861077-29 www.schrader-lindestapler.dé 91251-15
3 (T [N R AT (IR T 02381 / NATURSTEINWERK Unsere Profession — seit {iber 30 Jahren private 02307 /
Webhosting - Serverhosting 97387-0 o EEmEEE WELLNESSOASEN 941610
JCANDAN Domains - Netzwerke - Webdesign OTTO mit MARMOR und GRANIT, SANDSTEIN und QUARZIT ]
4 p Un =l Fax: DESIGN-HERSTELLUNG-EINBAU Fax:
-_ 97387-79 www.naturstein-otto.de - info@naturstein-otto.de 9416122
Bar Ankauf / Verkauf gewerblich + privat e Rolladen, Markisen + Reparaturen 02304 /
E::lopaletten Europaletten, Gitterboxen DB, heile + defekt 02925 / R (o) I I a d en * preisgiinstige Motorantrigbe auch 25380“03
' Roland Rug, 59519 Méhnesee 971450 D AM E zum nachtréglichen Einbau 0231/
Gitterboxen palettenrug@t-online.de www.Rolladen-Dame.de 6104973
- lasern - rundbiegen - stanzen - schweissen - kanten 0231/ Technische Gase KLl EERel :RRalEIECIEAREY! 0231/
Felnblech- Wir stellen alles her was aus Edel- und Normalstahl, 9350300 GroBhandel 44309 Dortmund - www.cagogas.de [T LPEFF:I)
- Aluminium usw. gefertigt werden kann, vom Proto-
"erarbe“ung typen bis zur Serienfertigung. Fax: Propangas, Technische Gase, Treibgas, usw. Fax:
PSO Schneider GmbH strimpenbusch 12, 4435700 9350309 Supergiinstig fiir Handel und Gewerbe!!!!!! 54523189
H i 0231/ Regelinsolvenz
Fllcscn- k:d'ers?chesegvggCng 562090-0 Der Verein f. Existenzsicherung informiert 0231/
. (ehem.) Freiberufler u. Selbsténdige
centrum /_ 44143 Dortmund Fax: Kostenlose Beratung, schnelle Hilfe 2203807
£ http://www.linnenbecker.de ~ 562090-88 . www.vfe.de
An der Seseke 30 - 59174 Kamen 02307 / Hier erreichen Sie die Region
GABELSTAPLER 208-150 Dortmund, Unna und Hamm.
www.gabelstapler-center.de Fax: Wi haf .
info@gabelstapler-center-kamen.de 208111 yvirtschalt Wirkungsvoll.
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dortmund % komhi®

ra d | 0 antenne

Mit der dortmund%kombi erhalten Sie immer unna

mehr Horer als iiblich!

Mit Radiowerbung bringen Sie Bewegung in lhre Zielgruppen. Die Kom-
bination aus Funkspots, Radio-Internetportalen und mobilen Applikationen
bringt Werbedruck in Thr Marketing. Starten Sie durch, wir unterstiitzen
Sie gern dabei.

Info-Telefon 0231/9577-15 oder 02303/2002-20
E-Mail werbung@dortmund-kombi.de
Internet www.dortmund-kombi.de | www.radio912.de | www.antenneunna.de
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HAMBURG
6. August 2013
BERLIN

FINALE
HANNOVER 55 August 2013

13. Juni 2013

Deutsche Firmenlaufmeisterschaft 2013 DORTMUND

6. Juni 2013

DUSSELDORF
® 20. Juni 2013
FRANKFURT
2. Juli 2013
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6. Juni 2013, 19:30 Uhr Al

MUNCHEN

6,0 Kilometer

Zieleinlauf SIGNAL IDUNA PARK
Jetzt anmelden

PARTNER DER DEUTSCHEN FIRMENLAUFMEISTERSCHAFT.
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(%undgit %Péﬂgsgg _}l_tne&_fﬁ‘ st % KHDEE.RE SGUC% m SportScheck

Document Solutions

Gesundheitspartner Getrankepartner Fitnesspartner Druck- und Kopierpartner Laufschuhpartner Getrankepartner Sportartikelhandelspartner

PARTNER DES B2RUN DORTMUND.

m . ZILLA
BVB ra dio Ruhr Nachrichten —L—
09 Echte Liebe. Das Beste am Guten Morgen

Kooperationspartner Medienpartner Medienpartner Medienpartner




